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ЦЕЛЬ

Время

Объем
Сроки
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НЕВОЗВРАТНЫЕ

КРЕДИТЫ И ЗАЙМЫ

ЧАСТНЫЕ

КРАУД

ФОРМЫ ФИНАНСИРОВАНИЯ



технологические

Необходимо полное 

импортозамещение

ресурсные

Друзья и знакомые

Бизнес-ангелы

Бизнес-инкубаторы

Корпоративные акселераторы

Гранты и конкурсы

Клубы инвесторов

Фандрайзинг 

(Краудфандинговые площадки)

Венчурные фонды

1.Кто вы?

2.Что хотите 

предложить?

3.Ваши навыки, умения, 

команда или ресурсы.

4.Сколько нужно денег или 

трудозатрат?

5.Почему все должно 

получиться ?

Способы найти инвестора для стартапа
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ОШИБКИ

Сложно
/просто

Нереально
/реально

Нет/
конкуренция

Ресурсы?? Мешок с 
деньгами

презентация

Тайна 
возврата

Компетенции 
во всем
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ОШИБКИ

Пугать
Нет 

финансам
Амбиции

Мелочи

Ждун!?
Много 

проектов

Родственники
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ОШИБКИ В ПИСЬМАХ

презентация Нет 
интригам

неназойливость

Встреча

Заинтригиговать

Настойчивость
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Работайте над одним проектом

Не берите в команду родственников

Соберите максимум информации о сегменте 

пользователей

Изучите основных конкурентов

Распланируйте, сколько инвестиций вам нужно и куда 

они пойдут

Подготовьте понятную презентацию

Ищите инвесторов, а не ждите, пока они придут сами

ПЕРЕД ВСТРЕЧЕЙ
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Будьте внимательны к мелочам — как в проекте, так и в себе.

Покажите четкий и понятный бизнес-план.

Рассказывайте о сложном простыми словами.

Будьте реалистичны в планах «захвата» рынка.

Покажите себя компетентным специалистом в конкретной 

отрасли.

Обсудите все возможные для первой встречи финансовые 

вопросы.

Дайте понять: вам нужны не только деньги, но и экспертиза, и 

связи.

Не передавливайте инвестора, предлагая «купить здесь и 

сейчас».

НА ВСТРЕЧЕ
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Спасибо за внимание!


