
Архипелаг 2022: 
#НастоящееБудущее 
Технологии, которые работают 

Платформа  
«Моя траектория» 
Игрофицированная платформа построения  

индивидуальной траектории развития школьника 

Ссылка на проект на сайте Архипелага 

Мы помогаем родителям создавать и 
сопровождать индивидуальную траекторию 
развития школьника 

https://pt.2035.university/project/igroficirovannaa-platforma-postroenia-individualnoj-traektorii-razvitia-skolnika-moa-traektoria?_ga=2.125024010.1219061986.1656849971-1221068249.1650360243
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Проблема 

ОТСУТСТВИЕ ВРЕМЕНИ 

• Отсутствует время на 
сопровождение развития 
(забывают напоминать) 

• Отсутствует время на 
контроль, в том числе 
контроль использования 
смартфона (а выполнил 
ли и когда) 

• Отсутствует время на 
мотивацию  

ОТСУТСТВИЕ 
КОМПЕТЕНЦИЙ 

• Не знают как построить 
расписание которое 
способствует развитию 
школьника 

• Не знают какая 
продолжительность сна, 
промежутки между 
приемами пищи, какое 
время должен проводить 
на воздухе и тп. 

• Не знают как 
замотивировать на 
занятие спортом и 
образованием 

ТРУДНОСТИ С ПОИСКОМ 
ИНФОРМАЦИИ  

 

• Не знают где бывает 
школьник. 

• Не знают достаточен ли 
уровень физической 
активности школьника, 
как рассчитать индекс 
массы тела и что делать 
если эти показатели не в 
порядке 

• Сложности с получением 
информации чему можно 
научить школьника, какие 
есть доступные 
программы, подходят ли 
они по возрасту, 
логистике и расписанию 
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Решение 

ЗАПОЛНЯЕМ АНКЕТУ 

 И 
 ВЫБИРАЕМ ЦЕЛЬ 

Получаем 
правильное 
расписание 

Получаем рекомендации 
по  физактивности, 

Расписание 
показывается у 

школьника и 
напоминает ему об 

активностях 

Родитель  
вознаграждает  его  

за выполненные 
активности игровыми 

бонусами 

Школьник развивает 
героев  и собирает 
уникальную армию 

Вместе с  бонусов в 
банк  времени 

школьника падают 
минуты.  

Школьник использует 
минуты, чтоб  

разблокировать 
приложения на 

смартфоне 

Родители видят всю 
информацию о школьнике, 

в том числе и его 
местоположение. 
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Продукт 

Платформа «Моя траектория» это рекомендательная система, позволяющая создать 

правильное расписание с учетом персональных целей, физического развития и 

интересов школьника. 

 

Платформа дает родителям инструменты для сопровождения его развития, которые 

экономят время, компенсируют отсутствие знаний, дают прямой доступ к информации. 
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Конкуренты 

 

 

 

 

Параметр  /  функционал 

Создаваемый 

продукт 

Где мои 

дети 

 

Dragons 

family  

Class 

craft 

Учи.ру 

 

Цифровая 

платформа 

TINTEL (Томск) 

Google calendar 

Наличие рекомендательной системы  Ø Ø Ø   Ø 

 

Отслеживание и корректировка  

физической активности 
 Ø Ø 

 

Ø Ø Ø Ø 

 

Наличие геймификации  Ø    * Ø 

Двойные аккаунты (родитель-ребенок)      Ø * 

Наличие возможности построения 

расписания 
 Ø Ø Ø  Ø  

Геотреккинг / траектория движения   Ø Ø Ø Ø Ø 

Ограничение доступа к приложениям 

установленным у школьника  
 Ø Ø Ø Ø Ø Ø 

Стоимость / ежемесячная плата 

 
175+ 169+ 199 500 130 0 - 

Бизнес модель 

Ф - подписка (фримиум), П – продажа,  

Ф П П Ф П Ф - 

Страна-производитель РФ РФ РФ/США Канада РФ РФ США 
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Рынок 

TAM 15 млн чел– Всего школьников в России 

 

SAM 6 млн. чел.  

Сегмент рынка - родители школьников, считающие 

возможным для своих детей, использование онлайн 

образования  

 

SOM  0,6 млн чел. 

Не менее 10% от целевых пользователей будут 

пользователями платформы из них не менее 10%  

станут приобретать подписку (ср. чек 280руб в мес.) 

Не менее 25% пользователей будут выбирать 

допобразование через нашу платформу. 

 

Пользователей – не менее 600 000 

Из них приобретут подписку не менее 10%  

(60 000*280 руб.* 12  мес. = 200 млн руб.) 

Приобретут допобразование у партнеров не менее 25% 

(150 000* (3700*15%) в течении 12 месяцев = 1 млрд. руб.) 
 

 

 

TAM  

15 млн чел 

SAM 

6 млн. чел 

SOM 10% 

Средний  чек 

Подписка – 280 р. 

% - за партнерскую продажу  – 15% 

Вознаграждение от партнера 555 р.  
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А теперь нужно чётко и внятно рассказать как среди всех этих конкурентов, прекрасных 

действующих и потенциальных потребителей вы планируете зарабатывать? Кто вам 

платит? Сколько платит, какой чек? Какова себестоимость? Из чего она обычно 

складывается? (удалить это после заполнения слайда) 

 

Бизнес-модель 

МОДЕЛЬ 

Фримиум + Рекламная + Агентская 

Фримиум 

Предусматривает 
условно бесплатный 

доступ к платформе и ее 
сервисам и оплату за 

разблокирование 
дополнительных функций 

Рекламная 

Позволит зарабатывать 
на пользователях, 

которым достаточен 
базовый функционал. 

Агентская 

Предполагает взимание 
комиссии 15% (средняя 
рыночная комиссия) с 
партнеров проекта за 
приведенного клиента. 



Получили и 
реализовали   

Грант ФСИ Старт 1 

Заключили договор 
с ADVcake 

Есть единичные 
продажи 

Выставились на 
 Startup village 
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Текущие результаты 



14 

План разработки 

ФЕВРАЛЬ  

2021 

СЕНТЯБР

Ь 

2021 

ЯНВАРЬ  

2023 
АВГУСТ 

 2020 

Средства на разработку и запуск. Всего :  71,7 млн. руб. 

Средства основателя       2,7 млн. руб. 

Средства грантов или инвесторов   29,5 млн. руб. 

Собственные средства  компании    39,5 млн. руб. 

ВЛОЖЕНО      4,7   млн. руб. 

2022 
 

Разработка и 
внедрение платного 

функционала 

Интеграция 
конструктора целей 

и подключение 
партнеров 

Поиск эффективных 
маркетинговых 
инструментов 

2023 

ПРОДАЖИ 
 

Реклама и тестирование 
продаж 

Доработка функционала 
платформы. 

Интеграция онлайн 
партнеров 

2024 

ПРОДАЖИ 
 

Продажи партнерских 
курсов 

Доработка платформы 
и ее функционала 

Создание интранета для 
малых региональных 

организаций 

2025 
ПРОДАЖИ 

 
Интеграция с 

носимыми 
устройствами 

Оценка выполнения 
активности с 
помощью ИИ 

Рекомендательная 
система по товарам и 

питанию 
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Интеллектуальная собственность 

Ноу Хау 
Программа 
ЭВМ Товарный знак 

Алгоритм взаимодействия 

пользователей с разным 

иерархическим статусом  

в приложениях-трекерах 



12 месяцев 

Тестируем маркетинг 

 

2,5 тыс. 

8 месяцев 

Привлечение  
пользователей 

 

• 10 тыс.  

4 месяца 

Старт платной 
подписки 

     24 000 
 

•платных 
      2 400 
 

24 мес. 

• введение 15% комиссии 
с продаж партнеров 

 

• 120 000.  

• платных   12 000 
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Финансы 

МАЙ 

2023 

ЯНВАРЬ 

2024 
МАЙ 

2024 

МАЙ 

 2022 

Проект уже имеет несистемные ПРОДАЖИ!!! 
Маркетинговая стратегия и стратегия выхода на рынок – ЕСТЬ 

Реализация проекта реализуется в несколько этапов 

Показатели 2023 2024 2025 

Доля на рынке: 0,03% 0,6% 2,6% 

Выручка, млн. руб.: 3 52 233 

ГРАФИК НАЧАЛА ЭТАПОВ РАЗВИТИЯ ПРОЕКТА 
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Предложение для Партнера 

Мы предлагаем включить ваши образовательные 

программы в нашу рекомендательную систему  

и получить новый канал продаж 

1. Доступ к целевой аудитории 

2. Возможность интегрировать расписание курса 
в расписание школьника 

3. Возможность использовать дополнительный 
канал коммуникации и продажи (быть 
постоянным консультантом) 

4. Размещать собственный контент и включать 
его в траекторию образовательных программ 
долгосрочных и краткосрочных целей  

5. Возможность использовать платформу как 
Маркетплейс для продажи и продвижения своих 
товаров и услуг 
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Команда 

• Взаимодействие с 
партнерами 

• Взаимодействие с 
органами власти 

• Планирование 
разработки 

• Управление 
персоналом 

• Подбор исполнителей 

КРИСТИНЭ 

• Бизнес планирование 
• Проектное управление 
• Игрофикация 
• Работа с отчетностью 
• Правовые вопросы 
• Проектирование 

образовательных 
программ 

• Опыт в сфере 
образования 
 

ЛЕВ 

• КОМПЕТЕНЦИИ 
• Проектирование 

архитектуры 
• Планирование разработки 
• Разработка  
• Подбор исполнителей 
• Разработка тех. заданий 
• Прием работы, 

тестирование 
• Опыт в сфере 

образования 

ДМИТРИЙ 

• Финансовое 
планирование 

• Финансовый менеджмент 
• Бухгалтерский учет и 

аудит 
• Бюджетирование 
• Работа с отчетностью 
• ВЭД 
• Работа с контрагентами 
• Опыт в сфере 

образования 

АЛЕКСАНДРА 
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Команда разработчиков 

• Team lead 
 

• Опыт разработки 
высоконагруженных 

систем 
 

ДМИТРИЙ 

• Backend разработчик 
 

• Опыт разработки 
высоконагруженных 

систем 

АЛЕКСАНДР 

• DEV OPS 
 

•  Опыт разработки 
высоконагруженных 

систем 
•   

ГЕОРГИЙ 

• Frontend разработчик 
 

• Опыт разработки 
высоконагруженных 

систем 
 

ОЛЕГ 
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Контакты 

Архипелаг 2022: 
#НастоящееБудущее 
Технологии, которые работают 

Сайт  mytrajectory.ru  

Телефон +7 (918) 758-09-22 

email mytrajectory@mail.ru 

Проморолик 

Платформа  
«Моя траектория» 
Игрофицированная платформа построения  

индивидуальной траектории развития школьника 


