
ПРИЛОЖЕНИЕ ДЛЯ 
ЗНАКОМСТВ НА ОСНОВЕ 
КУЛЬТУРНЫХ 
ПРЕДПОЧТЕНИЙ - CultNet

ЛИДЕР КОМАНДЫ:

ЛЫСОВА ЕКАТЕРИНА 

CultNet



- Обзор проекта

1. Онлайн-знакомства

2. Культурные мероприятия

3. Привлечение внимания людей к 

культурному богатству 

4. Туризм
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- Проблема и решение

Проблема: 
Потребность найти партнера или друзей, с которыми они имеют общие 
интересы в области искусства, музыки, литературы, кино и других сфер 
культуры. 
Из 100% опрошенных (200 человек):
20% испытывают трудности в поиске партнера для перекуса.
25% посчитали предложение крайне интересным. Эти люди скачают 
приложение ради новых ощущений, впечатлений от посещения мест и 
новых знакомств. 
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Решение: 
Приложение предоставляет возможность установить 
фильтры и показывать пользователей, у которых есть 

похожие культурные предпочтения, что помогает 
создавать более значимые и осознанные связи.



- Рынок
ШАГ 1.
Потенциальная аудитория: 145 557 576 человек
Фактическая аудитория: Сайтами или мобильными приложениями для знакомств в разное время 
пользовались 32% россиян = 46 578 424 человека
Доступная потенциальная аудитория: люди, 18-35 лет, живущие в крупных городах (Преобладающая часть 
всего городского населения России (67%) проживает в больших городах с численностью 100 тыс. человек 
и более) = 24 499 757 человек
Доступная фактическая аудитория: 18-35 лет, живут в крупных городах, имеют доступ к приложению, 
пользуются приложениями для знакомств = 7 839 922 человека

ШАГ 2. Потенциальная частота: идеальная ситуация
14 246 скачиваний в день в России. Возьмем 5 000 скачивание в день. = 1 825 000 скачиваний в год.

ШАГ 3. Средняя цена покупки – 100 рублей. Если подписка – 100 рублей/мес

ШАГ 4.  Емкость рынка, при разовой покупке приложения= 182 500 000 руб/год
Емкость рынка при подписке = …



- Продукт
Веб-приложение CultNet, позволяющее на основе 

методов искусственного интеллекта осуществлять 
поиск людей, подходящих клиенту по культурным 

предпочтениям, с возможностью диалоговой 
переписки

1. Уникальная идея: отсутствие аналогов
2. Удобство и простота использования
3. Мобильность
4. Персонализация
5. Безопасность и конфиденциальность 
6. Экономия времени
7. Обратная связь и отзывы 
8. Интеграция с другими сервисами
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CREDITS: This presentation template was created 
by Slidesgo, and includes icons by Flaticon, and 
infographics & images by Freepik
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https://bit.ly/3A1uf1Q
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr


- Конкуренты

1. Tinder: (приложение ушло с 
российского маркета 
приложений)
2. OkCupid: (иностранный сайт, 
недоступен российским 
пользователям)
3. Hinge: (иностранный сайт на 
английском языке)

1.Afisha.ru - медийно-сервисная платформа о 
развлечениях и культурном досуге горожанина. 
Но на этой платформе нет возможности 
познакомиться или организовать совместный 
досуг. 
2.Сайты для знакомств, но они не 
ориентированы на культурные предпочтения 
пользователей, и не дают тех возможностей.
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- Финансовые прогнозы и расчет ключевых показателей

Затраты на начальном этапе:
Единоразовые затраты
Регистрация ООО - 4 т. руб.
Найм услуг компании–разработчика 2,5 млн. р.
Правовая охрана приложения 200 т. руб.
Ежемесячные затраты
Обслуживание и поддержка работы приложения 
(найм программистов или аутсорсинг) 500 т. 
руб/мес.
Реклама/маркетинг 300 т. руб./мес
Зарплата сотрудникам (10) 300 т. руб./мес: по 30 т. 
руб./мес
Общие затраты в первый месяц: 3 804 000 руб. 
Последующие: 1 100 000
В первоначальный год: 15 904 000

Выручка:
В среднем 10 000 скачиваний в месяц
Подписка 100 руб. 
= 1 000 000 руб./мес
Реклама 500 руб. за 1000 просмотров
Приложение посещают 10 000 чел/день 
=5000 руб./день =155 000 руб/меc =1 860 
000 руб/год
Общая выручка в месяц = 2 860 000
Выручка в год = 34 320 000

Прибыль за первый год: 18 416 000
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- Команда



Благодарим за
внимание!

CultNet

CultNet
Контакты:
Лысова Екатерина
e-mail: riina.lysova@gmail.com

Telegram:
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