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Just Forecasting

На основе данных о продажах и экономической статистики, мы
определяем спрос на продукцию на заданный промежуток времени 
и обеспечиваем техническую поддержку интеграции предсказанных
данных в другие информационные ресурсы, используемые компанией

Прогноз спроса здесь и сейчас



Ритейл Производство

Дистрибуция

Рестораны и кафе

Маркетплейсы

Целевая аудитория

Российские компании B2B, B2C



Проблемы

Неопределённость на рынке -
естественное явление, которое
мешает компаниям планировать

производство и закупки 

Неопределенность 
на рынке

Внутренних возможностей
компании зачастую недостаточно
для составления качественного
прогноза без найма аналитиков

Сложность 
прогнозирования 

Прогнозирование спроса занимает
много времени, так как необходимо
учесть множество факторов, как
внутренних, так и внешних

Большие
временные затраты



Решение Just Forecasting

Мы создаём сервис, который позволяет в простом и
удобном формате без аналитических навыков провести

анализ спроса и спрогнозировать его

Автоматизированный сервис позволяет максимально
сократить время враимодействия пользователя с
системой, при этом сохранить высокую точность 

Сбор экономической статистики Удобство и простота Автоматизированность
Мы собираем экономисескую статистику по России,
чтобы с помощью неё улучшать точность прогноза,  

совмещая её с данными, которые предоставляет клиент



Продукт
Откройте панель управления



Продукт
Загрузите файл 



Продукт
Скачайте готовый прогноз 



Just Forecasting Novo Forecast Goods Forecast Datanomics

Использование
внешних данных + +/- - +/-

Индивидуальное
решение - - + +/-

Интеграция 
в ИС + + + +

Простота
взаимодействия + - - -

Сравнение с аналогами



Минимальная необходимость в данных
со стороны клиента. Требуются только
данные о продажах, остальные данные

достанет платформа

Доступность

в подготовке данных со стороны
клиента

Фокус на основных функциях.
Минимальная необходимость 

Интуитивность

На получение прогноза уходит не
более 5 минут, что позволяет

произвести множество анализов за
короткий промежуток времени

Моментальность

Конкурентные преимущества



Подписка на полгода Подписка на год Подписка на 2 года

60 000 ₽ 100 000 ₽ 180 000 ₽

Модель монетизации



в клиента
Ожидаемая конверсия 

20 %
Стоимость привлечения

клиента (САС)

40 000 ₽
Средняя выручка на

клиента за год

100 000 ₽

 Валовая прибыль 

2 400 000 ₽

На 1 юнит

На год

Расходы на привлечение

960 000 ₽
Постоянные расходы

50 000 ₽
 Прибыль 

1 390 000 ₽

Финансы



Выдача бесплатного
доступа на месяц

Стратегия выход на рынок

Участие 
в конференциях



Команда

Андрей Прохоров
CPO & Founder

Кирилл Яцунов
CEO & Founder

Артем Максонов
IT expert & frontend dev



Ищем компании для предоставления продукта
и запуска пилотного проекта


