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Решаемая проблема

ПОТРЕБИТЕЛИ
ПРОДУКТЫ

ПРОБЛЕМЫ

маркетплейс и 
сопутствующие 

услуги

модули аналитики и 
рекомендаций на 

основе ИИ

высокотехнологичная 
одежда  

и аксессуары

потребители одежды от Российских 
дизайнеров (23%) и новаторы (2,5%) 

1 147 000 человек

МСП, имеющие интернет-магазины 

около 45 000 субъектов

начинающие дизайнеры (ВО и СПО) 

более 12 000 обучающихся



Инновационность проекта

Первый в России маркетплейс «Игла» 
облегчает и ускоряет вывод на рынок 
высокотехнологичных модных 
продуктов и обеспечивает 
импортозамещение 

AI



Аналоги и конкуренты

Маркетплейсов высокотехнологичной модной одежды, 
обуви и аксессуаров в России нет

«Газпром Нефть» - продуктовая 
аналитика: 
✓ низкий порог входа 
✓ оценка товаров 
✓ анализ пользовательского опыта 

и поведения пользователей 
✓ построение дашбордов 
✓ мониторинг достижения 

эффектов



ТЭО

• Оформление юридического лица 
• Разработка документации 
• Трудоустройство сотрудников и заключение 
договоров ГПХ 

• Проведение исследований

09.2023

«Студенческий стартап» 
1 000 000

Оборот 
1 000 000 

12.2023

• Создание и тестирование прототипа 
• Разработка и запуск готового продукта - маркетплейса 
• Развитие компетенций команды и начинающих дизайнеров 
• Продвижение маркетплейса

03.202409.2024

Открытие  
шоурума Получение патента и 

старт продаж  
программных продуктов 

Продажи товаров 
и продвижение 

03.2025

Продажа доли 
СПбГУПТД или 

Старт 1 
Софинансирование 

от СПбГУПТД 

Привлечение инвестиций 
на НИОКР и развитие



Почта: Arte159357@yandex.ru 

Телефон: +79516574735 

Спасибо  
за внимание!

Швалев Артем Алексеевич 

маркетплейс высокотехнологичной и 
гибридной одежды от начинающих 

Российских дизайнеров



Команда стартапа

Артем Швалев 
Генеральный директор, 

руководитель отдела разработки 

✓ Руководитель проектов от програм-
мирования микроконтроллеров до 
3D-графики 

✓ Автор проекта 3D-моделирования и 
печати элементов одежды и 
аксессуаров 

✓ Владеет Blender, Django, преподает 
Python 

✓ Опыт разработки платформенных 
сервисов и вебсайтов, системного и 
серверного обслуживания, 
тестирования.

Елена Майорова 
Директор по маркетингу 

✓ Аспирант кафедры менеджмента 
СПбГУПТД 

✓ Руководитель медиа-проектов, 
поддержанных Росмолодежью 

✓ Почетные грамоты Общественной 
палаты Санкт-Петербурга, Комитета 
по физической культуре и спорту 
Санкт-Петербурга, УМВД России

Ксения Кайшева 
Директор по продукту 

✓ Соискатель степени 
кандидата технических наук 
кафедры экономики и 
финансов СПбГУПТД 

✓ Сертификат ФРИИ 
✓ Сертификат по дизайн- 

мышлению dStandards 
✓ Участник Архипелага 2022



Бизнес-модель

Клиенты Бренд и сообщение Предложение Ресурсы Тренды

Начинающие дизайнеры одежды 
Санкт-Петербурга (студенты 
колледжей и вузов)

Лучший старт первых продаж, 
ультрасовременный и ясный 
стиль, забота и поддержка 

Удобная платформа с доступом к 
аналитике, личным кабинетом 
дизайнера, доставкой и 
хранением

Уникальные интеллектуальные 
ресурсы команды 
Финансовые ресурсы на оплату 
сервера и продвижения 

Развитие онлайн-торговли, 
гибридная мода и аксессуары, 
нейросети и машинное 
обучение, виртуальная 
реальность и метавселенная

Каналы Партнеры

Прямые продажи, 
информационные ресурсы 
СПбГУПТД, социальные медиа и 
СМИ

СПбГУПТД, РУДН, 
акселератор ФРИИ, ВК, 
индустриальные партнеры 
СПбГУПТД

Взаимоотношения Процессы

Каких взаимоотношений 
ожидают наши клиенты и 
пользователи?

Разработка, управление 
продуктом, продвижение, 
обучение дизайнеров, 
доставка, юридическое 
сопровождение

Потоки доходов Потенциал масштабирования Инвестиции и затраты

Предоставление сервисов доставки и хранения, услуг по 
продвижению товаров в социальных медиа 
Платное размещение товаров после выпуска из университета 

Масштабирование на всю 
Россию, продажа встраиваемого 
модуля аналитики, создание 
приложения, запуск физического 
магазина

Разработка и продвижение, оплата труда

Ключевая ценность 

Легкие первые продажи и 
тестирование прототипов

Что должно быть сделано 

Понятный и простой 
способ продать свои 

товары дороже и понять что 
хотят клиенты

Уникальное преимущество 

Гибридные товары, доступ к 
клиентской базе, 

запатентованные ткани 
(правообладатель СПбГУПТД)

Я
д
р
о

 б
и
зн

е
са


