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Восстановление даже на поздних стадиях
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Пояснение к слайду:
Опишите предпосылки создания продукта
Какие есть тренды?
Почему нужно делать проект именно сейчас?
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Каково влияние 
проблемы на общество?

Уточнить: сколько людей 
сталкиваются с данной 
проблемой ежегодно

18 млн  
требуется 
двигательная 
реабилитация 

90% 
не имеют доступа  
к современным 
технологиям

12 млн 
становятся 
инвалидами 
ежегодно

Они могут вернуться к полноценной жизни



Пояснение к слайду:
Какую проблему решает ваш продукт? 
Насколько проблема актуальна? 
Почему это проблема? 
Чем подтверждается наличие проблемы?
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Если не приступить к 
реабилитации в 
ближайшие месяцы -

шансы на восстановление 
будут минимальны

Картинки, как 
живут эти 
люди
Что такое 
затянули?
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Пояснение к слайду:
Кто испытывает проблему?
Почему именно они?
Кто является потенциальным потребителем вашего продукта/услуги, какие сегменты можете 
выделить, опишите целевую аудиторию, приведите конкретные характеристики сегмента 
клиентов, с которым будете работать

● Перенесшие инсульт - 50 000 в год
● Пациенты с ЧМТ - 50 000 в год
● Родители детей с ДЦП - 6 000 в год

Целевая аудитория

Статистика по 
РФ - сколько 
ежегодно 
таких людей



Решение
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Пояснение к слайду:
Как вы предлагаете решать проблему целевой аудитории?
Почему ваше решение эффективно?
Как оно выглядит? Как оно работает?
Какое научно-технологическое решение лежит в основе продуктового предложения стартап-проекта?
Какой существует научно-технологический задел (состояние на начало проекта)?
Основные предполагаемые технические параметры
Что вы предлагаете, уникальные преимущества и выгоды для клиента?

ReAbility One - нейроинтерфейс, который  
улучшит показатели реабилитации на 35%
благодаря нейропластичности

То, как будет выглядить, насколько 
будет эффективнее по сравнению с 
классическими методами

Прикинуть цифры на сколько будет 
быстрее, лучше
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Пояснение к слайду:
Как вы предлагаете решать проблему целевой аудитории?
Почему ваше решение эффективно?
Как оно выглядит? Как оно работает?
Какое научно-технологическое решение лежит в основе продуктового предложения стартап-проекта?
Какой существует научно-технологический задел (состояние на начало проекта)?
Основные предполагаемые технические параметры
Что вы предлагаете, уникальные преимущества и выгоды для клиента?

Принцип работы

дается команда 
представить 
движение

считывается 
ЭЭГ

устройство 
“понимает”
замысел

экзоскелет 
двигается с 
рукой

Принцип 
работы 
визуализирова
ть картинкой, 
проговорить
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Пояснение к слайду:
Опишите ценность продукта для ваших клиентов. В чем конкретно заключается польза 
от продукта именно для этого сегмента клиентов - экономия времени, денег, сил, снятие каких-то эмоциональных или 
социальных сложностей, сформулируйте ценностное предложение;

Мы, компания Х,

помогаем клиентам типа Y 

в ситуации Z 

решать проблему P 

с помощью технологии S 

и получать ценность V

ReAbility создает 
персонализированные устройства 
для клиентов с нарушением 
двигательной функции, даже в 
запущенных случаях, когда 
современные технологии 
реабилитации недоступны

Ценностное предложение
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Пояснение к слайду:
Сравните своё решение с решением конкурентов
Какие основные преимущества вашего решения перед решениями конкурентов?
Какие основные недостатки вашего решения перед решениями конкурентов?
В чём ключевое отличие между вашем решением и решениями конкурентов?

Параметры
ReAbility
(ReAbility 

One)

Косима
(BioKin)

Экзопласт
(Экзокисть-3)

СенсоМед 
(SensoRehab)

Реабилитация 
на поздних 

сроках
+ - + -

Возможность 
доставки + + - +

Легкость в 
использовани

и
+ - - +

Объект 
восстановлен

ия

Крупная и 
мелкая 

моторика

Крупная 
моторика

Крупная 
моторика

Крупная и 
мелкая 

моторика

Поздние стадии добавить, минимум текста

Конкуренты
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Рынок

Пояснение к слайду:
Укажите тип рынка (b2b, b2c, b2g)
Оцените рынок по методике TAM, SAM, SOM

B2C - продажа устройств пациентам
B2b - страховые компании, 
покупающие мед устройства

TAM, SAM, SOM - рассчитать очень 
приблизительно

Диаграммы или ЦИФРЫ
Помогут

Цена устройства: 70 000 руб
B2C: индивидуальное использование
B2B: страховые компании - гипотеза, 
реабилитационные центры
TAM: 16,2 млн
SAM: 3,24 млн
SOM: 324 000
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Бизнес-модель

Пояснения к слайду:
Как вы планируете получать прибыль?
На чём будет зарабатывать стартап?

Заработок - продажа устройства



Текущие результаты
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Пояснения к слайду:
Опишите ваши текущие результаты: успешные кейсы, клиенты или предварительные 
договоренности, привлеченные инвестиции и др.
Постарайтесь оцифровать все результаты, добавить больше конкретики и фактуры

1. Проведено глубинное интервью
2. Проведены экспертные глубинные 

интервью
3. Составлен план развития проекта  

a. с научно-исс
b. финансирования проекта
c. работа с ЦА
d. с партнерами и b2b сегментом

4. Есть техническая команда

МЕНЬШЕ ТЕКСТА
Нет цифр - добавить (мин 15 + 8)

1. Глубинное интервью клиентов - 20
2. Экспертное глубинное интервью - 10
3. План развития:

3.1. с научно-исследовательской точки 
зрения

3.2. финансирования проекта
3.3. работа с ЦА
3.4. с партнерами и B2B сегментом

4. Техническая команда



Планы
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Пояснения к слайду:
Опишите дальнейшие шаги по реализации стартапа
Какие шаги и почему необходимо выполнить?
Почему именно эти?
Укажите ожидаемые сроки, результаты каждого этапа

1. Финансирование
2. Создание MVP
3. Запуск испытаний + доработка продукта
4. Проведение полномасштабного 

клинического исследования
5. Получение лицензии и патента
6. Выход на рынок
7. Работа с партнерами

ДОБАВИТЬ ПРО РАБОТУ с партнерами
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Команда стартапа

Пояснение к слайду:
Укажите ФИО, роль и фотографию участников стартап-проекта
Почему эта команда сможет справиться с задачей по созданию продукта?

Майнагашева Марина 
Руководитель проекта
Компетенции:
- Поиск и взаимодействие с партнерами
- Координирование работы команды
- Дизайн

Чистобаева Анастасия
Исполнитель
Компетенции:
- Управление коммуникациями
- Управление ресурсами



Запрос
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Пояснения к слайду:
Запрос к экспертам/партнёрам/инвесторам
Чего вам не хватает для реализации планов (экспертиза, команда, ресурсы и доступ к оборудованию, 
финансы)?
Почему нужно именно это? Для чего это нужно? Как вы это будете использовать?
Если это получить, то как это продвинет ваш стартап? К каким результатам приведёт?

● Врач-реабилитолог, нейрофизиолог
● Доступ к пациентам
● Финансирование на оборудование, 

команду
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Контакты ReAbility

Пояснения к слайду:
Указывается название проекта
Контакт спикера
Фотография спикера
QR-код на сайт/телеграм продукта (если имеется)

Майнагашева Марина - 
marina.maynagasheva@bk.ru

Чистобаева Анастасия - 
chistobaeva444@gmail.com

mailto:marina.maynagasheva@bk.ru
mailto:chistobaeva444@gmail.com

