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В Спортивном комплексе ТГУ и поблизости отсутствуют источники полезного 
спортивного питания для потока студентов и других посетителей, что влияет на успех 
тренировок и их физического развития.

● Отсутствие источника удобного, недорогого спортивного питания
● Ежедневно в Спорткомплексе ТГУ проходит большое количество занятий по 

физкультуре, прочих тренировок
● Мы предлагаем оригинальную идею, которая позволит людям быстро и 

недорого получить необходимое им спортивное питание

АКТУАЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ
● Основная аудитория: студенты ТГУ. В ТГУ насчитывается более 20000 студентов, примерно 5000 из 

которых - потенциальные потребители. Цена нашей услуги будет не сильно велика, а ценность - 
высока. Помимо студентов Спорткомплекс посещают и другие жители Томска, а также 
преподаватели ТГУ
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ПРОБЛЕМА
● В Спорткомплексе ТГУ и поблизости отсутствуют какие-либо источники 

спортивного питания. Есть лишь автомат по выдаче воды и часто переполненные 
кафе в близстоящих корпусах. Также рядом есть вендинговые аппараты, где цены 
неоправданно высоки, а продукты не входят в категорию спортивного питания. 
Тем не менее посетителям спорткомплекса для успешной тренировки 
необходимо спортивное питание
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РЕШЕНИЕ
● Вендинговый аппарат с функцией автоматического приготовления смесей из молока, воды, белков, 

углеводов и др. необходимых элементов
● Вендинговые аппараты существуют уже давно, как и технологии смешивания ингредиентов
● Мы предлагаем технологию, позволяющую клиентам самостоятельно выбирать нужный состав
● Быстрый, недорогой, удобный способ получения необходимых питательных элементов
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ЦЕННОСТЬ, ЦЕННОСТНОЕ 
ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Мы, компания “Подайте спортпит”, помогаем студентам, 
преподавателям ТГУ и др. посетителям спорткомплекса во время 
тренировок решать проблему отсутствия спортивного питания с 
помощью технологии вендингового аппарата с функцией 
настройки и смешивания необходимых элементов, помогаем 
получать необходимое спортивное питание
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РЫНОК
● Мы работаем на рынке B2C

● Наша ЦА - это 5000 посетителей спорткомплекса ТГУ

● Наше решение будет стоить для покупателя предположительно от 70 до 150 рублей - это 

5000*70-150 рублей

● Сегменты А и B - 175000-600000 рублей (доля от предыдущей суммы)

● Сможем заработать в первый год - (-200000)-(+325000) рублей (доля от доли)
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БИЗНЕС-МОДЕЛЬ
● Мы будем делать вендинговый аппарат со спортивными напитками

● Это будет стоить около 150000+400000 рублей

● У нас будут покупать спортивные напитки

● Покупаем аппарат за 150000, закупаем ресурса в расчете на то, что 4000 покупателей приобретут 

4000 напитков по цене 150 рублей, закупаем ресурсы в расчете на 4000 напитков по себестоимости 

100 рублей каждый. При прочих равных наша прибыль от продажи будет составлять от (-200000) до 

325000 рублей без учета стоимости аппарата.

● Дополнительно мы можем зарабатывать, снижая издержки на производство, устраивая акции (так 

увеличится количество клиентов)



ТЕКУЩИЕ РЕЗУЛЬТАТЫ
Проект на этапе идеи



КОМАНДА СТАРТАПА

РОЛЬ ФАМИЛИЯ ИМЯ ФОТО

ЛИДЕР (CEO) Сурабашев Алексей

ТЕХНОЛОГ, РАЗРАБОТЧИК (CTO) В поиске

МАРКЕТОЛОГ (СMO) Горелов Алексей, Носков Кирилл, 
Алпатов Егор
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ПЛАНЫ РАЗВИТИЯ
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ЧТО ДЕЛАЕМ СРОК ОТВЕТСТВЕННЫЙ

1) Подготовка конечного плана 
действий, корректировка 
расчетов, потенциальные 
партнеры

01.05.2024 Егор Алпатов

1) Заключение договоров с 
компаниями и университетом

01.07.2024 Егор Алпатов, Алексей Сурабашев

1) Закупка вендингового аппарата и 
модификация

01.08.2024
Егор Алпатов, Алексей Сурабашев, 
специалист (в поиске)

1) Установка аппарата и начало 
эксплуатации 

15.09.2024
Егор Алпатов, Алексей Сурабашев, 
Алексей Горелов, Кирилл Носков



КОНТАКТЫ ЛИДЕРА
@AdRock_7
89628130601
Алексей Евгеньевич
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