
Общие сведения

Разработка очков 
дополненной 
реальности

Савиных Данил 
Дмитриевич



Гипотиза

Проблема пользователя: Проблема покупателя:

 Сложность взаимодействия 
с новым оборудование

 Сложность восприятия 
информации от обучения

 Срок переобучения 
сотрудников 1-3 мес

 Большие расходы на 
переобучение сотруднико

 Брак связанный с 
обучением 2-3%



Решние

Разработка очков дополненной реальности с программным 
обеспечением направленным на создание 2D- и 3D- визуализации.  

Пользователь получает:

 Устройство  
увеличивающее 
запоминание на 80%.


Покупатель получает:

 Сокращение срока 
обучение до 7 дне

 Сокращение затрат до 
40%

 Уменьшение количества 
производственного брака 
до  80%



Обзор рынка

ta m
9 9 3  8 0 0  м л н. ₽

sa m
7 74  6 0 0  м л н. ₽

s o m
47  м л н. ₽

Целевая аудитория

7,9  т р и л л и о н о в  ₽

1 ,9 8  т р и л л и о н а ₽ 

1 70  м и л л и а рдо в  ₽ 

B2B Машиностроительные 
компании

Химическая 
промышленноть ;



Конкуренты

HARD проект

HL2 ML2 PIME ЦНТИ
Daniel 

dynamics�
(Мы)

SOFT

ITC BS

Цена

Шумоподавление

Распознавание объектов

Время работы

Адаптация под людей со 
слабым зрением

Цена

Практикоориен
тированность

Срок обучения

NPS

Зависимость от 
локации

3 дня

438900 
руб.

455000 
руб.

От 
40000 
руб.

110000 
РУБ.53800 

руб.
29900 
руб.

36575 
руб.

3 часа 3,5 часа В 
разрабо
тке

3 дня 2 дня

25% 30% 27% 40%

5ч / 1д

Уникальность продукта: скорость 
создания 2D- и 3D- визуализации



Дорожная карта

Получение 
инвестиций 
на создание 

юридического 
лица

нояб.. 
2023

янв. 
2024

Создание 
прототипа ПО.


Получение 
PRE-SEED 

инвестиций

март. 
2024

Создание 
MVP HARD-

части 

Разработка 
рабочей 

версии ПО

Тестирование

Старт 
продаж

апр. 
2024

май. 
2024

июн. 
2024

нояб. 
2024

март. 
2025

май. 
2025

сент. 
2025

Получение 
SEED 

инвестиций 

20 клиентов

Разработка 
рабочего 
образца 

HARD-часть 
TRL-7


60 клиентов

Получение 
раунда А 

инвестиций

Появление 
первых 100 

клиентов

Поиск 
клиентов в 

других 
регионах 
России


150 клиентов



Команда

Семен



 
Финансовый директор

студент СПБПУ


резидент направления современная 
энергетика “Большие вызовы” - ОЦ “Сириус”

Игорь



 
Менеджер по продажам
студент РГПУ им. А.И. Герцена.   
Проджект-менеджер “Юниор-код”

Данил



 
Генеральный директор

Даниил



 
Разработчик ПО

Данила



 
Конструктор-инженер

СПБГТИТУ Машиностроение - технические 
машины и оборудования. 
Педагог ДТ "КВАНТОРИУМ", участник 
чемпионата "профессионалы" 
Ленинградской области 2023 

СПБГТИТУ Машиностроение - 
технические машины и 
оборудования. 
Педагог ДТ "КВАНТОРИУМ"

Программист ДТ "Кванториум" 
Педагог ДО, ООО "Чайлд-ап" HR-директор.  
СПБГЭУ ЛЭТИ



Наши контакты

Савиных Данил Дмитриевич

Телефон: 


819127267761

Почта:

savinykh.2002@mail.ru



Текущие достижения

 Полученны PRE-SEED 
инвестици

 Проведена аналитика рынк




Письмо поддержки

qr



Бизнес-модель
Ключевые 
партнеры

Ключевые 
активности

Структура 
издержек

Ценностные 
предложения

Отношения с 
заказчиком/

клиентом

Потоки доходов

Потребительские 
сегменты

 Компании-
производители 
электронных 
компоненто

 Компании 
производители П

 Онлайн 
дистрибьютеры для 
продажи SOFT-
решени

 Офлайн 
дистрибьютеры для 
продажиHARD-
решения

 Покупка 
компонентов для 
производства 
HARD-части - 
порядка 200 тыс. 
руб. меся

 Ежемесячная 
выплата 
сотрудникам 
проекта - 300 
тыс.руб. в мес

 Прочие издержки

 Материальные 
ресурсы (AR-
шлемы

 Интеллектуальные 
ресурсы патент на 
П

 Финансы: 
инвестици

 Персонал: 
инженеры, 
разработчики ПО, 
специалисты по 
обучению 
персонала

Ценностное 
предложение для 
пользователя: 

Ценностное 
предложение для 
покупателя: 

Практикоориентир
ованность при 
обучении. 

Ускорение 
взаимодействия 
человек-машина.

Наглядность работы 
при 
взаимодействии с 
новым 
оборудованием.


Сокращение 
времени 
переобучения 
сотрудников 
Снижение брака 
при производстве.

Настройка 
оборудования под 
нужды компании.

 Продвижение через 
интегрирование нашей 
системы в вуз

 Информирование о КП 
через сайт проект

 Дальнейшее 
обслуживание с 
помощью создания ПО 
под новое 
оборудовани

 Персональные 
продаж

 Ведение телеграмм 
канала, сайта для 
информирования 
пользователе

 участие в форумах 
выставках интерьвью

 Ожидаемый размер 
продаж в целевом 
сегменте - 32 млн. 
руб. в год, из расчёта 
приобретения 200 
HARD- и SOFT- части 
решения в го

 Коробочный вариант 
поставки 110 тыс.руб. 
С подпиской на 
SOFT-часть на меся

 Лицензионный 
вариант продаж со 
стоимостью 50 
тыс.руб. в год

 Студенты вузов 
инженерной 
направленност

 Инженеры 
наладчики 
промышленных 
отраслей

 Создание ПО под 
появление нового 
оборудования на 
рынк

 Создание легкого и 
общедоступного 
интерфейса для 
пользователей


 Персональная 
поддержк

 Совместное создание 
ПО под нужды и 
потребности 
заказчик

 Возможность 
индивидуального 
обучения

Ключевые 
ресурсы

Каналы сбыта



Студенческий


Стартап



Проблема

Обучение для работы с новым оборудованием – долгий и тяжелый процесс, на 
который работодателю приходится тратить около 3% выручки. Брак, вызванный 
исключительно теоритическим обучением сотрудников составляет 2-3%. 




Решение

П О Ч Е М У -  Э кс к л ю з и в н о ст ь за 
с ч ет п од гото в к и  

и н д и в и дуа л ь н ы х п р о г ра м м  
о бу ч е н и я  п е р с о н а л а с  

п о м о щ ь ю  До п ол н е н н о й  
р еа л ь н о ст и  ( A R ) 

Ч ТО  –  П р о г ра м м н о е  
о б ес п е ч е н и е  с  Х а рд- р е ш е н и е м  

в  в и д е  о ч ко в  До п ол н е н н о й  
р еа л ь н о ст и  д л я  о бу ч е н и я  

с от руд н и ко в . 

К А К -  П О  с  рас п о з н а ва н и е м  
о бъ е к та с  п о м о щ ь ю  

а л го р и т м о в  M L н а баз е  A R-
о ч ко в , н а кото р ы е  в ы в од я тс я  
о бу ч а ю щ и е  2 D/3 D  м ат е р и а л ы 



Инновационность 
проекта

Эффективное обучение с помощью AR технологий и программ обучения 
персонала машиностроения, предприятий оборонной и химической 

промышленностей



Савиных Данил Дмитриевич Телефон : 
+7 912 726 77 61  

Почта: 
savinykh.2002@mail.ru



Студенческий


Стартап



 «MY-VISION» - разработка 
ИИ, создающего 
прототипы и дизайн

 Номер заявки: № 
СтС-318763 от 13.06.2023

 Зимин Семён Игоревич

Общие сведения



Проблема

от 400 руб./метр - это 
дорого

разработка 3D моделей имеет 
высокую цену из-за ручного труда



от 30 дней/проект - это 
долго

длительное ожидание из-за 
подготовки, подбора поставщиков 
и материалов

Формирова
ние ТЗ

Скетчинг

CAD-модель

Пререндер

Визуализация

Спецификация

Сдача работ

Внесение правок 
(Тестирование)

85%
времени создания 
продукта  уходит на 
прототипирование 
дизайн проекта

Процесс создания  Дизайн-проекта

в сфере промышленного дизайна

Формирование ТЗ

Внесение правок



Решение

П ол ь з о ват е л ь с к и й  
за п р о с
Л и д  п о п а д а ет н а п л атф о р м у

С  п о м о щ ь ю  L a m m a ф о р м и ру етс я  
п р о м т в  р еа л ь н о м  в р е м е н и  и  
р е н д е р и тс я  п р е в ь ю  

База д а н н ы х 3 Д- м од е л е й

И И  -  9 9 %

КО М А Н Д А -  1 %

База д а н н ы х Р е н д е р о в
База д а н н ы х м ат е р и а л о в

Д и за й н ко н сул ьт

Ю р и с ко н сул ьт

Ф О Р М И Р О ВА Н И Е  ТЗ
Г е н е ра ц и я  П р е д п р о с м от р 
р е н д е р о в  

+  V i ew p o rt 3 D - м од е л и

Г е н е ра ц и я  
ф ото г раф и й  п о  3 д-
м од е л и

Г е н е ра ц и я  
т е х н ол о г и ч ес к и х к а рт, 

Ч е рт е ж е й , 3 d -т у р ы , 
В и д ео, с п е ц и ф и к а ц и й

 

  от 1 0  м и н у т 
до  2 4  ч ас о в

 от 1 0  ва р и а н то в  
гото в о го  п р о е к та

За в е р ш е н и е  за к аза 



Обзор рынка

РФ

ta m
9 9 3  8 0 0  м л н . ₽

sa m
7 74  6 0 0  м л н . ₽

s o m
47  м л н . ₽

мир

ta m
5 0  М Л РД . $

sa m
2 5  М Л РД . $

s o m
1 5  М Л РД . $

Целевая 
аудитория

 компании-
застройщик

 конструкторские 
бюр

 другие виды 
деятельности



Конкуренты

Россия проект

Арт 
леб

см 
студ

2050
lab VISION

МИР

nami ART-UP
Stink 

Studios

Sybille 
De 

Margerie 
Design

Auto 
ban 

archite
cts

Скорость 
выполнения

Демонстрация заказчику

Вариативность

Новейший подход к 
проектированию

Экономия расходных 
материалов

Стоимость разработки



Бизнес-модель

До инвестиций 

DIRECT SELLING / 
Прямые продажи

Холодная рассылка

email-письмо с КП

Личная встреча - 
обсуждение концепции 

Выполнение дизайн-
проекта гибридным 
методом (ИИ+Человек)

После инвестиций 

Интернет-платформа 
основной канал продаж. 

Лиды

Cложные дизайн-
проекты: (ИИ+Человек)

Легкие проекты:

автоматический 
метод 

DIRECT SELLING / 
Прямые продажи



План финансирования

1
2

3

Pre-seed: 

Старт-1 

(4 млн)

(q3-q4 2024)

Стундентческий 
Стартап

1 млн

(q3-q4 2023)

MVP - WEB-GL 
Платформы, с 
интегрируемым

Покупка 
оборудования для 
обсуживания 
серверов. 

Масштабирование 
за счет 
автоматизации 
процессов и 
снижения Burn Rate

Масштабирование 
за счет 
автоматизации 
процессов и 
снижения Burn Rate

MVP - WEB-GL


Seed: 



Бизнес-ангелы

9.9 млн. руб.

(q3-q4 2025) 

Round A: 

 

Венчурный 
фонд

20.3 млн. руб.

(q3-q4 2026) 



Дорожная карта

Q1 .

2 0 2 3

q1

2 0 2 4

q 3

2 0 2 4

q 3

2 0 2 5

q1

2 0 2 6

q 3 - q 4

2 0 2 3

получение pre-seed 
раунда. 

1 млн. РУб от ФСИ 
регистрация 

патента на 
программу эвм и 

бд

подача на СТАРТ-1

Тестирование 

воронки на 
восточном рынке. 


Венчурные 
инвестиции - 

продажа доли

запуск платформы


 Первые продажи на 
международном 

рынке. 

PB-переход

Выплата дивидендов

Акционеров 

П ол у ч е н и е  
и н в ест и ц и й  

н а 
р е г и ст ра ц и ю  

п ат е н та

с о зд а н и е  
п р отот и п а 

И с к ус ст в е н н о го  
и н т е л л е к та



+7 (962) 454 5054 

General@ziminilion.ru

Семен



 
CEO

студент СПБПУ


резидент 
направления 
современная 
энергетика “Большие 
вызовы” - ОЦ “Сириус”

Игорь



 

Sales manager
студент  
РГПУ А.И.Герцена 
Проджект-менеджер

Art-Director
Антон



 студент ГУАП


2 года работы в WEB 
дизайне

Роман



 

Backend-разработчик

Middle + Backend


студент ГУАП


Роман

DataScienctist

PyTorch+TenzorFlow


Бакалавр ВШЭ

Ника

 CFO&CTO

Инженер 1-категории


Бакалавр РГГМУ

Команда

mailto:General@ziminilion.ru

