
Pack&Help
Готовые решения


 в экстренных ситуациях



Целевая 

Аудитория



Жены Мужья Подозреваемые/обвиняемые/подсудимые/осужденные

Родители Дети Близкие люди Роженицы Мобилизованные

Москва

КТО

откуда



Проблема



жена рожает,

а вы 

не заметили, 
как прошли 9 
месяцев?близкий человек садится 


в тюрьму, у вас шок, 

а собирать его некому.

Мобилизация уже завтра,

а что взять с собой вы

не знаете?



Решение



Обеспечение быстрой доставки 
необходимых товаров, чтобы помочь 
клиентам в таких сложных ситуациях



Продукт



Продукт

Light medium premium 



Для рожени�
� Папка для документо�
� Хала�
� Ночная сорочк�
� Носки 3 пар�
� Бель�
� Тапочк�
� Полотенца 2 ш�
� Зубная паста, щетка, бритвенный 

станок, шампунь, мыл�
� Расческа, резинки для воло�
� Компрессионные чулки, 

послеродовой банда�
� Одноразовые пакет�
� Вода и ед�
� Удобная одежда для малыш�
� Конверт для выписки

Для осужденны�
� Одежда в одном комплект�
� (спортивный костюм, футболка�
� Тапочк�
� Подштанник�
� Носк�
� Бель�
� Туалетные принадлежности�
� Дополнительные предметы, 

например, сигареты

Продукты

Для моблизованны�
� Теплая шапк�
� Термобель�
�  Носки обычные/теплы�
� Свитер�
� Кроссовк�
� Берцы�
� Личная гигиен�
� Металлическая посуда + столовые 

принадлежности Аптечк�
� Блокнот + каранда�
� Кнопочный телефон�
� Фонарик + батарейк�
� Но�
� Нитки и иголки�
� Пояс тактически�
� Бронежилет

пакет

“Мужество”

пакет

“Жизнь”

пакет

“свобода”

цены: 
18 990 - 49 990 5 990 - 25 990 6 990 - 19 990

цены: цены: 



РЫнок



TAM

30 

млрд ₽ 10


млн ₽ 

9 

млрд ₽

SAM SOM
Общий


объем рынка

Доступный

объем рынка

Реально достижимый

объем рынка



Конкуренты



К
о
н
ку
р
е
н
ты



Бизнес-модель



B2C
Бизнес для потребителя

Поставщики Работодатель

Работники

Курьеры

Клиенты

1,5 часа

Компания
8 работников

16.000 р. средняя ЗП сотрудника

Доход

Срок окупаемости

25.000 р/день

750.000 р/месяц


18 месяцев




ФИНАНСЫ



Ожидаемая конверсия

 клиента

Валовая прибыль

9 млн ₽
Расходы на привлечение

500 тыс ₽
Постоянные расходы

5 млн ₽
Прибыль

3,5 млн ₽

Стоимость привлечения

клиента

Средняя выручка за время 
жизни клиента

�

Финансы

2% 2000 ₽ 15 000 ₽

На один юнит

На Год



Стратегия 

продвижения



Военкоматы/мед.учреждения/
адвокатские конторы

Яндекс.Директ

Социальные сети



Дорожная

карта





риски



Сезонность

Недоступность покупателя

Неэффективность рекламы

Отсутствие должного

мониторинга 



инвестиции



Заявка на грант ФСИ

Привлечение инвестиций

Собственный капитал

Акселерационная программа

“Стартапы LETI” 

Pre-seed round: 1 000 000 ₽



команда



Попов Илья

CMO

Ширабон Юмжана

CEO

Сысуева Екатерина

CPO



+7 951 625-55-88

Phone Telegram

shirabonyu@gmail.com

E-mail

контактная 

информация

mailto:michaelkulykn@gmail.com

