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АКТУАЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА

В наше время растёт спрос на внедрение и продвижение 

инноваций в различных областях промышленности.

Проблема – нехватка либо полное отсутствие опыта и 

понимания в реализации стартап-проектов, а также в 

написании заявок на различные конкурсы и гранты.
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Генератор заявок стартап-проектов «LAZY BRAIN» является 

перспективным и мощным инструментом для генерации и 

структурирования бизнес-идей, обеспечивая простоту использования и 

доступность для ряда пользователей. 
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Механизм работы Мишель

3



ЦЕННОСТЬ, ЦЕННОСТНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Наш стартап-проект

Генератор заявок стартап-проектов “LAZY BRAIN”
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Помогаем клиентам: 

• Предприниматели-новички (B2C)

• Студенты, исследователи, преподаватели (B2C)

• Малые и средние предприятия (B2B)

• Корпоративные инновационные подразделения (B2B)

• Наставники и консультанты (B2C)

Засчёт чего клиент 

получает ценность? 

в ситуации необходимости написания заявок на грантовые конкурсы и для участия в 
стартап-проектах

решать проблему отсутствия опыта и компетенций, необходимых для написания заявки

с помощью технологии веб-сервиса с личным помощником Мишель, позволяющим на

базе краткой аннотации исходной стартап-идеи сгенерировать полноценную бизнес-

модель и поэтапную стратегию развития проекта

и получать готовую заявку проекта в виде PDF или ином удобном формате файла

Использование веб-сервиса

для генерации полноценной 

бизнес-модели 

и структурирования заявки на 

конкурсы. 

А также консультации со 

стартап-коучем по 

заполнению документов и 

открытию ООО.



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ
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Корпоративные инновационные подразделения

Существующие малые и средние предприятия (МСП)

Люди, задумывающиеся об открытии бизнеса

Некоммерческие организации 

Студенты и выпускники, стартаперы, преподаватели
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БИЗНЕС-МОДЕЛЬ

Основным источником доходов будет модель подписки

для доступа к расширенным функциям платформы

(включая консультации со стартап-коучем), а также

возможность интеграции рекламы, партнерских

предложений по релевантным тематикам.

* В качестве B2С модели основной заработок заключается

в организации подписки на веб-платформе по различным

тарифным планам.

• Дополнительные консультации 5 000 руб.

* В качестве B2B модели для безлиминтого доступа к

платформе – контракт с заказчиком +лицензия на

использование на основе нашей разработки (подойдёт для

малых и средних предприятий, корпоративных

инновационных подразделений крупных компаний).
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ТАРИФНЫЕ ПЛАНЫ

9 000 руб.

Включает написание 
5-ти заявок на 

конкурс с помощью 
платформы.

20 000 руб.

Включает написание 
5-ти полностью 

укомплектованной 
заявки на конкурс с 

помощью платформы 
+ консультацию со 
стартап-коучем по 

заполнению 
документов и 

открытию ООО (очно 
или с использованием 

видеосвязи).

60 000 руб.

Включает написание 
5-ти полностью 

укомплектованных 
заявок на конкурс с 

помощью платформы 
+ 2 консультации со 
стартап-коучем по 

заполнению 
документов и 

открытию 
ООО+услуга подачи 

документов за 
клиента (по 

доверенности)

Тариф ProТариф Lite

**Пробная версия включает написание одной бесплатной упрощенной заявки на конкурс c помощью платформы, чтобы 

заинтересовать будущего пользователя. 

Тариф Platinum
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КОНКУРЕНТЫ

Акселерационные 
программы и 
инкубаторы

+ бесплатно для студентов

+ полезные знакомства с экспертами 
и бизнес-сообществом

+ оценка жизнеспособности идеи

+ индивидуальные встречи с 
трекером

- времязатратный процесс

- ограничен временной промежуток

- не подходит бизнесу «без 
команды»

Генератор заявок 
стартап-проектов 

«LAZY BRAIN»

+ время обработки результата –

5 минут 

+ наличие индивидуальных 
консультаций со стартап-коучем

+ оценка жизнеспособности идеи

+ генерация универсальной заявки 
на все случаи жизни

- платные консультационные услуги

- отсутствие знакомств в бизнес-
сообществах

Преподаватели 
ВУЗов

+  наличие лабораторий для 
проведения прототипирования и 

исследования работоспособности 
конечного продукта

- отсутствие индивидуальной 
работы с каждым студентом

- ограничения образовательной 
программы 

- времязатратный процесс 
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Профессиональн
ые консультанты

+ любой каприз за ваши деньги

- очень дорого

- времязатратный процесс 



9 https://sber.pro/publication/uskorennoe-razvitie-7-faktov-ob-akseleratorakh-kotorye-vy-mogli-ne-znat/

Ежегодно акселерационные программы проходит 

порядка 140 000 человек по всей России.

В результате проведённого CustDev, 2 из 15 опрошенных 

согласились полностью укомплектовать заявку.

Согласно статистике Сбера на 2022 год.
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ОЦЕНКА ЕМКОСТИ РЫНКА ПО РОССИИ

РAM

SAM

SOM

Самый оптимальный тарифный план –

Тариф Pro стоимостью 20 000 рублей.

Расчет включает единоразовую покупку 

подписки по тарифу Pro.

3,56 млрд. руб.

2,81 млрд. руб.

373,24 млн. руб.
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ЭКОНОМИКА
На основании данных https://dzencode.com/ru/price#hour_rate провели 

анализ средней по рынку стоимости человеко-часов IT-специалистов

За 14 дней работы: 112 чел/час * 1700 = 190 940 р

От начала разработки опытными специалистами сайта до его полной 

готовности закладываем 112 чел/час

Для реализации проекта необходимы специалисты, обладающие следующими компетенциями:

https://freelance.habr.com/freelancers

?q=%5Breact.js%5D

Статьи расходов

2     Ресурсный план:

основные расходы - человеко-часы

1    Техническое задание: 

разработать функционал

Состав команды изначально:

Визионер - владелец продукта, который знает 

итоговый результат проекта

IT-специалист

Дизайнер - продумать пользовательский путь

Стартап-коуч

Когда команда разрастается для реализации 

платформы, необходимо нанять:

Проджекты

Системные инженеры

Когда сайт готов, то штат команды 

сокращается, поэтому рентабельнее нанимать 

фрилансеров

https://dzencode.com/ru/price#hour_rate
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Расчёт Capex и Opex

Медийная реклама в Яндекс Директ

За 12 месяцев работы: 1 000 показов/мес. * 12 мес. * 180 руб = 2 160 000 руб.

Ежегодно затраты на рекламу растут на 10 %.

Число пользователей будет увеличиваться на 13,3 %.

Стоимость тарифов каждый год будет увеличиваться на 10 %

Opex
• Реклама 2 160 000 руб./год.

• Зарплаты ген. директору 100 000 р/мес.= 1 200 000 руб./год.

• Услуги стартапкоучей на аутсорс (3 сотрудника), маркетолога, 

экономиста  от 100 000 р/мес. = 3 600 000 руб./год.

• Бухгалтер на аутсорс от 20 000 руб./мес. = 2 400 000 руб./год.

Capex

• Дизайн сайта 75 000 руб.

• IT-специалист 190 940 руб.

Год

Количество 

пользователей в год Opex (руб) Opex (руб)
1 1 596

265 940

9 360 000

2 1 808 9 576 000

3 2 049 9 813 600

4 2 321 10 074 960

5 2 630 10 362 456

6 2 980 10 678 702

7 3 376 11 026 572

8 3 825 11 409 229

9 4 334 11 830 152

10 4 910 12 293 167

11 5 563 12 802 484

12 6 303 13 362 732

13 7 142 13 979 005

14 8 091 14 656 906

15 9 168 15 402 596

16 10 387 16 222 856

17 11 768 17 125 142

18 13 333 18 117 656

19 15 107 19 209 421

20 17 116 20 410 364

Итого 133 807 267 713 999
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Рентабельность проекта
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Раcпределение по годам

Сравнение дисконтированного дохода и дохода без учёта инфляции по годам

доход без учёта инфляции дисконтированный доход

Год

Количество 

пользователей в год Выручка в год ( руб.)

Дисконтированный 

доход ( руб.) Opex (руб) NPV (руб)

1 1 596 23940000 23940000 9 360 000 14 314 060

2 1 808 29836422 26403913,27 9 576 000 31 141 973

3 2 049 33804666,13 26474012,16 9 813 600 47 802 385

4 2 321 38300686,72 26544297,15 10 074 960 64 271 723

5 2 630 43394678,05 26614768,73 10 362 456 80 524 035

6 2 980 49166170,24 26685427,41 10 678 702 96 530 761

7 3 376 55705270,88 26756273,68 11 026 572 112 260 463

8 3 825 63114071,9 26827308,03 11 409 229 127 678 542

9 4 334 71508243,47 26898530,97 11 830 152 142 746 921

10 4 910 81018839,85 26969943 12 293 167 157 423 697

11 5 563 91794345,55 27041544,62 12 802 484 171 662 758

12 6 303 104002993,5 27113336,33 13 362 732 185 413 362

13 7 142 117835391,6 27185318,64 13 979 005 198 619 676

14 8 091 133507498,7 27257492,05 14 656 906 211 220 262

15 9 168 151263996,1 27329857,08 15 402 596 223 147 523

16 10 387 171382107,5 27402414,22 16 222 856 234 327 081

17 11 768 194175927,8 27475163,99 17 125 142 244 677 103

18 13 333 220001326,2 27548106,91 18 117 656 254 107 554

19 15 107 249261502,6 27621243,47 19 209 421 262 519 376

20 17 116 282413282,5 27694574,21 20 410 364 269 803 587

Итого 133 807 2 205 427 421 537 783 525,9 267 713 999 269 803 587

NPV в 1-й год составляет 14 314 060 руб.

«чистая приведённая стоимость»

Ставка дисконтирования 

13 %
Проект является 

рентабельным!

Срок окупаемости: менее  1 года

Срок реализации платформы : 3 месяца



КОМАНДА СТАРТАПА
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Хабибова Евгения

Денисовна

Кадыров Идрис

Улукбекович

Кокорина Юлия 

Станиславовна

ЛИДЕР (CEO),

ГЕН. ДИРЕКТОР 

ООО «СТАННУМ ВАН»

JUNIOR-NET

РАЗРАБОТЧИК-

ПРОГРАММИСТ

ДИЗАЙНЕР,

ЭКОНОМИСТ,

АНАЛИТИК



http://185.139.69.62/index.html

Ссылка на действующий сайт стартап-проекта:



ТЕКУЩИЕ РЕЗУЛЬТАТЫ

Создан перечень клишированных фраз (уникальный промт) для генерации скелета заявки.

Разработан пилот веб-сервиса и чат-бота-помощника Мишель.

Составлена заявка на Студенческий стартап – 100%

Проведен CustDev/ сформированы гипотезы.
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Рассчитаны рентабельность и Unit-экономика



Генератор заявок 
стартап-проектов 
«LAZY BRAIN»

Хабибова Евгения Денисовна, группа 2Д03

@habibovaevg

8-983-525-69-68, 8-913-815-52-02

Кокорина Юлия Станиславовна, группа 2Д02

@k_o_k_o_r_i_n_k_a

8-999-619-84-19

Кадыров Идрис Улукбекович, группа 8В02

@al_safer

8-923-448-56-07
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