
Многофункциональный 

сервис водного 

транспорта

https://pt.2035.university/project/mnogofunkcionalnyj-
servis-vodnogo-transporta/invite/7f7cee36-00f5-4e01-
82e3-8953e5c07551

Ссылка на проект на сайте Архипелага

Цифровой бизнес-навигатор по водным путям



Проблема

• грузовладельцы теряют 10-ки 
миллионов рублей на снижении 
торгового оборота и до 1,2 миллиона 
руб. на содержание логистов

• судоходные компании могут терять от 
10 до 15 миллионов рублей в год на 
простоях и порожних пробегах флота

По причине сложности водной логистики



Решение

Создание Многофункционального сервиcа водного транспорта, Web-решения 

для полной оцифровки рынка водных грузоперевозок. 

Онлайн биржа грузоперевозок Цифровая карта грузов и 

судоходных компаний 



Продукт

Главная страница прототипа



Продукт

Поиск партнеров по виду деятельности



Продукт

Навигационная бизнес карта водных путей 



Продукт

Профиль компании



Конкуренты

Конкуренты Юзабилити Логистика 
на реках

Биржа Цена 
в год

Наличие 
цифровой карты

Онлайн журнал Корабел.Ру ✔ ✔ до 400 тыс. руб.

Форум dokercargo.ru ✔ бесплатно

Многофункциональный сервис 
водного транспорта

✔ ✔ ✔ 50 тыс. руб. ✔

Единственным конкурентом в РФ на реке 
является Korabel.ru

Годовая выручка 29 млн. руб. / год



Рынок

Доля грузов, перевозимых 

внутренним водным транспортом

Германия – 9% Нидерланды - 30%

Китай – 8%Россия – 2%

TAM

65 млн. руб.

SAM

40 млн. руб.

SOM

12 млн. руб.

С 2021 г. рост рынка при 
содействии нацпроекта 

«Внутренний водный транспорт»

Объем рынка РФ



Бизнес-модель

911 – судоходных компаний

150 – бункеровщиков (заправка топливом)

238 – речных / морских портов и грузовых 
терминалов

226 – судостроительных / судоремонтных 
предприятия

391 – сервисных компаний

86 – компаний сюрвейеров

148 – лизинговых и страховых компаний

Некоторые потенциальные клиенты

Северо-западное 

Пароходство

Порты и судовладельцы Грузовладельцы Заправка и судоремонт

Волжское Пароходство



Планы развития

2021 2022 2023 2024

Сегодня

Разработка MVP

Старт продаж.
Подтверждение 

гипотез

Доработка 
продукта, выход на 
европейский рынок 

Выход на рынки 
США и Китая 

15% российского рынка

10% европейского рынка

10% рынков США и Китая

Подготовка продаж



Финансы

NPV (3 года) – 4 млн. руб.

Срок окупаемости 1,7 года.

IRR – 29,6 %

PI – 1,95

Требуется:

Источник:

Грант ФСИ.

Гранты индустриальных 
партнеров

4 150 000 руб.
Участие  индустриальных

партнеров,  Министерства 

транспорта  и  федеральных 

агентств Росморречфлот и 

Росморпорт

Цель:

Разработка MVP, подтверждение 
гипотез



Команда

Дмитрий  Храбров
Основатель

Коммерческий директор порта, судоходной 

компании и судоремонтного предприятия.

Опыт работы в логистическом стартапе 

«Облачная логистика».

Эксперт АСИ

Тарлан Исаев 

Разработчик. Сооснователь

DevOps / Webdev 15+ лет 

опыта в IT-сфере

7 лет как CEO IT компании 



Контактное лицо

Телефон

email

Контакты

+7 (905) 635-37-27

khrabrov@yarport.com

Дмитрий  Храбров


