
Проект:

Система безопасности

и мониторинга 

мототранспорта

«Moto Security»

Инициативная разработка



О проекте: Пользователи

Проект ориентирован на две основные группы пользователей:

• Представители малого и 

среднего бизнеса

• Потребность в мониторинге, 

безопасности и контроле 

используемого парка техники

• Интеграция системы с бизнес-

процессами принесет доп. выгоду

• Владельцы мототехники

любого класса

• Обеспокоены безопасностью 

своей техники 

• Нужна охранная/противоугонная 

системе, в т.ч. альтернатива 

решениям на рынке

B2C: Частные 

пользователи

Основной сегмент

B2B: Бизнес-

клиенты

Перспективный сегмент



Какие проблемы?

«Moto Security» решает следующие проблемы:

– Современный угон мотоцикла 

без охраны – быстрая 

манипуляция. Владелец узнает 

об угоне слишком поздно, и 

уже не имеет возможности 

отследить злоумышленника

– Большинство готовых 

решений – сигнализация с 

брелком.

Разрядился брелок, много 

препятствий - сигнализация не 

сработает, высокий риск 

лишиться мотоцикла.

– Владелец, оставляя 

мотоцикл на парковке или в 

другом месте, хочет знать о его 

состоянии без необходимости 

подходить или быть в 

пределах прямой видимости

Противодействие 

угону

Продвинутая 

сигнализация

Отслеживание

и мониторинг



Есть решение!

70%
Приходится на угоны 

мотоциклов среди всех 

краж в начале мотосезона

2
недели

- В среднем 

уходит на 

поиск 

мотоцикла и 

его возврат 

владельцу

Мы предоставляем владельцу простое в установке

и удобное в использовании устройство.

Мобильное приложение позволяет в реальном

времени получать уведомления о действиях с

мотоциклом, просматривать его местоположение

на карте и состояние, и управлять охраной

Наше решение



Уникальное товарное предложение
Рыночные решения Наша система

Легкая установка 20% Да

Мобильное приложение 15% Да

Команды в приложении Только охрана
Полное управление 

устройством

Онлайн-мониторинг 15% Да

Безключевой доступ 30% Да

Аналитика поездок Нет Да

Управление энергопотреблением Нет Да

Автоматизированные сценарии Нет В разработке

Подключение механических противоугонных 

средств
Нет В разработке

Стоимость подписки ~2 000 руб. 249 руб.

Стоимость ~ 20 000 руб 8 500 руб.



На сегодняшний день проект доведен до MVP с 

первой группой пользователей

Что есть сейчас?

Принцип работы:

Компактный блок телематики

(сигнализация) для установки на 

мотоцикл

+

Управление зажиганием

Подключаемые противоугонные 

средства

Облачная инфраструктура с 

собственным ПО обработки 

данных

Приложение собственной 

разработки на нескольких 

платформах

Подключаем устройство к бортовой сети 

мотоцикла – сигнализация работает в 

независимом режиме, передавая данные в 

облачный сервис

Входим в личный кабинет в удобном 

приложении – на карте отражены все устройства 

пользователя и доступен весь функционал 

приложения (далее на слайде)

Сигнализация подключена – пользователь 

получает контроль над своим мотоциклом

90
дней

Время на разработку текущего решения 

- от идеи до первой реализации

1.

2.

3.



Что есть сейчас?
Приложение и функционал

• Мониторинг объектов в реальном 

времени на карте

• Удаленное управление охраной

• Гибкая система уведомлений

• Обзор истории перемещений

• Разрешение на мониторинг

Мобильное

приложение
Telegram-бот

WEB

приложение



Результаты CustDev

Что проверяли?

Проведен опрос по результатам использования нашей системы на первой группе пользователей:

Какие результаты?

˃ Обеспокоенность пользователей 

безопасностью своей техники

˃ Повышает ли наша система 

ощущение безопасности?

˃ Как преимущественно 

использовали нашу систему?

˃ Пользовательские преимущества 

и недостатки текущего решения

˃ Функционал – лишнее и чего не 

хватает?

˃ Как правило перед покупкой или дальними поездками. Беспокойство 

вызывает парковка в безлюдных местах, без прямой видимости

˃ Однозначно ощущение безопасности с нашей системой у пользователей 

выше, есть уверенность в сохранности техники

˃ Использовали на постоянной основе как охранную систему, отслеживание и 

трекер поездок

˃ Простота и удобство использования приложения, стабильная работа, 

необходимо приложение для iOS и решить вопрос гидроизоляции трекера

˃ Возможно лишние команды спящий режим, отключение метки



Рынок и бизнес-модель
Объем рынка,

млн руб.
1051,1

315,4

144,9

21,7

TAM – Общий объем

(сигнализации + услуги мониторинга)

SAM – Доступный объем

SOM – Реально достижимый

РФ + Ростовская обл.

Клиенты

Потоки доходов проекта

Каналы распространения

Продажи коробочного решения

Аренда комплектов оборудования

Пользовательская подписка

 Онлайн продажи

 Партнерские программы

 Коммерческие предложения

 Прямые рекомендации

 Тематические презентации и показы

B2C В перспективе: B2B

• Мужчины 22-35 лет

• Владелец или планирует 

покупку мотоцикла

• Точки интереса: 

мотоциклы, 

мотосигнализации, 

охрана и безопасность, 

gps-трекинг

Компании, осуществляющие 

деятельность в следующих 

сферах:

• Курьерская доставка

• Транспортные компании

• Аренда/Прокат

• Логистика



Маркетинговый расчет

Расчет проведен на основе целевой РК, фактическое количество покупателей может быть выше



Юнит-экономика

Средний чек 8 674 руб.

CAC 146 руб.

CM 1 360 руб., 15,7%

Переменные расходы, руб. 7 168

Себестоимость базового 

комплекта
5 715

Доставка 440

Налоги (НДС) 953

SIM-тариф 60

Точка

безубыточности
43 ед.

Точка достижения 1 

млн руб.
778 ед.

Постоянные расходы, руб. 58 400

Оплата труда 30 000

Офис-склад 17 000

Бухгалтерия 10 000

Хостинг 1 400



Эконом. модель: PL

Модель построена с учетом ряда допущений, основной драйвер – себестоимость комплекта оборудования,

возможно снизить за счет альтернатив. Показатели эффективности проекта могут быть кратно увеличены



Эконом. модель CF

NPV 305 917 IC 145 250 r 12%
DPP,

мес.
6 PI 2,11



План реализации

Февраль Апрель Июнь Август Октябрь Декабрь

Старт продаж

Доработка функционала

Сбор пользовательских отзывов

Разработка новых комплектов

Расширение ассортимента

Разработка для B2B

Продажи текущего решения

Тестирование 

в B2B

Запуск офиса

Разработка доп. оснастки



Риски
№ Наименование Уровень Тип Действия по предотвращению

1. Сбои на стороне хостинга Низкий Внешний Подключение резервного хостинга

2. Сбои на стороне оператора Низкий Внешний
Диверсификация операторов, выбор наиболее 

стабильных решений

3.
Выход из строя терминала при 

настройке/тестировании
Низкий Внутренний

Предварительная проверка организации 

процессов

4.
Выход из строя устройства во время 

эксплуатации
Низкий Внешний Проверка работоспособности всех устройств

5. Ограничение поставок терминалов Средний Внешний Диверсификация поставщиков

6.
Невозможность использования сервисов 

Google/Apple
Средний Внешний Выбор независимых поставщиков сервисов

7.
Невозможность публикации в маркетах

Google/Apple
Средний Внешний Доступ к приложению напрямую с сервера

8. Киберпреступления в отношении системы Средний Внутренний
Установка протоколов шифрования и 

безопасности

9. Значительное удорожание логистики Средний Внешний Диверсификация поставщиков

10.
Значительное удорожание сетевой

инфраструктуры и услуг
Низкий Внешний Определение альтернативной инфраструктуры



Команда проекта

Новикова Евгения

Статистика и анализ
Студентка группы МЕН-134

Факультет МиП

Дю Лада

Исследования рынка

Студентка группы МЕН-134

Факультет МиП

Молчанов Илья

Аналитика, экономика, 

управление проектом

Основная деятельность 

связана со стратегическим 

развитием

Ковалева Майя

Маркетинговые 

исследования
Студентка группы МЕН-134

Факультет МиП

Потапова Полина

Маркетинговые 

исследования
Студентка группы МЕН-134

Факультет МиП

Севостьянова Татьяна

Исследования рынка
Студентка группы МЕН-134

Факультет МиП

Землянский Степан

Инициатор проекта, 

разработчик

Основная деятельность 

связана с информационными 

технологиями



Перечень проведенных работ по проекту

• Маркетинговые исследования:

потребители и каналы распространения

• Исследование рынка:

производители, конкуренты, альтернативы

• Конкурентный анализ:

устройства и приложения

• Технический анализ:

функционал и возможности

• Статистический анализ:

угоны и противодействие

• Опросы пользователей и ЦА:

результаты CustDev и потенциальные клиенты

• Анализ материально-технической базы 

проекта: инфраструктура, поставщики и др.

• Построение экономической и бизнес модели:

маркетинг, PL и CF



Сравнение с основными конкурентами


