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Анализ рынка 8

45,35 
млр.руб.

252 млр.руб.

962 млр. руб.
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SWOT - анализ 10



Целевая группа клиентов 

№

Заинтересова нные

стороны проекта: 

люди,группы и

организации

Чем проект интересен дляних? Чем они могутбыть 

полезны проекту?

Стратегии управления (мероприятия по 
управлению заинтересованными сторонами

проекта), направленные на вовлечение 
заинтересованной стороны в проект (при

положительном интересе) или по
нейтрализации влияния (при отрицательном 

интересе к проекту)

1 НГДУ «Ямашнефть»

Непосредственное использование

лицензиидля улучшения качества

своих услуг, предоставление

возможности по повышению 

среднего коэффициента подачи на 

скважинах.

Консультация по 

возможности реализации

технического решения,

опытное использование

усовершенствования

Участие в конференциях, создание рекламного

материала,направленного на привлечения

внимания, прямое взаимодействие

.

2 URACA GmbH

& Co. KG

3 ОАО
«ИЖНЕФТЕМАШ»
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Каналы продвижения

Социальные сети
Instagram, Facebook, 
Вконтакте , Telegram

Научные конференции

Промышленные форумы

Инвестиционные клубы

Всероссийская 
студенческая научно-

практическая 
конференция

Российский 
промышленный форум, 

национальный 
промышленный форум

Выход в свет и 
общение с людьми для 

поиска партнеров и 
инвесторов
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Бизнес модель 

Ключевые партнеры

Основные виды 
деятельности 

компании
- Разработка и 

продажа патента

Предложение компании
- Повышение 

эффективности вывода 
газа 

- Увеличение 
производительности

- Выгодно в 
экономическом плане

Взаимоотношения с 
заказчиками
- Заключение 

соглашений на 
эксплуатацию 

оптимизированного 
оборудования на 

объекте заказчика
Потребители

- Нефтяные месторождения
- Производители сепараторов НГС

Основные ресурсы
- Чертежи и расчеты

Каналы продаж
- Научные 

конференция
всероссийская 

- Научно-техническая 
конференция

Структура издержек
- Производственные затраты

- Заработная плата сотрудников
- Оплата работ соисполнителей

- Реклама

Потоки поступления доходов
- Продажа лецензии
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Риски проекта 

№ Риск Характеристика
Мероприятия по

предотвращению

1

Отсутствие повышения
межремонтного периода или 

его незначительность

Разработанное техническое 
решение не обеспечивает 

выполнениепоставленных задач

Готовить запасные методы 
оптимизации,более 

внимательно производить 
расчет эффекта внедрения

нововведения

2
Отсутствие

финансирования

Отсутствие интереса у
инвесторов, неудачноеучастие 

в грантовых конкурсах

Принимать участие во всех 
возможных конкурсах,

промышленных форумахи
конференциях
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ


