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Заказчик и его задача

Заказчик — ИП Баевкина ММ [ссылка на сайт компании], 
специализирующаяся на производстве натуральной косметики

Поставлена задача разработать стратегию для развития бренда, 

привлечения клиентов и продвижения компании.

[https://files.2035.university/f/1c167837fcdc4ed0b6c5/?_ga=2.118
084169.1597318864.1680791784-1719436079.1680617633].

Ожидаемый результат: пошаговая стратегия продвижения компании 

продукции.



Проблема заказчика

- Заключается в малой популярности и неузнаваемости бренда; в отсутствии 

постоянной клиентской базы и малом количестве покупателей. 

Необходимо продвижение данной продукции.



Наше решение

Блоггеры
Представитель в магазин
Коллаборации с паримахерскими или салонами красоты и фитнесс клубами
Ведение соцсетей и разработка читабельной версии сайта
Разработка пробников, для продвижения в массы с приглашением пройти опрос в 
гугл форме( откуда пришел покупатель, что приобретал)



Демонстрация решения



Коллаборации с косметологическими кабинетами, фитнес 
центрами парикмахерскими



ФЛАЕРЫ
Пункты 
выполнения исполнитель рубпримечания

Дизайн 
флаера Команда ОИВТ 1200две стороны

800одна сторона

Печать колорит(Омск) 4000500 шт

Атмосфера 
(Новосибирск) 4080600 шт

Раздача(Флекс 
Джим)

1 клуб/мес (на 500 
шт) 4000

2 клуба,мес(500 шт) 640020%скидка

3 клуба,мес(500 шт) 960020%скидка

4 клуба,мес(500 шт) 1280020%скидка



ИТОГО за месяц (печать+раздача)

Омск 1 клуб 8000
2 клуба 14400
3 клуба 21600

4 клуба 28800

Новосиб (типография в городе) 1 клуб 8080
2 клуба 14560
3 клуба 21840
4 клуба 29120
Разработка дизайна 1200



46% покупательниц 
приобретают 
косметику благодаря 
рекомендации 
продавца-
консультанта, поэтому 
необходимо 
познакомить 
покупателя с 
продукцией с помощью 
пробников в сети 
Лэтуаль



ПРОБНИКИ Пункты выполнения Компания сумма примечания
Дизайн Команда ОИВТ 2000

Печать Грин пак 285005000шт
кастом косметикс не отвечают

КонФлекс не отвечают

Сецпром ООО 150005000шт

Раздача летуаль

необходимо 
связаться с 
администраторо
м 500шт

в подарок на 
я.маркет

(сезонная акция 
при цене не 
ниже 80% от 
начальной) 500шт

(транспортировка) сдэк 5300
москва-
новосиб

2800
омск -
новосиб

продажа пробников The saem



Итого: печать+транспортировка

Омск 17800

Новосибирск 33800

дизайн 2000

о количестве пробников с компанией можно договориться, но 
информация о цене уже предоставляется консультантом



Ведение социальных 
сетей и блогеры (вконтакте)

Посты в гл.группу 500 р.шт 12000(мес.)

оформление группы 1 р.в неделю 1200







Блогеры

В среднем за пост от 5000руб

За пост от 1000руб



ПромоСтраницы Яндекс





Участие в выставках



https://hipolink.me/yarkayamarka



https://проспекткрасотыэкспо.рф/#rec569152218



https://eco-beauty-

expo.ru/uchastie?utm_source=expomap.ru?utm_source=expomap.ru

https://eco-beauty-expo.ru/uchastie?utm_source=expomap.ru?utm_source=expomap.ru


Регистрационный взнос 20 000 руб.

Оборудованный стенд** 19 900 руб/кв.м

Полка деревянная 
1200х200 мм

400 руб.

Итого без поездки 40300 руб.

комплектация: стены, столы, стулья, фризовая 

надпись, электричество, освещение, уборка

В указанную стоимость не включается НДС в связи с применением Организатором упрощенной системы 

бухгалтерского учета и налогообложения

В среднем это минимальная 

цена за участие в  

представленных выше 

выставках



https://www.mango-office.ru/about/press/vovlekaem-klienta-s-pomoshchyu-sms-messendzherov-chat-botov-

sovety-dlya-onlayn-prodazh-ot-praktikov/

Так как заказчик уже связалась с ними и они пришли к совместному выводу , что в их услугах она пока 

не нуждаемся , ставим их в долгосрочное решение.

https://www.mango-office.ru/about/press/vovlekaem-klienta-s-pomoshchyu-sms-messendzherov-chat-botov-sovety-dlya-onlayn-prodazh-ot-praktikov/


Перспективы внедрения и итоги 
тестирования с заказчиком

1. Начнём с развития группы в социальных сетях
2. Закажем листовки
3. Закажем фасовку пробника
4. Распространение по знакомым



Пошаговая стратегия
Разработка и печать флаеров, для раздачи на 
ярмарках и фитнесс центров.
Разработка и фасовка пробников.
Ведение соц. Сетей (чем сейчас уже 
занимаемся), Выложен пост с приглашением 
на ярмарку им сторис с ярмарки , выбраны 
рублики и разработано расписание постов 
для группы ВК
Отснят первый видео контент с распаковкой 
посылки товара
Переименовать ссылку на группу ВК
Запустить Опрос в соц. сетях
Заливка видео в короткие видео в вк
Настройка яндекс маркет и яндекс
промостраниц
Распространение и раздача флаеров в Флекс
Джим

Договор с Летуаль о раздаче пробников при 
заказе
Создание единой(или скидки) на всех 
платформах
Заказ рекламы у блогеров (желательно по 
бартеру)
Создание отзывов косметики на страницах 
отзовиков
Создание канала на видеохостинге
Создание акций в соц. сетях и на личном 
сайте с различными условиями выполнения
Участие в выставках с государственной 
поддержкой и не только , на выставках при 
покупке в подарок давать пробник с кремом 
для глаз
Поиск оптовиков Возможно выход в магазин и 
привлечение консультанта



Мы — студенты факультета технологии и управления 
на транспорте  

Софья

little-siberian-

bird@yandex.ru

Дмитрий
belyh.d@mail.ru Елизавета

liza_makogon@mail.ru
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