


ПРОФИЛЬ КОМАНДЫ

Илья Агафоновлидер командыСтудент направления Туризм.Опыт работы с графическимиредакторами Adobe Illustrator,Adobe Photoshop

Титова Викторияучастник командыСтудентка факультетаменеджмента, Участникинтенсива «Я в деле»,«Город 423»Опыт работы графическимдизайнером

Чан Тхи Тует Ньунгучастник командыСтудентка направленияТуризм. Есть опыт всоздании проектов насайте в курсе цифровойкультуры.

Игнашев Максимучастник командыСтудент факультета Туризм.Есть опыт в написании текстовдля проектов и создании фотои видео материалов.

🌐



Проблема: Из-за ухода с российского рынка зарубежныхбрендов одежды, таких как Nike, Puma, Adidas и.т.д. россиянестолкнулись с проблемой покупки и доставки брендовойодежды из официальных магазинов. Однако есть возможностьпокупки, но цены завышены в несколько раз чем наофициальных сайтах, и нет достоверности, что одеждаоригинальная
В настоящее время эту проблему решают следующимиспособами: создание множества аккаунтов в основном всоциальных сетях продающих брендовую одежду,предоставление одежды российского производства,параллельный импорт
Они неэффективны, потому что: отечественная одежда незакрывает потребность в покупке общеизвестных брендов, ктому же одежда производимая в россии дорогая. Брендоваяодежда продающаяся через соц.сети вероятнее всего неоригинальная, а лишь подделка, параллельный импортосуществляется непроверенными поставщиками

ПРОБЛЕМА 🌐



ЦЕЛЕВАЯАУДИТОРИЯ

🌐Общие характеристики :девушки и парни в возрастепримерно от 15-25 лет, со среднимили высоким заработкомжелающие приобрестикачественную брендовую одеждуи показать другим, что ониприобрели известную брендовуюодежду

Проблемы и потребности: сложностьв покупке качественной брендовойодежды, молодежь любит выглядетькрасиво и стильно, и популярныемировые бренды закрывают этупотребность, однако если одежда неоригинальная к ней совсемдругое восприятие у потребителя

Продукты, которые сейчас используетдля решения проблемы: владельцыкитайского языка могут пользоватьсяприложением пойзон, также в сети естьненадёжные поставщики к которымприбегают пользователи для покупкилюбимых брендов, пользователи ищутлюбые способы покупки, в томчисле и неоригинальные товары

Причины, по которым текущиерешения «не работают»: далеконе у всех есть возможностьпользоваться приложениемпойзон, оно довольно сложное виспользовании, а также есть люди,которые не доверяют инымпоставщикам и не хотят отдаватьне малую сумму за подделку

Что ценит, на что обращает внимание: на качество одежды, внешний вид, цену,продажи поставщиков, оформление медиа структуры поставщиков.



Предлагаемая идея: Мы хотим создать отдельнуюплатформу для исполнения параллельного импорта,где будем нанимать поставщиков для реализациикупли-продажи брендовой зарубежной одежды. Где укаждого поставщика будет свой профиль,осуществляемые перевозки, рейтинг, и какая одежда вприоритете. Таким образом покупатель находит своегопоставщика и точно уверен, что его одежда доедет кнему, и он приобретет оригинальную продукцию приэтом не переплатив
Мы сможем реализовать проект в период до 3-х лет, засумму до 1 млн рублей, силами нашей команды.Для реализации нам нужны разработчики приложения,дизайнеры интерфейса и верстальщики, так жесредства на рекламу для того чтобы поставщики ипокупатели узнали о существовании данного сервиса

🌐ИДЕЯ ПРОЕКТА



ПРОДУКТ ПРОЕКТА
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Продукт: WorldWear — платформа, позволяющая приобрестиоригинальную брендовую одежду с помощью параллельного импорта
Основные функции / возможности:удобный интерфейс, доступность на территории России, возможностьсвязаться с оператором и непосредственно с поставщиком, возможностьприобретения бредовой одежды, возможность отслеживания доставкикак в маркетплейсах
Сценарий использования1) покупатель заходит на нашу платформу2) он может выбрать категорию, бренд, одежды которая его интересует3) выбирает нужный товар, размер, количество, товаров может бытьнесколько от разных брендов, но поставляется одной посылкой4) указывает место доставки и указывает все нужные данные дляпоставщика5) платформа сама рассчитывает стоимость одежды,комиссии и услугпоставщика и доставки к покупателю, потребитель видит итоговуюцену, при надобности может изучить из чего складывается цена6) Оплачивает нужную сумму и отслеживает статус доставки

🌐



Планируемый интерфейс

🌐



ТЕХНОЛОГИЯ
Технологии, используемые в решении:
1)Разработка и поддержка онлайн-платформы дляпродажи оригинальной брендовой одежды.
2) Системы параллельного импорта:Технологии,обеспечивающие эффективный параллельныйимпорт и соблюдение законодательства.
3) Интеграция с поставщиками:Механизмы связи споставщиками для управления ассортиментом иобеспечения актуальности товаров.
4) Использование систем отслеживания дляпредоставления информации о местонахождениитовара в режиме реального времени.
5) Разработка понятного и удобного интерфейса.
6)Удобная обратная связь от поставщиков

Продукт обладает следующими техническимипараметрами:
1) Безопасность данных: конфиденциальность ибезопасность данных пользователей и транзакций.
2) Скорость доставки:Среднее время доставки товаровот поставщиков до конечных пользователей.
3) Количество брендов и товаров в ассортименте
4) Удобство связи с операторами
5)Возможность временного резервирования товаров вкорзине
6) Техническая поддержка:Качество и оперативностьтехнической поддержки для пользователей ипоставщиков.Уровень готовности технологии: TRL №_4_



Критерии Наш проект«WorldWear» POIZON UrbanVibes SuperStep Grailify –SneakerReleases Street Beat
Стоимость 3000-20000 руб. 2000-50000 руб. от 5000-40000руб. от 7000-30000руб. От 10000 руб. От 10000 руб.

Медиаструктура

Сайт иплатформа наGoogle Play,Samsungmarket, AppStore,ВКонтакте иТелеграм

Сайт иплатформатолько накитайскомязыке

Сайт иплатформа наGoogle Play,Samsungmarket, AppStore,ВКонтакте иТелеграм

Сайт иплатформа наGoogle Play,ВКонтакте иТелеграм

Сайт иплатформа наGoogle Play,

Сайт иплатформа наGoogle Play,ВКонтакте иТелеграм, тикток

Логистика Доставка поРоссии истранам СНГ
Доставкавнутри Китая иРоссии

Доставка поРоссии Доставка поРоссии
Доставкатолько поМоскве

Доставка поРоссии

Ассортимент Большоеколичествоассортимента
Большоеколичествоассортимента

Большоеколичествоассортимента
Однотипныекроссовки, нетодежды

Большоеколичествоассортимента
Большоеколичествоассортимента

Продаваемость - До 15000заказов в год До 25000заказов в год До 1000заказов в год До 100 заказовв год До 1000заказов в год



ГИПОТЕЗЫ ПРОЕКТА

Гипотеза: Россиян не устраиваютправила нынешнего параллельногоимпорта, не удовлетворяюткачество и цена отечественныхкроссовок
Способ проверки: опрос
Целевое количествореспондентов: от 100

Вопросы для опроса / интервью:
1. Какую одежду вы предпочитаете покупать:параллельный импорт или отечественные марки?(Выберите один вариант)a) Параллельный импорт b) Отечественные марки
2. Что для вас является основным критерием при выбореодежды: цена или качество? (Выберите один вариант)a) Цена b) Качество
3. Насколько важно для вас, чтобы одежда былаизвестного бренда?a) Очень важная роль b) Важная роль c) Слабо влияет навыбор d) Не влияет на выбор вообще
4. Какую роль одежда играет для вас ?a) Просто вещь b) Это инструмент для самовыраженияc) Уделяю одежде много внимания
5. Какую сумму вы готовы потратить на покупку одежду?(Выберите один вариант) a) До 1000 рублей b) От 1000 до3000 рублей c) От 3000 до 5000 рублей d) Более 5000 рублей

🌐



ОБЪЁМ РЫНКА

Динамика рынка (источник:SuperStep): мы выясняли, что за месяцпосещение платформ доставляющиеоригинальную одежу возрастаетпримерно на 1.5 процента, в основномэто продукция бренда Nike, что говорит оактуальности нашего проекта, так какпотребители не готовы отказываться отлюбимых брендов
Основные «игроки» на рынке: UrbanVibes, Super Step, Grailify, POIZON -Authentic Fashion, Street Beat

🌐

Планируемая доля рынка: 10%



Модель монетизацииМодель монетизации: небольшая наценка на сам товар,от скидок на большие партии от поставщиков.
Стоимость и регулярность: стоимость одежды и обуви всоответствии с стоимостью поставщиков с наценкой (от20% до 70%)
Основные каналы сбыта: приложение, сайт
Маркетинг и продвижениеЦенностное предложение: мы гарантируем доставкутовара к покупателю в целости и сохранности от 14 до 40дней за приемлемые цены, с высшим качеством ивозможностью мониторинга доставки от точки «а» доточки «б».
Основные каналы взаимодействия с пользователем:рекламы в социальных сетях, связь с администрацией насайте и приложении.

Партнёры:POIZONAuthentic Fashion
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РЕСУРСЫ: ДИАГРАММА ГАНТА

Общий срок реализации проекта:___38__ месяцев

Задача Дата начала Датазавершения Ответственный 1.06.24 15.07.24 22.08.24 19.09.24 21.11.24 22.12.24 18.02.25 И такдалее
Найм переводчика с китайскогоязыка 1.06.2024 15.07.2024Договор об оптовой закупке спойзон 15.07.2024 15.08.2024Постоянный анализ зарубежногорынка одежды и выделениеотдельных брендов, которую мызакупим оптом 15.08.2024 И так далееЗакупка оптом отдельных брендоводежды, популярные модели,базовая одежда 22.08.2024 22.09.2024
Создание сайта и приложения 22.09.2024 22.11.2024Реклама и продвижение сайта иприложения в интернете 22.11.2024 22.12.2024Продажа закупленных оптомтоваров покупателям 22.12.2024 И так далееПостоянный анализ отзывовклиентов на нашей платформе 22.12.2024 И так далееЗакупка оптом на основепредыдущего анализа 22.02.2025 И так далее

Можно указывать дни / недели / месяцы



РЕСУРСЫ: ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Общая стоимость реализации проекта:_600 000_ рублейПериод окупаемости: _5_ месяцев

месяц месяц месяц месяц месяц месяц месяц месяц месяц
Доходы:
Выручка от продажи продукции(цена продукта * количество продаж) 60 000 60 000 120 000 150 000 200 000 260 000 260 000 300 000 400 000
Инвестиции / гранты / кредиты(если есть)
Расходы:
Заработная плата специалистов 55 000 55 000 55 000 55 000 55 000 55 000 55 000 55 000 55 000
Услуги привлеченных компаний 65 000 в месяц 65 000 в месяц 65 000 в месяц
Материалы и комплектующие - - - - - -
Оборудование - - - - - -
Разработка и поддержка сайта 115 000 15 000 15 000 15 000 15 000 15 000 15 000 15 000 15 000
Аренда помещения под склад 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000
Реклама и продвижение 50 000 50 000 50 000 30 000 30 000 30 000 30 000 40 000 30 000
Иное 10 000 10 000 10 000 10 000 10 000 10 000 10 000 10 000 10 000
ИТОГО (доходы – расходы) -265к -165к -105к -55к -5к +55к +55к +85к +185к

Можно указывать дни / недели / месяцы



РЕЗУЛЬТАТЫ

Количественные результаты:1. за счёт рекламы можно повысить процентпосещения нашей платформы покупателями2. за счёт увеличения партии закупки можноснизить стоимость товара на 5%3. за счёт увеличения ассортимента повышаетсяколичество клиентов в соответствии с выручкой(в 2 раза)4. за счёт увеличения доходов увеличиваетсясклад, соответственно увеличиваетсяассортимент одежды

🌐
Качественные результаты:1. за счёт работы с нами улучшаются навыкипереводчика с китайского у работников ипользователей2. за счет нашей платформы пользователямстало проще покупать любимые брендыодежды3. благодаря регулярному анализувыбираемой одежды пользователямиулучшилась выборка заранее закупаемыхмоделей



ВЫВОДЫ

Проект целесообразен для реализации по следующим причинам:– На российском рынке в данный момент сложно купить подоступной цене оригинальную брендовую одежду, и покупателине готовы отказываться от всемирно популярной, а главноекачественной одежды, поэтому они ищут возможность покупкиодежды.– На российском рынке уже существуют достойные конкуренты,однако их не так много, и у них есть свои недостатки висипользовании– Такой проект можно воплотить в пределах 1 миллиона рублей, нетребуется огромных сложных механизмов для поддержки даннойплатформы, а вложенные средства начнут окупаться примерночерез 5-6 месяцев

🌐
В среднесрочнойперспективе (2 года) мыпланируем развить нашуплатформу и провестидальнейшее расширенияассортимента исходя изпотребностейпотребителя, а именноосуществлятьпараллельный импорттоваров от IKEA



Подготовить выступление по всем блокам презентации(каждый блок лучше освещать тезисно и кратко).
Выбрать 1 спикера от команды.
Продолжительность выступления не более 4-х минут.



Завершить заполнение всех блоков презентации.
Заполнить паспорт проекта на платформе Projects (без него команда не допускается кзащите)
Подготовить выступление для защиты проекта (тайминг: 4 минуты, 1 спикер).
Оформить презентацию проектаМожно использовать:бесплатные шаблоны презентацийиконки для слайдовфотосток для оформления слайдов

https://slidesgo.com/
https://slidesgo.com/
https://slidesgo.com/
https://www.flaticon.com/
https://www.flaticon.com/
https://unsplash.com/
https://unsplash.com/
https://unsplash.com/


Защита проектов

1 параЗащита проекта перед своим преподавателемТайминг: 4 минуты + вопросы / ответыБаллы: max 10 за защиту и max 10 за занятие

2 параЗащита проекта перед внешним преподавателемТайминг: 4 минуты + вопросы / ответыБаллы: max 10 за защиту



Проблема2 балла:• проблема, решению которой посвящен проект, обозначена конкретно и полно• обозначена однозначно и конкретно целевая аудитория, которая сталкивается сданной проблемой• представлена гипотеза и результаты её проверки• на заданные вопросы даны развернутые ответы

Продукт проекта2 балла:• представлено проектное решение, которое полностью решает проблему дляцелевой аудитории проекта• обозначен и раскрыт продукт проекта, представлены эскизы или схожие продукты• однозначно определены лежащие в основе продукта технологии с указаниемтекущего задела и необходимых шагов по их применению• на заданные вопросы даны развернутые ответы

Бизнес-модель2 балла:• рынок проекта описан подробно, представлены обоснованные расчеты ёмкости вколичественном и/или финансовом выражении, даны ссылки на исследованияавторитетных источников• представлен полноценный анализ данного решения в сравнении с решениямиконкурентов (как прямых, так и косвенных)• бизнес-модель проекта предложена, отличается оригинальностью иобоснованностью заявленных параметров• на заданные вопросы даны развернутые ответы

Ресурсы2 балла:• представлен подробный финансовый план проекта, обозначенызапрашиваемые ресурсы, позволяющие реализовать проект вобозначенные сроки с минимальными рисками, обозначены источникидохода, даны исчерпывающие ответы об их потенциальном объёме• отсутствуют ошибки в расчетах• представлена команда проекта, обозначены роли участников, их опыт икомпетенции способствуют реализации проекта, в случае необходимостиуказаны дефицитные роли и компетенции• представлена подробная диаграмма Ганта с обозначением ответственныхлиц, представлен и раскрыт пошаговый алгоритм реализации проекта• на заданные вопросы даны развернутые ответы

Выводы2 балла:• указаны подробные количественные и качественные результатыреализации проекта• дан развернутый ответ о необходимости и потребности в реализациипредставленного проекта с учётом потенциальных рисков,запрашиваемых ресурсов, актуальности и значимости проблемы дляцелевой аудитории проекта• выступление команды укладывается в отведённое на него время, всякоманда присутствует на выступлении, презентация отличаетсясодержательностью и лаконичностью, выдвинутые тезисыподтверждаются результатами исследований• на заданные вопросы даны развернутые ответы


