
OR    TORY
СТУ�ИЯ ОРАТОРСКОГО ИСКУССТВА

ЕСТЬ ЧТО СКАЗАТЬ? ГОВОРИ!



 
КОРПОРАТИВНАЯ
КУ�ЬТУРА

ИССЛЕДОВАНИЕ

БОЛЬ
БОЛЬ
БОЛЬ

2021 �о�

15,2% 84,8%

#Рас�еряннос��

430 ��сяч ан�е�

https://barnaul.hh.ru/article/28942

#П�охая само�ре�ен�а��я



Offline

Ор�ен�а��я на
эффе����нос��

Пра����а

По�се�не�нос�� -
�о�е!

С�е��а��с��
�� ме��а

С�о�о�с���е �
�оор��н�ро�аннос��
на �уб���е

CUST.DEV. CUST.DEV. CUST.DEV. CUST.DEV.

CUST.DEV. CUST.DEV. CUST.DEV. CUST.DEV. CUST.DEV.



Но�ос�б�рс�

ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

18-21



ORATORY

ORATORY

Г�а�ная Техн��� Ре��с�ра��я
Мен�

СТУ�ИЯ ОРАТОРСКОГО ИСКУССТВА

Курс�

��чнос�н�� рос�

Об�ен�е

ОФЛАЙН-ФОРМАТ

�. Но�ос�б�рс�



Ключевые
партнеры

Ключевые виды
деятельности

Ключевые ресурсы

Ценностные
предложения

НГУЭУ

Обра�о�а�е��н�е
учре��ен�я: ВУЗ�;

Э�с�ер�� �� ме��а:
�е�у��е, а��ер�, б�о�ер�;
Мо�о�е�н�е �ен�р�;
С�е��а��с�� �� об�ас��
�с�хо�о���;
С�е��а��с�� �� об�ас��
не�ерба��но�
�оммун��а���.

Са��;
Пуб��чная с�ран��а �
со��а��н�х се�ях;
Кура�ор�;
Пре�о�а�а�е��;

В оф�а�н форма�е
В он�а�н форма�е

Обра�о�ан�е
�о�о�н��е��ное ��я
�е�е� � ��рос��х:

Преобразуйте свой
речевой потенциал в
качественные навыки
коммуникации по 4
разным направлениям за
1 месяц с «ORATORY»
совместно с экспертами
из политической,
сценической видов
деятельности,
специалистами в
области менеджмента
(корпоративная
культура) и публичных
выступлений.

Преобра�у��е с�о�
рече�о� �о�ен��а� �
�ачес��енн�е на����
�оммун��а��� �о 4
ра�н�м на�ра��ен�ям �а
1 меся� с 
со�мес�но с э�с�ер�ам�
�� �о����чес�о�,
с�ен�чес�о� ���о�
�ея�е��нос��,
с�е��а��с�ам� � об�ас��
мене��мен�а
(�ор�ора���ная �у���ура)
� �уб��чн�х ��с�у��ен��.

Взаимоотно-
шения с
клиентами

Каналы сбыта

��чное �ура�орс��о;
Со��а��н�е се��;
Ча� (са��а) с �о��ер��о�;

Потребительские
сегменты

Структура издержек Потоки поступления доходов

Са�� ор�ан��а���;
Пуб��чная с�ран��а;

Кана� ну�е�о�о уро�ня
о�ре�е�ен:

�е���� �
обра�о�а�е��н�х
учре��ен�ях.

Кана� �ер�о�о уро�ня
о�ре�е�ен:

А����но� ���
не��ра��но� ���ненно�
�о����е�;
Со��а��но�
ор�ен��ро�аннос���;

Обуча���еся ВУЗо�,
мо�о��е �ре��р�н�ма�е��
�о�рас�ом о� 18 �о 21 �о�а с:

Арен�а �оме�ен�я;
Зарабо�ная ��а�а э�с�ер�ам;
Ре��амная �ам�ан�я;
На�о��.

Про�а�а �урсо�;
Ре��ама � со��а��н�х се�ях - моне���а��я. 



MVP
24.610

11.621 12.989
За�ра��

В�руч�а

Пр�б���:



СТРАТЕГИЯ

А�ре��: ра�рабо��а
�рое��а.

Ма�1: на�о�нен�е
�ро�рамм�.

Ма�2: ��о�о���
�ор��о�.

И�н�: у��ер��ен�е
�ро�рамм�, �ре�о�а�а�е�е�,
�ро�е�ен�е �робн�х �аня���.

И���: арен�а
�оме�ен�я, �а�у��а
обору�о�ан�я,
со��ан�е са��а.

А��ус�: ре��амная
�ам�ан�я, �о�с�
�ар�неро�.

Сен�ябр�: �а�ус�, со��ан�е
учебн�х �ру��.



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

13.990 р.

16 часо�
2х6500 р.

32 часа

30.000 р.

28 часо�

ORATORY

6.990

14 часо�

�. Но�ос�б�рс�

Пре�о�а�а�е�� �� ме��а

У��уб�енн�е �ехно�о���
обучен�я �о ра�н�м
на�ра��ен�ям

Ге�м�ф��а��я



КАНАЛЫ ПРИВЛЕЧЕНИЯ

Онлайн ОфлайнСмешанный
Со��а��н�е се��

Ре��амная
�ам�ан�я
са��а � се��

В�а�мо�е�с���я с
�ар�нерам�:
�р���ечен�е

ме���н�х с���еро�,
он�а�н �е����.

Ре�омен�а���
б�����м - эффе��

"сарафанно�о ра��о"

Про�е�ен�е �е����
� обра�о�а�е��н�х
учре��ен�ях

Ор�ан��а��я
�с�реч -

меро�р�я��я

Рас�рос�ранен�е
�осре�с��ом QR-�о�о�

Учас��е ��о�� �
�у���урно-
мо�о�е�н�х
�ро�раммах





ЗАПРОС

Площадка Кадры Реклама Оборудование



ВЫВОДЫ
ВЫВОДЫ

ВЫВОДЫ ВЫВОДЫ ВЫВОДЫ

ORATORY
ШКО�А ОРАТОРСКОГО ИСКУССТВА

ПРОБ-
�ЕМА

ЗАПРОС

ПРЕ��О-
ЖЕНИЕ

РЕШЕ-
НИЕ



Анна
По��на

В�а��с�а� Ваня

И�ан

На�а��я

Фа�на Анас�ас�я

КОМАНДА

Е�аКОМАНДА

КОМАНДА

КОМАНДА

КОМАНДА



ВОПРОСЫ

Выводы:

ОБРАТНАЯ СВЯЗЬ


