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Тема гастрономических сувениров в поле туристического
рынка Мурманской области вышла на новый уровень
популярности:

 открываются авторские точки питания;

 государство субсидирует бизнес в данной сфере;

 создаются уникальные рецептуры;

 количество ежегодных фестивалей с фудкорт-блоками
растет

АКТУАЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА



ЦЕЛЕВАЯ
АУДИТОРИЯ 
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Живут в 
Москве, 

Петербурге, 
Лен. 

области

Иностранные 
туристы

Доход от 
40 до 80 

тыс.

Возраст 
24-35+

Туристы из 
других 
субъектов РФ

Увлекаются 
гастро-

туризмом

Наличие 
высшего 

образования

Опытные 
туристы

Местные, имеющие 
потребность 
презентовать свой 
регион



ПРОБЛЕМА
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РЕШЕНИЕ
Разработка и запуск линейки сувенирных
гастрономических боксов, которые:
 отражают гастро-карту региона;
 экономят ресурсы потребителя на приобретение

продукта («Крайний север в одной коробке»);
 транслируют образовательный контент через

онлайн-, AR-, VR- и 3D-модуляции;
 вносят игровой элемент в культуру питания с

помощью авторской технологии «АрктикТокен».
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Клиент с нами 
решает 

головоломку с 
поиском 

качественного 
подарка

ЦЕННОСТЬ и СОДЕРЖАНИЕ нашего

ПРОДУКТА (MVP)

6

Функциональность: 
еда + образование

Комплексно рассказываем
о дарах природы
Мурманской области

Экономим время клиента на 
сбор гастро-сувениров

QR-код на:
• VR-тур в 

360°
• AR-
видео

• Токены
в VK

• Шоколад
• Ягель
• Варенье
• Соус
• Чай
• Клюква в 

шоколаде
• 3D-

сувенир 
«Кот 
Семён»
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РЫНОК. Анализ турпотока
Год

Общий турпоток 
(тыс. чел)

Количество ин. туристов из 
общего турпотока (тыс. чел)

2015 305,4 27,9 

2016 330,0 38,9 

2017 413,7 51,9 

2018 438,02 64,39 

2019 458,0 77,0 

2020 350,0 41,9

2021 486,2 21,5 

2022 539,4 18,4 

Прогноз 
на 2023 
год:
600 тыс. 
чел. 

* Статистические данные взяты с портала «Росстат» и турпортала «Murmansk.Travel» 

2015 год

2023 год
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РЫНОК. Анализ желаний потребителя. TAM. SaM
Исходя из опроса:
• 87,8 % туристов покупают сувениры 
• 72 % местных дарят локальные сувениры в других регионах
• гастробоксы готовы покупать: 30% туристов ~ 187 800 чел. и 30% местных ~ 206 000 чел)

* Статистические данные на основе проведенного опроса (сл. 17)

2 640 000 ₽
-

3 025 800 ₽

1 125 000 000 ₽
–

1 182 000 000 ₽

2 826 000 000 ₽ 
-

2 985 000 000 ₽
TAM

SAM

SoM

- Анализ 
рынка, 

смекаете?
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КОНКУРЕНТЫ
Событийные
гастрономические
фестивали

Резиденты
проекта
«Гастрономи
ческая карта
России»

Бизнес, в сфере
хэнд-мейд по
арктической
кухне в регионе

Частные
предприятия
региона по сбору
фудбоксов

Сувенирные
точки
продаж в
регионе

• «Вкус Арктики», 
• «Gastro Industry

Fest», 
• фестиваль 

«Териберка» и 
др.

• «Pelmen
House» -
МО,

• «Сестры 
Ким» –
Приморски
й край

• «Кольский 
край», 

• «Вкус 
Арктики» и 
др.

• «Fancy Tasty», 
• «Медведица» и др.

• Лавка 
«Морошка», 

• сеть 
«Severus», 
сувенирные 
стойки на 
ж/д 
вокзалах в 
а/п.



• Составные фудбоксы
не учитываем

• Доставка 
оплачивается 
клиентом 
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БИЗНЕС-МОДЕЛЬ
- Уважаемые 
коллеги, все 

расчеты 
здесь:

Средняя прибыль с фудбокса: 1 681 руб./шт.
План реализации на первые 6 мес.: 5 шт./день *
Минимальная ожидаемая прибыль в мес.: + 252 150 ₽/мес.

* Рыночная стоимость и себестоимость (сл. 18)

Затраты:
• Стартовые – 200 000 ₽ 
• Ежемесячные – 175 000 ₽/мес.
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БИЗНЕС-МОДЕЛЬ. Выход на первую прибыль

1 2 3 4 5

Расходы 
(руб.)

- 375 000 - 330 629 - 286 000 - 241 889 - 197 519 

Прибыль 
(руб.)

+ 252 150 + 252 150 
+ 252 150 + 252 150 + 252 150

Прибыль с 
учетом 
НДФЛ 
(руб.)

+ 219 370 + 219 370
+ 219 370 + 219 370 + 219 370 

Доход - 155 629 - 111 259 - 66 889 - 22 519 + 22 000

* Точки продаж см. сл. 17

ИНВЕСТИЦИИ:
• 705 629 ₽ - прибыль на 3-ий мес.
• 375 000 ₽ - прибыль на 5-ий мес.



Выгоды от нашего проекта

Создание нового канала
реализации сувениров
малого и среднего
бизнеса

Рост имиджа
университета

Вклад в Брендирование региона

Краеведческое
просвещение и
развенчание
мифов о
Кольском
полуостровеВиртуальная

гастрономическая
карта заполярья

Новое значение
гастротуризма –

драйвер развития
внутреннего
туризма в рф



ТЕКУЩИЕ 
РЕЗУЛЬТАТЫ

Разработано 
2 варианта 

наполнения 
арктических 

фудбоксов

Распределены блоки 
обязанностей в команде

Составлен список 
партнеров и компаний-
поставщиков

Произведены расчеты 
себестоимости

Найдены идеи 
на перспективу 
(тематические 
линейки 
фудбоксов)

Положено 
начало работы с 
платформой для 

включения 
технологий в 

боксы

Найден ресурс: 3D-принтер

Созданы предварительные 
логотип, слоган и шрифт

Составлена 
бизнес-модель

Написан паспорт проекта

Прогноз первой прибыли



Фудбокс команды
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Прекрасные экономисты
Евгения и Ксения

Технический 
гений Тимур

креатив: 
Анастасия

Григорий-
дедлайн

Ксения 
всегда 

работает



ПЛАНЫ РАЗВИТИЯ
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ЗАДАЧИ СРОКИ
ОТВЕТСТВЕН
НЫЕ

Введение технологии «АрктикТокен» на
базе VK.

01.01-01.02.2024 (1
мес.)

Текфи Т.

Запуск и популяризация
гастрономического онлайн-сообщества
туристов РФ.

01.01-01.04.2024 (3
мес.)

Конюхова А.,
Сивков Г.,
Хлистун К.

Анализ спроса и аудитории. На основе
полученных данных в первые 2 месяца
продаж. Разработка и выведение на
рынок линейки фудбоксов с новым
гастро- и контент-наполнением.

01.03-01.05.2024 (2
мес.)

Коржева К.,
Текфи Т.,
Михина Е.,
Конюхова А.

Подготовка и проведение фестиваля
технологичного туризма в г.
Мончегорск.

01.05-30.06.2024 (2
мес.)

Вся команда

Выход на новые точки/платформы
реализации продукта.

01.06-30.06.2024 (1
мес.)

Коржева К.



КОНТАКТЫ ЛИДЕРА
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Коржева Ксения, 
89533064781 (whats app, 
telegram)
Звоните в любое время, я 
теперь вообще не сплю…



Справки
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?
Точка реализации

Ожидаемое количество 
продаж в день 

А/п «Мурманск» 1 

А/п «Хибины» Переменные продажи

Ж/д вокзал (г. 
Мурманск)

1

Онлайн-продажи 
(наши сайт и VK)

1

Наш офис в г. 
Мурманск

Переменные продажи

Сувенирный магазин 
(г. Кировск)

1

Сувенирный магазин 
(п. Териберка)

1

Ожидаемая 
реализация в период 
1-6 мес.: 150 
фудбоксов/мес.



Статистика по проведенному опросу

Доступ к 
опросу
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Стоимость и себестоимость
• Фудбокс-mini «Соль Баренцева моря»
Себестоимость: 1 526 руб./шт.
Цена: 2 990 руб./шт.
Цена с комиссией: 3 200 руб./шт.

• Фудбокс «Сладкое сияние»
Себестоимость: 1 656 руб./шт.
Цена: 3 555 руб./шт.
Цена с комиссией: 3 900 руб./шт.
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