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Что делает проект?
Полнофункциональный сервис Автоматизации нефинансовой отчётности (отчетность об устойчивом развитии, ESG-

отчетность) для МСП на основе статистических данных предоставляемых компаниями и собранных из открытых 
источников 

ESG-отчётность - достижение устойчивого развития, улучшение результатов компаний 
и создание позитивного воздействия на общество и окружающую среду
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Примеры отчётов
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Проблема 
1. ЕSG-повестка в России сохраняется и становится 
все более актуальной для крупного бизнеса.
2. Интеграция ESG факторов во всю цепочку 
поставок, в том числе к субъектам МСП. 
3. Внедрение ЕSG-практик - высокие риски для 
поставщиков и подрядчиков крупных компаний, 
включая субъекты МСП. 
4. У большинства компаний наблюдается дефицит 
навыков, особенно это касается региональных 
представителей МСП.
5. Внедрение технологий и систем экологического 
управления, а также трансформация корпоративного 
управления требуют больших капиталовложений.
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Решение 
1. Адаптация стандартов нефинансовой отчетности и их 
своевременная актуализация;
2. Сбор показателей для формирования базы данных для 
самодиагностики;
3. Представление данных в удобных аналитических форматах для 
заинтересованных сторон;
4. Сопоставление ESG показателей с другими компаниями 
находящимся в цепочке поставок интересующей компании;
5. Практические рекомендации по улучшению показателей;
6. Рекомендации по раскрытию ESG показателей на основе анализа 
существующих практик раскрытия всех отраслей и компаний, в том 
числе зарубежных;
7. Выбор визуального представления информации;
8. Обучение пользователей ESG принципам;
9. Сокращение времени и расходов на сбор и подготовку ESG-
отчетности.
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Рынок 

1. Субъекты МСП, в первую очередь входящий в цепочки поставок и потенциально 
рассматривающий этот вариант

2. Крупный бизнес для своих подрядчиков и с развитием сервиса для своего пользования
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Конкуренты

Компания IBS Group предлагает 
настойку под запрос внутри 
компании и не предлагает 
коробочных решений.

Национальный ESG Альянс и 
«Интерфакс» - сервис по сравнению 
ESG показателей компаний.

Наш сервис сразу идёт вперёд и 
предлагает создавать систему 
автоматизации сбора и анализа 
данных.
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Экономика сейчас
Оценка размера рынка B2C: магистранты, аспиранты а также профессорско-преподавательский состав и 
сотрудники предприятий, которым нужна аналитическая информация для подготовки научных работ и 
исследований.
300 млн. рублей (TAM), 150 млн. рублей (SAM), 15 млн. рублей (SOM)

Оценка размера рынка B2B: сотрудники Аудиторско-консалтинговая фирм и компании малого, среднего и 
крупного бизнеса.
25 млрд рублей (TAM), 2,5 млрд рублей (SAM), 750 млн рублей (SOM)

Оценка размера рынка B2G: Региональные власти, 

Министерство экономического развития, АО «Корпорация 

«МСП», Министерство промышленности и торговли, 

Торгово-промышленная палата, Российский союз 

промышленников и предпринимателей, Министерство 

цифрового развития, связи и массовых коммуникаций 

Российской.

На текущем этапе развития проекта оценить объем этого 

рынка затруднительно.
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Стратегия развития 
1. Проведение интервью по 
актуализации показателей – октябрь - 
ноябрь 2023 года
2. Подготовка ТЗ для разработчиков – 
январь 2024 года
3. Привлечение финансирования для 
создания MVP – март 2023
4. Разработка MVP – Июль 2024 года
5. Тестирование – август – сентябрь 
2024 года
5. Продажи – Осень 2024 года



10

Команда

Анастасия Плужникова 

Автор идеи 
Руководитель проекта

Александр Марусин 

Маркетинг



11

Контакты
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