
Технология 
автоматического 
поиска металлопроката 
на основе нейронной 
сети




Проблемы

Более 25% компаний 
приобретают 
металлопрокат через 
посредников, 
переплачивая при этом 

150 млрд. руб./год

Более 50% таких компаний 
делают это осознанно, не 
желая тратить время на 
поиск, проверки и 
заключение новых 
договоров

Логистика занимает до 30% 
от стоимости 
металлопроката



Решения

Все поставщики перед размещением на 
Е-Металл проходят проверку. В нашем 
списке только владельцы металла или 
производители.

Автопоиск позволит закрывать 
многопозиционные потребности в 
металлопрокате за считанные минуты.

Помимо текущего функционала 
сортировки по удаленности система 
автопоиска будет способна 
формировать оптимальный маршрут по 
каждой заявке.
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Металлобаз со 
всей России

730+

Результаты

Участник “Сколково” Победитель  программы Фонда 
содействия инновациям

Участник программы Научного 
парка МГУ

102 230
Посещений сайта 
за последний 
месяц

5 600+
Зарегистрированных 
пользователей



Польза для покупателей

здоровая конкуренция среди поставщиков 
и возможность сравнивать множество 
предложений в едином окне.

исключение переплат

посредникам;

сокращение трат на доставку

металлопроката;
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Министерство 
промышленности,

новых технологий и 
природных ресурсов 
Челябинской области

Нас поддерживаютНас поддерживают

Министерство промышленности и 
торговли РФ

Агентство стратегических инициатив. 
Платформа обмена практиками 
устойчивого развития.

Инновационный центр «Сколково»

Министерство экономического

развития Российской Федерации

Фонд развития промышленности

Общественная организация «Опора

России»

Министерство 
экономического 
развития РФ



Аудитория сервиса

Конечные покупатели,

приобретающие металл

для собственных нужд 

Торгующие компании,

покупающие металл

для перепродажи

60%

60%

40%

40%



Польза для поставщиков

Конкурентный анализ

Удобное отслеживание

показателей в личном 
кабинете поставщика

Привлечение новых клиентов

Поддержание текущей

клиентской базы
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План развития

Защита интеллектуальной 

собственности

Исследования и разработка

2023 2024 2025

 Обучение нейросети на основе размеченных 
данных

 Создание REST API для взаимодействия с 
обученной моделью нейросети

 Подготовка документации REST API

 Интеграция готового модуля с текущим 
функционалом сайта

 Разработка скриптов системы ранжирования и 
подбора подходящих позиций

 Проработка функционала по формированию 
отчета для пользователя

 Разработка чат-ботов
 Настройка интеграции с xPlanet и ATI.SU
 Разработка скриптов формирования 

оптимальных маршрутов по заявам
 Пополнение базы данных металлопроката до 

1000 поставщиков
 Запуск системы и улучшение качества работы 

алгоритмов

 Заявка на патент: Система автоматического 
поиска металлопроката. Старт-1

 Регистрация товарного знака

Маркетинг, продажи, 

продвижение

 К концу года: 8 000 зарегистрированных 
пользователей; рост посещаемости до 150 000 
визитов/месяц; выручка более 3 млн. руб./месяц.

 Увеличение среднего чека за размещение 
поставщиков и автопоиск.

 Увеличение рекламного бюджета до 1 млн. руб./
месяц; поиск и тестирование новых источников 
рекламы.

 Улучшение качества работы алгоритмов

 Пополнение базы данных металлопроката до 
3000+ поставщиков

 Запуск участия Е-Металл в сделках с 
фиксированной комиссией

 Организация системы торгов между 
поставщиками

 Поиск новых рынков для применения 
технологии автоматического поиска и 
рекомендаций

 Внедрение технологии в других сферах

 Запуск услуг факторинга

 Заявка на патент: Система автоматического 
поиска металлопроката. Старт-2

 Размещение в реестре отечественного ПО

 К концу года: 50 000 зарегистрированных 
пользователей; рост посещаемости до 800 000 
визитов/месяц; выручка более 50 млн. руб./
месяц.

 Увеличение среднего чека за размещение 
поставщиков и автопоиск.

 Увеличение рекламного бюджета до 5 млн. руб./
месяц; поиск и тестирование новых источников 
рекламы.

 Улучшение качества работы алгоритмов

 Пополнение базы данных металлопроката

 Предоставление платных услуг по аналитике 
рынка

 Поиск новых рынков для применения 
технологии автоматического поиска и 
рекомендаций

 Внедрение технологии в других сферах

 Размещение в реестре отечественного ПО

 К концу года: 100 000 зарегистрированных 
пользователей; рост посещаемости до 1 500 000 
визитов/месяц; выручка более 100 млн. руб./
месяц.

 Увеличение среднего чека за размещение 
поставщиков и автопоиск.

 Увеличение рекламного бюджета до 8 млн. руб./
месяц; поиск и тестирование новых источников 
рекламы.



Инвестиционное предложение

Раунд

Размер раунда

Тип сделки

Условия

Стратегический партнер


50 000 000 руб.

Продажа 25% компании

50% - cash in / 50% - cash out



Харламов Денис Александрович

+7 (909) 074-08-30
info@e-metall.ru www.e-metall.ru


