
STICKOTEKA



Команда проекта

Сахаров Никита, 
1) Дизайнер медиа отдела 

ИЯЛ, 
2) Дизайнер

Лидер проекта

Коротких Ульяна, 
1) Опыт работы в сфере продаж, 

2) Специалист по рекламе



Проблема:

• Однообразные тетради и ноутбуки, 
которые хочется кастомизировать с 
помощью специальных стикеров, 
которые мы готовы предоставить.

Студенты

Суть Решения проблемы: 
Стикеры на заказ, которые позволят 
выделиться из толпы, акцентировать свои вещи



Суть проекта:

Наш проект помогает людям
самовыражаться используя кастомные
стикеры.
На данный момент мы готовы предоставить первый комплект стикеров, который посвящен каламбурам.





Роль проекта в обеспечении 
технологического суверенитета страны

Роль Оценка
Инновационность • Регион

Рынок НТИ q WearNet

Сквозные технологии Не использует



ОПРОС
М
Ж



Вывод из опроса
Хотели ли ьХотели ли бы вы иметь кастомные стикеры?



Наша целевая аудитория:
Студенты Удмуртского
государственного университета
Возраст: 17-23
Пол: преимущественно мужской
Охват аудитории: 200 чел./нед.



Портрет потребителя:

КОЛ-ВО 
ПОТРЕБИТЕЛЕЙ:
71



Потенциальный объем рынка

ТАМ
10 млн. руб.

SAM
1,5 млн. руб.

SOM
45 тыс. руб.

ТАМ- денежный охват по 
стране (Общий объем)
SAM- доступный объем 
рынка по региону
SOM- реально 
достижимый объем рынка 
по близ лежащим 
населенным рынкам и 
предпринимателям 



Анализ конкурентов
Конкуренты 

Продукты/Услуги
• Стикеры на 

заказ фриланс

Фирмы 
конкуренты

• Aeonce (110 
заказов, 1000 
за комплект)

• Postanjyan
(284 заказа, 
1500 за 
комплект)

Наши 
преимущества

• Работаем для 
потребителя с 
уклоном на 
запрос

• Оперативность 
выполнения



Ключевые
партнеры

Вид деятельности

Ключевые ресурсы

Ценностные 
предложения

Взаимоотношения 
с клиентами

Потребительские 
сегменты

Каналы сбыта

Структура издержек Потоки поступления доходов

УдГУ
(в перспективе 

онлайн-магазины)

Изготовление 
стикеров на заказ

Прямые,
потому что мы 

напрямую будем 
работать с 

потребителем

Индивидуальност
ь комплекта 

стикеров

По отзывам/опросам 
целевой аудитории

Студенты 
Удмуртского 
государственного 
университета
Возраст: 17-23
Пол: 
преимущественно 
мужской

Регулярные доходы от покупок, 
но разовые сделки

Большие цены на печать

Бумага, зип пакеты, 
файлы, конверты

Бизнес модель



Принято 
решение: 
сделать 
стикеры

Выбор 
темы

Разработк
а дизайна

Заказ наклеек 
в типографии

Запуск 
рекламы

Продажа 
наклеек

Получение 
выручки

Упаковка 
товара

ПРОЦЕСС ПРОИЗВОДСТВА:



Цель проекта по смарт:

1) до 15 декабря 2023 года создать стикеры/наклейки С уникальным дизайном

2) до 15 января продать 50 наборов из 4-х штук. 
3) В конкретной сфере продаж, и сфере потребителей цель осуществима.
4) Цель улучшит состояние бизнеса, принесет доход, привлечет новых клиентов
5) Дата и время указаны выше



Стартовые инвестиции:

СВОИ
СБЕРЕЖЕНИЯ



Организационный план:

Самозанятые 

Налог — 4 или 6%. Это позволяет 
легально вести бизнес и получать 
доход от подработок без рисков получить 
штраф за незаконную 
предпринимательскую
деятельность.



Система налогообложения:

Налог на профессиональный доход

Физические лица и индивидуальные 
предприниматели, перешедшие на специальный 
налоговый режим (самозанятые), могут платить с 
доходов от самостоятельной деятельности налог по 
льготной ставке — 4 или 6%.



Маркетинговый план:

Товар
Ассортимент:      наклейки
Качество:            отличное 

Дизайн: собственная 
разработка

Цена
Цена:               280 руб.

Форма оплаты: перевод
Скидки:     без скидок 
Рассрочка:            нет 

Срок платежа: 
оплатил=получил

Место:    УдГУ
Доставка: нет 

Продвижение
Реклама:   соц.сети

Прямые продажи: да

SMM: да 



Финансовый план:
Бюджет янв фев март апр май июнь июль авг сент окт нояб дек итого

Бюджет операционной деятельности
Доходы от 
операционной
деятельности

140
00

420
00

560
00

588
00

700
00

1400
0

0 0 224
00

644
00

728
00

840
00

4984
00

Расходы на 
операционную 
деятельность

5000 1500
0

2000
0

2100
0

2500
0

5000 0 0 8000 2300
0

2600
0

3000
0

17800
0

Постоянные
расходы

Аренда 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Переменные
расходы 

УСН (6%) 840 2520 3360 3528 4200 840 0 0 1344 3864 4368 5064 29904

Прибыль 9000 2700
0

3600
0

3780
0

4500
0

9000 0 0 1440
0

4140
0

4680
0

5400
0

32040
0



Экономика проекта

( Указать показатели за период окупаемости стартовых инвестиций, но нем менее 1 года)

№ Показатель Ед.изм. ИТОГО 

1 Объем продаж шт. 200

2 Доходы от операционной деятельности руб. 498400

3 Расходы от операционной деятельности руб. 178000

4 Прибыль (после налогообложения) руб. 320400

5 Точка безубыточности шт. 55.56

6 Точка безубыточности руб. 300

7 Срок окупаемости шт 36

8 Стартовые инвестиции руб. 0

9 Рентабельность стартовых инвестиций % 155,6

10 Рентабельность затрат % 18



План реализации проекта:
Задача Действие Срок Ресурс Ответственный 
Узнать какие темы 
хотят видеть люди 
в наших пакетах 
стикеров

Составить тест
Провести опрос 
Вконтакте…

1.05.202
3
1.06.202
3

Домашний 
компьютер
Интернет 
Вконтакте

Никита
Ульяна

Изучить модель 
поведения 
покупателей

Проследить 
насколько 
востребованы 
пробные 
подарочные 
стикеры

10.05.20
23

УдГУ Никита
Ульяна

Составить ТЗ на 
разработку 
стикеров

Работа над 
стикерами

15.05.20
23

Компьютер,
Photoshop

Никита



Координаты команды проекта:

Коротких Ульяна

89966935348

ulanakorotkih34@gmail.com

Сахаров Никита

89641824406

71nekit@gmail.com

mailto:ulanakorotkih34@gmail.com


Спасибо за внимание!


