
российская CRM для работы со 
стартапами с опорой на 
видеоформат коммуникации



Проблема

Большое количество “ручных” операций 
по поиску, отбору, экспертизе, развитию 
и коммуникации со стартапами 
увеличивает сроки и стоимость 
программ скаутинга и акселерации

Недостаток структурированной и полной 
информации о стартапах (продукте, 
команде, проекте / компании)
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Это приводит к ограниченности развития 
стартапов, трудностям в поиске, оценке и 
выборе технологий и проектов для 
инвестирования

Боли
Инвесторов, акселераторов

вузов, стартапов



Учет проектов в таблицах Excel, 
Google Docs, Яндекс.Документах и 
т.д.


Презентации хранятся в облачных 
сервисах, таких как Google Drive, 
OneDrive и часто требуют уточнения 
или обновления.


Мероприятия анонсируются в 
группах Telegram, VK, WhatsApp. 
Встречи с фаундерами проводятся в 
Zoom, Google Meet, Яндекс.Телемост, 
Telegram, WhatsApp.


Анкеты оценки стартапов создаются в 
таблицах Excel, Google Docs, 
Яндекс.Документах, сервисах для 
создания форм, а результаты 
обрабатываются вручную.

Уведомления отправляются также 
вручную, по почте или через 
мессенджеры.


Поиск и отбор экспертов и трекеров 
происходит через различные каналы 
коммуникации и личные встречи с 
каждым кандидатом.


Качество и результаты трекинга 
стартапов отслеживается по общим 
показателям и фидбеку самих 
стартапов. Нет артефактов 
диагностики и развития проекта.


Для создания страниц программ 
акселераций используется заказная 
разработка или внутренние команды 
разработчиков.

Боли
текущие решения



CRM объединяет разрозненные 

инструменты в единую систему 

управления, сокращая время и бюджет 

при работе со стартапами

Решение

бизнес-тиндер для поиска стартапов


шортсы с видео-питчами


лайки и сообщения

инструменты нетворкинга3.

Структурированные профили стартапов


календарь мероприятий, встреч, 
уведомления


вывод ключевых показателей на дэшборды


легкая выгрузка отчётов

хранение структурированной информации 

о стартапах
2.

автоматизированный сбор заявок 
с помощью воронок


визуализация скиллов экспертов 
и трекеров


инструменты экспертизы, оценки 
и трекинга стартапов

Инструменты управления скаутингом 

и акселерацией
1.



Решение
Бизнес-тиндер для поиска стартапов



Решение
Автоматические воронки участников



Решение
Управление трекерами и экспертами

Возможность выбора экспертов 
и трекеров, визуализация 
их компетенций и рейтингов.


Массовая рассылка приглашений 
на регистрацию, работа со списками, 
выгрузка в csv.



Поддержка 
воспроизведения 
потокового видео и 
видеоконференций

Механики 
социальных сетей 
для нетворкинга 
пользователей

Российские серверы, 
доступные 24/7, 
с соблюдением 
152-ФЗ

Собственная 
разработка без 
использования 
зарубежных решений

Статус — MVP+
Стадия готовности и права



Количественный


показатель


в мире

Количественный


показатель


в России

Целевое 

значение


доли на рынке

Стоимость 

подписки


в месяц

Стартапов 700 000 11 500

Инвесторов 63 000 30%

55%

65 000 руб.700

Компаний* 213 000 30% 45 000 руб.1 100

Акселераторов** 774 55% 30 000 руб.610

*корпораций, технологических  компаний (оборот  10+к млрд / год) 
**стартап-студий, бизнес-инкубаторов, программ развития техн. бизнеса (по сводным данным RB,  АИМ , DSIGHT, СБЕРЮНИТИ)

Расчёт объёма рынка

Рынок

1500+

инвесторов 
и корпораций 2500+


акселераторов

 и вузов



BusinessChain StudyCase Startstage 2innovations Pitchleaks

каталог экспертов и трекеров

Витрина стартапов

Инструменты трекинга

Конструктор анкет оценки

Дэшборды со статистикой

Подборки и оценки сартапов

видеопрезентации проектов

Календари, мероприятия, встречи

конкуренты

Рынок



Бизнес-модель и целевая аудитория

Рынок

Варианты распространения: лицензия, подписка

Акселераторы
вносят абонентскую 
плату 
за пользование 
услугами сервиса

получают полный 
доступ в рамках 
тарифного плана 
акселератора

Эксперты 
и трекеры

Инвесторы 
и корпорации
имеют ограниченный 
доступ в рамках 
бесплатного доступа. 
Вносят абонентскую 
плату за пользование 
полными услугами 
сервиса

возможна установка на сервере клиента, адаптация интерфейса под 
фирменный стиль, доработка функционала

Стартапы
Имеют полный 
бесплатный доступ к 
CRM, в рамках своей 
роли



Дорожная карта

2 квартал 2023
6 млн рублей

израсходовано

3 млн рублей

необходимо

8 млн рублей

необходимо

15 млн рублей

необходимо

4 квартал 2023

2 квартал 2024

Этап 1 (MVP) — персонализация, каталоги,  
мероприятия, уведомления

� завершение работ по гранту (ФСИ, СТАРТ-1�
� оформление РИД - регистрация 

программного код�
� пилотное тестирование с вузам�
� “штучные продажи”

Этап 3 — SCALEUP, AI алгоритмы 

� Трудоустройство на постоянную основу команды 
разработчиков для доработки продукт�

� Вывод проекта на новые рынки -B2b продажи - 40 
инвесторов и корпоративных акселераторо�

� Регистрация в реестре отечественного П�
� Внедрение алгоритмов предикации кризисов развития 

стартапо�
� предикативное обучение стартапов

4 квартал 2024

Этап 2 —PRODUCT MARKET FIT

� системное операционное управление, 
отделы маркетинга и I�

� повторяемые продажи - 20 клиентов 
вузо�

� доработка MVP до полного функционала 
продукта

18

Этап 4 — выход на международные рынки

� Выстроенная система прода�
� Международные продаж�
� Проведение международных питчсессий 

(возможность текстового перевода с 
помощью ИИ �

� Регистрация иностранных стартапов

35+

2212



Запрос к НТИ

Доработка mvp, внедрение аналитики стартапов

с помощью ии, моделей предикативного 
обучения, маркетинговые мероприятия

ФИНАНСИРОВАНИЕ


или инвестиции на 12 мес.

11 млн. руб.

пилотирование в вузах, путп, приоритет 2030

организация пилотных тестирований

3 вуза

посты в телеграмм, vk, email рассылки, 
медиаподержка на других ресурсах

рассылок в партнёрских инфо каналах

10+

в части обсуждения пилотного проекта

по  привлечению инностарнных стартапов

Мин. экономического развития РФ

GR-поддержка



Команда

Евгений ​Ицаков

Доцент, к.э.н., заведующий 
Кафедрой менеджмента и 
предпринимательства 
Опыт предпринимательства 
10+ лет

научный руководитель
Анна Теванян

Аналитик в инновациях,​ 
Экономист, юрист, 
соискатель научной 
степени к.н.​

CEO
Павел Попович

10 лет в IT, из них 5

- разработка веб-сервисов. 
Клиенты: Сбер, WAG, PwC,

Amway, Herbalife, РАНХиГС

cto

Андрей Черномуров 

3+ лет опыта в Fintech, Edtech 
проектах. Бакалавр 
программной инженерии и 
магистр UX/UI, ИТА ЮФУ

Ведущий разработчик

Разработка

� Диана муртазина — frontend, middl�
� Азад Мамедов — frontend, senio�
� Андрей Быць — fullstack, middl�
� Егор Игнатьев — frontend, стажёр

Дизайн

� Василий Ермолаев — ux/ui, senio�
� Кирилл Калинчук — ux/ui, junior

Андрей ЕЩИН

Ведущий инженер Центра 
юзабилити, руководитель 
юзабилити- лабораторией.

ведущий Дизайнер

ООО “Питчликс”
— IT-компания с аккредитацией в Минцифры 

Команда состоит из 10+ человек: опытных менеджеров, экспертов, 
разработчиков, дизайнеров



Контакты

список экспертов

или трекеров

АННА ТЕВАНЯН 


www.pitchleaks.ru


+7 (916) 114-76-95


@ladyanna4


a.tevanian@pitchleaks.ru

https://pitchleaks.ru
http://www.pitchleaks.ru  

8 (916) 114-76-95

a.tevanian@pitchleaks.ru
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