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АКТУАЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА

родителей переживают 

за ментальное 

здоровье своих детей

Исследование цифровой платформы 
«Мой_Сервис Мед»

15%

обращения к 
психологу в 2023 

году

Статистика службы 
психологической поддержки 

страхового дома ВСК 

https://med.moi-service.ru/
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ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ ПРОЕКТА

родители 
школьников и 
студентов, 

проживающие в 
городе

студенты-
психологи  

(18-25 лет) люди (25-45 лет) 
с фокусом на 
поддержание 

положительного 
психологического 

состояния
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КЛЮЧЕВАЯ ПРОБЛЕМА

Отсутствие быстрой, доступной и качественной информации 
=  

трудности и кризисные ситуациями в воспитании детей

повышенная 
утомляемость
              раздражительность    
                   
                                стрессовые
                                состояния    
                                            эмоциональное
                                            выгорание                                                                                                   
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ПРЕДЛАГАЕМОЕ РЕШЕНИЕ И
ОСНОВНОЙ ФУНКЦИОНАЛ

PROстатьи PROтехники PROконсультации Обратная связь 

отзывы клиентов по 
тематическому 

запросу

запись к 
специалистам

практические 
приемы и 

упражнения 

теоретическую 
информацию 
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ЦЕННОСТНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

➔ Оперативно

➔ Доступно

➔ Удобно 

➔ Наглядно

➔ Бюджетно 
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НАШ ПРОТОТИП
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БИЗНЕС-МОДЕЛЬ ПРОЕКТА
2. Проблема и 
существующие 
альтернативы
Кризисные ситуации в 
воспитании детей, 
конфликты в семье - 
как следствие: 
выгорание, апатия, 
болезни.

4. Решение
Интерактивный сайт для 
оказания психологической 
самопомощи, с возможностью 
получения квалифицированной 
помощи от коучей. Информация 
на сайте доступна в абсолютно 
любое время, а помощь 
специалистов осуществляется 
по записи.

8. Ключевые 
метрики
Мониторинг посещаемости, 
отзывы, кликабельность 
разделов и покупок на 
платформе с помощью 
трафика.

3. Уникальная 
ценность
Оперативное 
предоставление 
помощи, не затратно по 
времени и доступно, 
удобно в 
использовании, 
наглядно. уникальность 
заключается в 
функционале 
платформы 

9. Скрытое 
преимущество
Сообщество в 
телеграмм для всех + 
отдельное сообщество 
для тех кто купил 
особые условия.

5. Каналы 
распространени
я
Психологи в школах, 
реклама в социальных 
сетях,покупка места в 
поисковике, покупка 
рекламы на форумах и 
связанных со школой 
сайтах.

1. Сегмент 
потребителе
й
Родители 
школьников и 
студентов, 
проживающие в 
городе

7. Структура расходов
Затраты на разработку: IT услуги, время
Постоянные затраты: IT услуги (сервер для платформы, техническая 
поддержка, текущая разработка
Переменные затраты:  реклама на сайтах связанных с нашим по 
тематике, реклама в социальных сетях, % психологам за консультации, 
реклама на билбордах городов 7 055 290 - расходы за год, включая 
разработку.

6. Потоки доходов
Фиксированная стоимость за покупку - единоразовая оплата при 
покупке продукта; продажа консультаций психолога. Ежемесячная 
подписка - оплата за период пользования продуктом. Freemium - 
наличие бесплатного контента / периода /тарифа перед оплатой 
стоимости. Аренда - оплата психологами за возможность 
осуществления платной помощи на платформе. 16 051 500 - доходы 
за год. Первый миллион - выиграть грант от Росмолодёжь.
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ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ПРОЕКТА

 себестоимость разработки 

точка окупаемости 

 потенциальная прибыль за 12 месяцев

1 000 000 рублей

3 месяца 

8 996 210 рублей 
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НАША КОМАНДА Студентки 5 курса специальности 
37.05.02 Психология служебной деятельности 

Мирзоян Виолетта 
- лидер группы, 

финансовый аналитик 
проекта

Таратута Диана 
- руководитель 

проекта, разработчик 
сайта

Ходжяшова Анна 
- участник 

Кибишева Джамиля 
- участник

Шейхова Наида 
- участник

Павленко Софья 
- участник
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Будем на связи!

taradi523@mail.ru  violetta.mirzojan@yandex.ru 

mailto:taradi523@mail.ru
mailto:violetta.mirzojan@yandex.ru

