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МЭЛТОР

https://pt.2035.university/project/meltor

Онлайн-платформа для организации закупок

https://pt.2035.university/project/meltor
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Заказчики теряют тысячи часов на рутине в закупках:

• Рутинные операции с площадками и ЕИС

• Согласования документов и поставщиков

• Нет прозрачности в квалификации поставщика

• Взаимодействие с контрагентами

Проблема
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Онлайн-платформа для автоматизации бизнес-процессов

• Прозрачность - создание документов и их согласование 

• Автоматизация - сценарии бизнес-процессов без разработчиков

• Контроль и приоритеты - напоминания в Telegram/SMS/email

• Отчетность (Аудит) - автоматические KPI-отчеты

Решение
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МЭЛТОР поможет перейти к цифровизации

• Прозрачность закупок на всех этапах

• Увеличивается скорость принятия решения

• Освобождается время руководителя

• Накопление данных для последующего анализа

• Видна история взаимодействия с поставщиком

• KPI сотрудников и отделов на одном экране

• Снижение затрат на рутинные операции

Продукт
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Конкуренты

SAP Ariba, Coupa, Microsoft SharePoint, 

Контур Снаб, Персис
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TAM: Заказчиков в РФ (44-ФЗ, 223-ФЗ) – 300 000

SAM: 50% есть запрос и бюджет – 150 000

SOM: Наша доля на рынке составит 5% - 7 500

• Средний чек – 240 тыс./год

• SOM - 1,8 млрд. руб.

Рынок

TAM: Заказчиков в РФ (44-ФЗ, 223-ФЗ) – 300 000

SAM: 50% есть запрос и бюджет – 150 000

SOM: Наша доля на рынке составит 5% - 7 500

• Средний чек – 240 тыс./год

• SOM - 1,8 млрд. руб.
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Подписка - от 20 тыс./руб. в мес. 

• SaaS (облако)

• On-Premise (на серверах в контуре заказчика)

Бизнес-модель



8

150 клиентов выполняют 100+ тыс. задач, 1000 побед на 1+ млрд. руб. в мес.

Текущие результаты

Конфигурации:

- Система управления проектами

- CRM для тендерных продаж поставщиков 

- CRM для тендерных консультантов (тендерный аутсорсинг)

- CRM для торгов по имуществу банкротов



9

Напишите, как планируете развиваться. Что в общем делаем дальше-то? С деньгами, 

партнёрами грантами или без них? 

(удалить это после заполнения слайда)

Планы развития

2020

2022

2023

2019

2024

2021

• Бизнес-процессы, экспресс-

анализ тендерной 

документации

2025

• Продукты для новых сегментов: 

Гос. заказчики, B2B-поставщики

маркетплейсов

Выход Индия/Китай

Запуск модуля оптимального 

распределения задач 

сотрудникам

• Финалист конкурса 

«Евразийские 

цифровые платформы»
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Интеллектуальная собственность
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Грант ФСИ Коммерциализация ЦТ – 8-10 млн. руб.

• Софинансирование 25% до 2,5 млн. руб.

• Возмещение СКОЛКОВО 50% инвестиций и 100% суммы НДФЛ 

https://services.sk.ru/service/215

Предложение для инвестора
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Предложение для Партнера

• Запуск пилота для 

автоматизации 

процессов закупок 

в 1 подразделении 

(до 3 сотрудников)

• Доработка продукта, 

внедрение и 

автоматизация работы всех 

сотрудников, вовлеченных 

в закупки

• Исследование и оцифровка 

бизнес-процессов в смежных 

подразделениях (бесшовная 

интеграция)
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Команда – 11 чел.

+ 2 программиста, 1 менеджер по продажам, 1 менеджер по сопровождению клиентов, 1 

специалист по контекстной рекламе, 2 ассистента отдела продаж/сопровождения клиентов.



14

Контакты
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Сайт Website.ru 

Телефон +7 (___) ___-__-__

email email@mailto.ru


