
Разработка Сервиса 

 недвижимости на 
основе VR, веб 3D технологий

для 
создания виртуального тура 
по объекту



Актуальность и проблема

млрд.₽5,4



Решение

млрд.₽5,4 млрд.₽5,4

Сервис, который позволяет запустить виртуальный тур для успешной 
продажи квартиры от застройщика. Наша технология позволяет сократить 
срок продажи дома и сщуественно уменьшить ркламный бюджет



Прототип
It-mors.com

https://it-mors.com/


It-mors.com

https://it-mors.com/


Целевые рынки

Застройщики РФ

Застройщики СНГ

Застройщики стран Азии и ближнего востока 



Объемы рынка РФ

Около 2 тысяч застройщиков, 
которые в среднем строят 
2-3  объекта и средний срок 
продаж объекта до 3 лет

TAM 

1.53 млрд.руб

Половина застройщиков 
используют виртуальные 
туры

SAM

765 млн.руб

SOM

459 млн.руб



Бизнес-модель
Для архитекторов и дизайнеров

Импорт собственных 3D сцен

Редактор виртуального тура

Доступ к плагину для подготовки 
сцен и руководство

Экспорт тура в мобильное приложение

Экспорт тура на сайт

Экспорт тура в десктопное приложение

Базовая техническая  поддержка

600 руб/мес 6 800руб/год

Для застройщиков

Импорт собственных 3D сцен

Редактор виртуального тура

Доступ к плагину для подготовки сцен

Экспорт тура на мобильное приложение

Экспорт тура на сайт

Экспорт тура в десктопное приложение

Продвинутая тех. поддержка в создании тура  

Брендирование

Брендированный сайт с виртуальным туром

Социальная карта района

Метрики

Онлайн тур для клиента с вашим менеджером

Экспорт в Домклик

Экспорт в Циан

8500 руб/мес 85 000руб/год

Для застройщиков под ключ

Цена формируются от сложности объекта

Изготовление 3D сцен под ключ по чертежам 
и макетам

Разработка виртуального тура под ключ



Обоснование 
 проекта

научной 
новизны
В России активно развивают это направление. 

В 2020 году ассоциация VRARA провела исследование в России и СНГ  

На результате исследований VRARA, мы пришли к вывводу, что наш сервис 
востребованный и перспективный.  


Использование технологий VR, WEBGL, WEBRTC нам дает возможность создавать функционал, 
отлтичный от конкурентов (например онлайн.тур с менеджером по продажам) 

При использовании только 

лишь этого инструмента продажи

увеличились минимум на 20%

Рост продаж

20% 1/3

Покупка

Квартиру в строящемся проекте 
приобретал каждый третий 
потенциальный покупатель

50%

Рост конверсии

Технология увеличила

конверсию на 50%

70%

Люди хотели получать полное представление 

о будущем жилье, и большинство рассматривали 
виртуальный тур, как онлайн-экскурсию на объект

Желание клиентов



Обоснование 
 проекта

научной 
новизны Основной функционал сервиса



Planoplan
Создание виртуальных туров по внутренним помещениям на основе 3d модели. Сервис дает широкие возможности построение 3D 
моделей помещения, а так же интерактивных туров на основе этих моделей на любом этапе. Построение моделей происходит на основе 
планов и чертежей помещения.  


Сервис дает пользователю широкие возможности демонстрации интерьерных решений, а так же возможности интерактивного показа

Недостатки

Реализация механизма построения моделей направлена на демонстрацию внутри 
помещения (квартиры), однако не дает возможности оценить экстерьер здания и 
прилегающую территорию

Сервис позволяет оценить сам объект, однако не дает возможности  оценить комплексно 
окружение и инфраструктуру вокруг объекта, т.к. не имеет привязки к геоданным в режиме 
модели



Аналоги

Matterport 
Онлайн сервис. Компания занимается созданием 3d тура по помещениям, планов помещения, интерактивных 3D моделей на основе 
съемки реальных помещений с помощью технологии LIDAR (с помощью смартфона или специального оборудования). Помимо основных 
услуг по созданию 3d туров и моделей, компания так же занимается продажей специализированного оборудования (камеры) и 
программного обеспечения для смартфонов оснащенных технологией LIDAR. За счет технологических решений сервис позволяет 
обеспечить высокое качество съемки, а значит и высокую точность  моделей сделанных на основе съемки

Недостатки

Для создания 3d модели необходимо готовое помещение, т.к. съемка происходит на уже 
существующих объектах. А значит на этапе строительства, например, сервис не доступен.

Использование сервиса требует дополнительных затрат от заказчика, т.к. для создания 3D 
модели требуется дополнительное оборудование

Сервис позволяет оценить сам объект, однако не дает возможности  оценить комплексно 
окружение и инфраструктуру вокруг объекта без дополнительных затрат, т.к. не имеет 
привязки к геоданным в режиме модели



Статус проекта



Дорожная карта проекта на 2023 год



План развития на 1 год
№ Мероприятие Затраты, тыс. рубСрок, мес

1 Разработка лендинга сервиса 1 мес. 50 тыс. руб

2 UI/UX исследования 3 мес. 100 тыс. руб

3 Продвижение 1 мес. 50 тыс. руб

Итого 200 тыс. руб



Потенциальные клиенты / партнеры

партнеры

Клиенты



О НАС В СМИ

Перейти к просмотру статьи

https://izhlife.ru/education/ognezashchitnaya-pasta-i-3d-model-nedostroennogo-doma-studenty-udgu-predstavili-svoi-startapy-vitse-.html


Команда

Килеев Данила 
Founder продажи, привлечение инвестиций

Батршин Рустам 
Founder Tech lead


