
НАИМЕНОВАНИЕ ТЕМЫ

ФИТНЕС-КЛУБProFit



Проект открытия фитнес-клуба в Сочи является актуальным в связи с 
растущим спросом на спортивные услуги в городе.

Актуальность проекта

Сочи - популярный город, куда 
люди приезжают отдыхать,  

заниматься спортом и укреплять 
свое здоровье. 

В городе уже есть несколько 
крупных фитнес-клубов, но 
спрос на их услуги все еще 

высок. 

ЗОЖ становится все более 
популярным. Многие люди хотят 
поддерживать свою физическую 
форму и здоровье, похудеть или 

нарастить мышечную массу -
фитнес-клубы предоставляют им 

такую возможность. 



Что нужно нашему потенциальному клиенту?

Проблема

1. Современное оборудование и спортинвентарь 

2. Профессиональные тренеры

3. Просторные и чистые залы для тренировок

4. Возможность приходить в зал с ребенком

5. Наличие рядом остановки общественного транспорта

6. Доступная парковка для личного транспорта



Решение

Проектируемый фитнес-клуб «ProFit» учитывает все актуальные 
проблемы и обладает существенными преимуществами, такими как : 

инновационные 
решения, 

помогающие 
потребителям 

просто и быстро 
достигать 

поставленных 
результатов;

современное 
оборудование;

высокопрофес-
сиональный

персонал;

наличие парковки 
и расположение 
рядом остановки 
общественного 

транспорта;

детский уголок 
для юных 

гостей;

реализация 
сертифицирован-
ного спортивного

питания



Рынок

97 399 чел.

3440 чел

Всего людей, пользующихся услугами 
фитнес центров в городе Сочи

Всего людей, пользующихся услугами фитнес 
центров в Адлерском районе

Объем рынка, который мы 
планируем занять



Конкурент Преимущества Недостатки

Преимущество
Важность для 
потребителя

Недостаток
Важность для 
потребителя

Фитнес-клуб
«Жара»

Парковка и остановка Важно наличие Высокая загруженность Комфортные и просторные 
залы

Индивидуальные и 
групповые тренировки

Важно разнообразие 
выбора

Маленькие раздевалки и 
сан-узлы

Комфортные санитарные 
условия, чистые душевые и 
сан-узлы

Часы работы Выбор времени Отсутствие детского уголка Возможность приходить в 
зал с ребенком

Фитнес-клуб
«Олимпия»

Отсутствие загруженности Комфортные и просторные 
залы

Парковка и остановка Важно наличие

Чистые сан-узлы и душевые Важны комфортные 
санитарные условия

Отсутствуют персональные 
тренировки

Важно наличие

Полотенца Нет важности Завышены цены Важна доступность

«Wellness Club»
Бассейн с подогревом Нет важности Парковка и остановка Важно наличие

Полотенца Нет важности Завышены цены Важна доступность

Рынок



Бизнес-модель

1.Производители 
спортивного 
питания

2.Продавцы 
тренажеров

3.Продавцы 
спортивного 
инвентаря

4.Продавцы 
спортивной 
одежды и обуви

1. Проведение 
тренировок

2. Привлечение 
клиентов

3. Поиск партнеров

1. Команда тренеров
2. Тренажеры
3. Фитнес-центр
4. Оборудование

1. Грамотные и 
квалифицированные 
тренеры;

2. Инновационное 
оборудование;

3. Разнообразные 
групповые занятия;

4. Уникальная среда;

5. Индивидуальный 
подход;

6. Комфортное 
расположение;

Аккаунты в 
социальных сетях.
Личное общение.
Консультирование 
клиентов.
Проведение конкурсов 
и марафонов.
Проведение опросов.

1. Социальные медиа.
2. Рекламные 
кампании 
в Интернете.
3. Сотрудничество с 
блоггерами.
4. Оффлайн реклама.

• Профессиональ-
ные спортсмены и 
спортивные 
команды;

• Молодые люди 
(18-25 лет);

• Семьи с детьми;

• Пожилые люди 
(55+ лет);

• Студенты и 
школьники;

ФОТ – 300 000 ₽/мес
Аренда центра – 100 000 ₽/мес
Покупка тренажеров – 1 млн руб
Маркетинг 50 000 ₽/мес

Продажа абонемента: 



Текущие результаты

Разработана общая стратегия бизнеса

Выбрана форма собственности

Разработана маркетинговая стратегия

Определены партнеры

Собрана команда



Команда

Казанджян Элина Мумджян Эмилия Клачков Данил Варваштян Алла

финансистлидер маркетолог аналитик



Планы развития

1.Запуск фитнес-центра во 
втором квартале 2024 г.

2.Привлечение первых 
клиентов во втором 
квартале 2024 г.

3.Привлечение партнеров, 
продающих спортивное 
питание, тренажеры и 
спортинвентарь, в третьем 
квартале 2024 г.



Сайт

Телефон

email

Контакты

На стадии разработки…

+7 (918) 605-13-07

elina.kazanjyan@yandex.ru




