
Разработка проекта программного 
обеспечения по формированию системы 
финансовой аналитики и управления старта 
продажами на маркетплейсе.



Клиент
Поставщик на Wildberries



Только планирует

0 активных карточек

0 активных карточек

Начинающий

1 - 5 активных карточек

1 - 100 активных карточек

Опытный продавец

5+ активных карточек

100+ активных карточек



Клиент
Поставщик на Wiledberies,

...а так же компании, которые им помагают



Логистика Много

Закупка Много

Сертификация Много

Фулфилмент Много

Дизайн Много

Упаковка Много

Маркетинг Много

До

Логистика Поменьше

Закупка Поменьше

Сертификация Поменьше

Фулфилмент Поменьше

Дизайн Поменьше

Упаковка Поменьше

Маркетинг Поменьше

После



Проблема
Не заработал, значит потерял 



ROI - 8%, Маржинальность - 7%

ROI - 24%, Маржинальность - 19%



Конкуренты собирают данные только с МП:

Поиск ниш

Прогнозирование продажи

Анализ трендов

Статистика по объему продажи



Название Новички Базовый тариф Средний тариф Полный тариф

MoneyPlace 4000р. 14 000р. 20 000р. 90 000р.

MPStats 4800р. 20 000р. 30 000р. 80 000р.

MarketGuru 14 000р. 18 000р. 40 000р.

MIK 2 500р. 7 000р. 15 000р. 50 000р.



Решение



Вжух и финансовый 
план готов





Рынок
650 тыс. человек



400



Бизнес-модель





Финансы
3 800 000 рублей



Дата Выручка Себестоимость Чистая прибыль

1 год р.3 604 974,14 р.6 677 985,85 -р.3 289 310,16

2 года р.35 379 967,97 р.27 226 948,67 р.5 963 974,58

3 года р.81 498 744,58 р.65 139 923,76 р.13 087 056,65

4 года р.108 318 853,64 р.79 955 348,49 р.22 690 804,12

5 лет р.141 599 512,43 р.96 585 695,29 р.36 011 053,71

NPV - р.13 402 421,22 IRR - 265% Срок окупаемости - 15 месяцев

План на 5 лет



Результаты





Бюджет в месяц Клики Лид Клиент Средний чек

р.20 000,00 + 20% 1 333,33 500р. р.2 857,14 р.7 000,00 + 5%




