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«Модернизируем грузовую технику 
Заказчика до технической возможности 
осуществления длительных работ с 
помощью БПЛА» 



«Специалисты 
по БПЛА, на 
грузовом 
автомобиле Урал,
в составе колонны 
— смогут выехать 
на заданный, 
трудно доступный 
объект с полезным 
грузом и БПЛА, 
для выполнения 
длительных 
работ»



Целевая аудитория
Компании имеющие грузовую технику и
планирующие работать с БПЛА

Минобороны (бронированный-ремонтный "дронопорт 
Урал").
МЧС (пожарный "дронопорт" -тушение в лесу, в густом 
дыму, спасение людей).

Агрохозяйства ("дронопорт" площадка для испытания и 
настройки новых технологий партнерских стартапов, на 
базе агродрона, создание автоматизированной работы 
БПЛА).

Нефтегазовая отрасль (ремонтный "дронопорт Урал")
Горно-добывающая отрасль «дронопорт»

новые земли Дальнего Востока - "дронопорт", как 
автономный "улий" агродронов, для удаленного управления 
частной фермой.

Арктика ("дронопорт" для команды исследователей в 
составе экспедиции стран БРИКС (Климатическая повестка).

Креативные индустрии ("дронопорт", как колонна для 
съемки кино с помощью БПЛА в сложных условиях по типу 
Арктики,пустыни).

страны БРИКС - проведение аналогичных работ с 
"дронопортом и БПЛА" на базе иностранной техники..

 



Проблема!

Опрос крупного бизнеса показал, 
кратный рост необходимости
в выполнении длительных работ 
с помощью БПЛА
в отсутствии инфраструктуры 
и сложных климатических условиях!

 

   
1. Как производить работы с грузовым БПЛА на удаленных нефтегазовых объектах
    в случает не штатных ситуаций?
2. Как хранить, перевозить, выполнять работы с помощью тяжелого БПЛА?
3. Как обозначить специальное назначение техники для Минобороны — для работы с БПЛА 
4. Как производить настройку, ремонт, обслуживание БПЛА в отсутствии инфраструктуры?



Модернизировать технику до 
специальной модели -  
«дронопорт «Урал»
 

ТAМ перспектива = 2 трл.руб

SAM стратегия =200 млрд.руб  
SOM тактика = 2 млрд.руб/год - доступ к 
рынку через профильные акселераторы НТИ  

Решение проблемы 

 

   

TRL = 6 
MRL = 4
CRL = 5
IRL = Pre-Seed

- Модернизировать автомобиль Урал 
- Модернизировать прицеп дронопорт
- Модернизировать прицеп жилой-вагончик
- Оснастить дронопорт БПЛА



Бизнес модель

1. Модернизация имеющейся техники Заказчика до модели «дронопорт «Урал»

       - при цене БПЛА = 3 млн.руб.,:
- Урал-дронопорт с БПЛА = 3,5 млн.руб.
- Урал грузовой с манипулятором + прицеп дронопорт с БПЛА = 3,7 млн.руб.
- прицеп-дронопорт с БПЛА = 3,2 млн.руб.
- колонна (Урал+дронопорт с БПЛА+прицеп-жилой вагончик) = 3,8 млн.руб.

2. Продажа новой техники под Заказчика
   (Минобороны, МЧС, Агро, Арктика, страны БРИКС).

- Урал-дронопорт с БПЛА = 12 млн.руб.
- Урал грузовой с манипулятором + прицеп дронопорт с БПЛА = 12 млн.руб.
- прицеп-дронопорт с БПЛА = 5 млн.руб.
- прицеп-жилой вагончик = 1.5 млн.руб.
- колонна (Урал+дронопорт с БПЛА+прицеп-жилой вагончик) = 14 млн.руб.



Анализ  конкурентной среды  

Модель
 дронопорта Россия Европа США Китай страны БРИКС

Стационарный Hive.Aero 
(Почта России),

ЭРА,

Airobotics, 500K $.
Aerovinci,

American robotics, 
30M $.

DHL, Arrive, 
Percepto,PowerPad

Heisha Tech Hive.Aero

для легкового 
автотранспорта x x x Heisha DCap x

для грузового 
автотранспорта x x x x x

для движущейся 
техники x x x x x



Команда проекта
 
 

   

Автор проект
Предприниматель
МВА
Инженер

Опыт работы с Газпром,
Лукойл по созданию 
контрактной продукции,
а так же на объектах 
«Сахалин-2»

Генеральный директор
ООО «Дронопорт Урал»

Прутов Александр

Бизнес-партнер
Инвестор
Инженер
Владелец 
инжиниринговой 
компании более
10 лет

Лукин Евгений

Военный 
эксперт
Морская 
пехота
Боевой опыт

Х.Х.

Главный
Промышленный 
дизайнер

Гущин Михаил

Партнерские 
производственые 
предприятия 
«Южного Урала»

Главный 
инженер
Нефтянной 
компании

Гатауллин 
А.Н.

Команда 
студентов 
«Хакатона»
Пром.
дизайна
Архипелаг 
2023

Партнерские 
компании
отрасли БАС



Результаты Акселератора НТИ

 

   
  

- Подписано намерение о долгосрочном развитии с НТИ
- Проработана бизнес модель и дорожная карта развития компании



Дорожная карта 

 

   

TRL= 6 
MRL= 4
CRL= 5
IRL = PreSeed



Запрос к НТИ

 

   



Контакты

 

   
Прутов Александр

+7-921-398-2123
prutov@gmail.com
Telegram @sprutov

«Южный Урал»
Челябинская обл.,
г.Миасс

mailto:prutov@gmail.com
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