Канва бизнес-модели стартапа
	РЕШЕНИЕ

Создание мобильного приложения «Начни свой бизнес» с актуальной информацией о формах бизнеса и регистрации ООО, ИП, получении статуса самозанятого.

	ПРОБЛЕМА

Низкая осведомлённость населения о нормативно-правовой информации о регистрации ООО, ИП, получении статуса самозанятого.

	ПРОДУКТ/
СЕРВИС

Мобильное приложение «Начни свой бизнес».


	КЛЮЧЕВЫЕ МЕТРИКИ

Рост продаж, увеличение скачиваний приложения, увеличение числа новых клиентов.
	ЦЕННОСТНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Создание платформы с структурированной информацией о формах бизнеса и их открытии.
	КАНАЛЫ


Интернет
	КЛИЕНТСКИЕ СЕГМЕНТЫ

Население, желающее заняться собственным делом, открыть бизнес.
	РЫНОК


PlayMarket, AppStore, RuStore

	СТРУКТУРА РАСХОДОВ


Разработка бизнес-плана
Развитие проекта
Создание юр. лица
	UNIT-ЭКОНОМИКА


200 р. за информацию о каждом виде бизнеса
	СТРУКТУРА ДОХОДОВ (МОДЕЛЬ МОНЕТИЗАЦИИ)

Продажи



Финансовая модель стартапа
1.План продаж, в натуральных единицах
	Наименование продукции, работы, услуги
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	1. ООО
	6000
	7000
	5000
	9000
	10000

	2. ИП
	5000
	8000
	7000
	10000
	13000

	3. Самозанятый
	10000
	12000
	15000
	17000
	21000

	Итого
	21000
	27000
	27000
	36000
	44000



2.Цены на продукции, работы, услуги
	Наименование продукции, работы, услуги
	Цена, тыс. руб

	1. ООО
	0,2

	2. ИП
	0,2

	3. Самозанятый
	0,2



3.Выручка, тыс. руб.
	Наименование продукции, работы, услуги
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	1. ООО
	1200000
	1400000
	1000000
	1800000
	2000000

	2. ИП
	1000000
	1600000
	1400000
	2000000
	2600000

	3. Самозанятый
	2000000
	2400000
	3000000
	3400000
	4200000

	Итого
	4200000
	5400000
	5400000
	7200000
	8800000




4. Первоначальные инвестиции
	Вид инвестиций
	Количество
	Цена, тыс. руб
	Сумма, тыс. руб.

	В основной капитал (оборудование, недвижимость, транспортные средства, земля и пр.), 
в том числе:
1. Компьютеры
2.
3.
4.
	5
	30000
	150000

	В оборотный капитал (сырье, материалы, затраты на оплату труда и пр.), 
в том числе:
1. Заработная плата
2. Аренда
3. Реклама
4. Прочее
	
	
	2520000
120000
30000
50000

	Итого
	2870000



5. Персонал
	Должность
	Количество штатных единиц
	Оклад, тыс. руб
	Затраты в месяц, тыс.руб
((2)х(3))
	Затраты в год, тыс. руб
((4)х12)

	1
	2
	3
	4
	5

	Главный разработчик
	1
	30000
	30000
	360000

	Программист
	2
	50000
	100000
	1200000

	Менеджер-маркетолог
	4
	20000
	80000
	960000

	Итого
	
	2520000





6. План расходов, тыс. руб
	Статья расходов
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	Сырье и материалы
	
	
	
	
	

	Заработная плата
	2520000
	2520000
	2520000
	2520000
	2520000

	Отчисления с заработной платы (30%)
	756000
	756000
	756000
	756000
	756000

	Аренда помещений, оборудования
	120000
	120000
	120000
	120000
	120000

	Маркетинг и реклама
	30000
	30000
	30000
	30000
	30000

	Прочие
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000

	Итого
	3476000
	3476000
	3476000
	3476000
	3476000



7. Система налогообложения -
 (Выбрать из списка:
- общая со ставкой 20 % от прибыли,
- упрощенная со ставкой 6 % от доходов, 
- упрощенная со ставкой 15% от прибыли,
- налог на профессиональный доход (для самозанятых) (4 % от доходов, полученных от физических лиц, 6% от доходов, полученных от организаций или ИП)
8. Расчет прибыли и убытков, тыс. руб
	Показатели
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	1.Выручка 
	4200000
	5400000
	5400000
	7200000
	8800000

	2.Расходы
	3476000
	3476000
	3476000
	3476000
	3476000

	3.Прибыль до налогообложения 
((1)-(2))
	724000
	1924000
	1924000
	3724000
	5324000

	4.Налоги 
	108600
	288600
	288600
	558600
	798600

	5.Чистая прибыль
((3)-(4))
	615400
	1635400
	1635400
	3165400
	4525400

	6. Рентабельность продаж,%
((5)/(1)*100%)
	14,7
	30,3
	30,3
	43,9
	51,4




9. Эффективность проекта
	Показатель
	Значение

	Срок окупаемости, мес
	8,2

	Рентабельность инвестиций, %
	21,4






