
Studlife 



•финансовая недоступность 
в сфере жилья

  
   

•поиска работы с гибким 
графиком

•организации обмена 
навыками и коммуникации

Проблемы в жизни студентов
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Учись 

Работай 

Живи 



Продукт



ЦА

Абитуриенты 16-19

Магистранты 23-27

18-25Студенты



  SOM 

SAM

55

330

1000

*в миллионах рублей

TAM
Рынок



Конкуренты

Работоспособность 

Функция получения 
навыков

Вакансии для 
студентов

Функция поиска 
сожителей

Интуитивно 
понятное исп-ние

Адаптация под 
студентов

*подслушано *quickl 



Ключевые 
партнёры 

• HR-агентства  
• арендодатели 
• работадатели 
• начинающие  
репетиторы

Вз-ния с клиентом 
самообслуживание

Ключевые виды  
деятельности 

• взаимодействие с 
пользователями 
• партнерство 
• анализ рынка  
• сбор данных 
• маркетинг  

Бизнес-модель 
по Остервальдеру

Потребительский 
сегмент 

•молодые люди 
• иногородние студенты  
• студенты с постоянным 

заработком 
• открытые к новым навыкам 

• люди, ищущие работу с 
гибкими графиком 

Структура издержек 
• постоянные (зп команде)         
• переменные: серверы, 

продвижение,ресурсы для мониторинга и 
анализа, дизайн интерфейса

Канал сбыта 
• телеграмм бот

Потоки поступления доходов 
600.000₽ в год.                                                                   

• реклама в канале                                                   
• подписка на сервис                                              

• комиссия с hr-агентств 

Ключевые ресурсы 

• api платформа для поиска жилья   •специалисты data since 
• карты и геоданные  • разработчик по  

• дизайнеры интерфейса 

Ценностные предложения 

STUDLIFE — помощник студента, который с легкостью 
поможет найти сожителя, обменяться полезными навыками 

и устроиться на работу с гибким графиком



SMM 
Маркетинг и продвижение

Личный 

•распространение ссылок  в 
наших телеграмм каналах, 

постах и историях 
•в студенческих группах во 

ВК(подслушано)  
 

Локационный  
   

•распространение qr кодов 
на бота на территории 
университета и местах 

скопления студентов, таких 
как коворкинг и апельсин*

Финансовый 

•продвижение в 
яндекс.директ 

 • телеграмм каналах с 
крупной аудиторией

*студенческая переговорная ДГТУ
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Ментор Инвестиции Партнерство



20 
24 

20 
23 

сентябрь

октябрь 

ноябрь январь 

декабрь

 Собрана 
команда

CustDev 
 & MVP

Бета тесты 
 & PR

Demo  
Day 

Запуск 
проекта



Милана 
руководитель

Настя 
маркетолог/монтажер

Влад 
экономист/рекрутер

Егор 
граф. дизайнер/SMM 

Кирилл 
бизнес-аналитик 

Дамир 
 

Слава 
гл. программист программист



STUDLIFE


