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ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА 

	Наименование образовательной организации высшего образования (Получателя гранта)
	Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования «Рязанский государственный университет имени С.А. Есенина»

	Регион Получателя гранта 
	Рязанская область

	Наименование акселерационной программы 
	Вызовы будущего

	Дата заключения и номер Договора
	03.12.2025  № 70-2025-001377



	
	КРАТКАЯ ИНФОРМАЦИЯ О СТАРТАП-ПРОЕКТЕ

	1
	Название стартап-проекта*
	ИИ как помощник в обучении иностранному языку детей с разными доминирующими типами восприятия.

	2
	Тема стартап-проекта*

Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.
	Направление – Образование. Рынки – EDUNET. Сквозные технологии – Искусственный интеллект. 

	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	СОЦИАЛЬНО-ПСИХОЛОГИЧЕСКИЕ ТЕХНОЛОГИИ ФОРМИРОВАНИЯ И РАЗВИТИЯ ОБЩЕСТВЕННЫХ И МЕЖНАЦИОНАЛЬНЫХ ОТНОШЕНИЙ.

	4
	Рынок НТИ
	EDUNET

	5
	Сквозные технологии 
	Искусственный интеллект

	
	ИНФОРМАЦИЯ О ЛИДЕРЕ И УЧАСТНИКАХ СТАРТАП-ПРОЕКТА

	6
	Лидер стартап-проекта* 
	Гурова Кристина Дмитриевна

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)

	№
	Unti ID
	Leader ID
	ФИО
	Роль в проекте
	Телефон, почта
	Должность
	Опыт и квалификация

	1
	U2384398
	7040586
	Гурова Кристина Дмитриевна
	Лидер
	8991246676
	Спикер
	

	2
	U2384140
	7034397
	Савина Мария Геннадьевна
	Администратор
	89006105496
	Мастер презентации
	

	3
	U298478
	
	Улановская Анна Алексеевна
	Предприниматель
	
	Дизайнер
	

	4
	U2384180
	7040619
	Зайцева Дарья Юрьевна
	Производитель
	89853412445
	Аналитик
	

	5
	U2384198
	7034360
	Борискина Василина Валерьевна
	Производитель
	
	Советник
	

	   6
	U2385061
	7040821
	Бухарина Вераника Андреевна
	Производитель
	
	Советник
	


	   7
	U1018753
	3526169
	Чунаева Василина Андреевна
	Интегратор
	89254097972
	Мастер презентации
	





	
	ПРОЕКТ ПЛАНА РЕАЛИЗАЦИИ СТАРТАП-ПРОЕКТА

	8
	Аннотация проекта*
Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	Проект разрабатывает интеллектуальную обучающую систему для детей, изучающих иностранный язык, которая автоматически определяет и учитывает доминирующий тип восприятия (визуальный, аудиальный, кинестетический, цифровой) и подстраивает формат подачи материала — через изображения, звук, интерактивные действия или логические схемы. Цель — повысить вовлечённость, понимание и запоминание за счёт персонализированного подхода, основанного на принципах нейропедагогики и адаптивного ИИ.

	
	Базовая бизнес-идея 

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*

Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	Платформа, применяемая как для обучения в школе, так и дома, давая возможность учителям использовать наш продукт в качестве инструмента для персонализированного развития языковых навыков.

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Проблема изучения иностранных языков у детей с разными доминирующими типами восприятия. Помогает решать проблему педагогов и родителей.

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*
Указывается краткая информация о потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в части 3 данной таблицы): для юридических лиц – категория бизнеса, отрасль, и т.д.; для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	Потенциальные потребители: 
1)Общие образовательные организации.
2)Родители детей, имеющих разные доминирующими типами восприятия.

	12
	На основе какого научно-технического решения и/или результата будет создан продукт (с указанием использования собственных или существующих разработок)*

Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	На основе искусственного интеллекта.

	13
	Бизнес-модель*
Указывается кратко описание способа, который планируется использовать для создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется использовать и развивать, и т.д. 
	Создание платформы на основе искусственного интеллекта с предложением для пользователей оформить подписку для получения более широкого доступа к образовательным материалам.

	14
	Основные конкуренты*
Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	Платформы, предложения и лингвистические центры, направленные на передачу знаний об иностранных языках.

	15
	Ценностное предложение*
Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов или услуг
	Наша платформа предлагает пробный период, позволяющий оценить достоинства именно нашего проекта.

	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.); дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)
(для проектов, прошедших во второй этап)

Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем обосновывается потенциальная прибыльность бизнеса, насколько будет бизнес устойчивым
	Онлайн консультации в чате со специалистами нашего сервиса, созданного при помощи искусственного интеллекта. Готовые видео-материалы для помощи в развитии детей также будут доступны на нашей платформе в любое время.

	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры, включая обоснование соответствия идеи/задела тематическому направлению (лоту)*

Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют выбранному тематическому направлению
	Использование нашего продукта-платформы – это лёгкий способ помогать ребёнку с развитием из любой точки мира и в любое время.

	18
	Организационные, производственные и финансовые параметры бизнеса
(для проектов, прошедших во второй этап)*

Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая партнерские возможности
	Нашему проекту необходимы ИИ разработчики, разработчики промптов и программисты для создания платформы.

	19
	Основные конкурентные преимущества
(для проектов, прошедших во второй этап)*

Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в сравнении с существующими аналогами (сравнение по стоимостным, техническим параметрам и проч.)
	Возможность в любое время и в любом месте использовать нашу платформу. Использование чат-бота с консультантом, который помогает найти ответ на интересующий пользователя вопрос, касаемый развития детей с нарушениями.

	20
	Научно-техническое решение и/или результаты, необходимые для создания продукции
(для проектов, прошедших во второй этап)*

Описываются технические параметры научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих их конкурентоспособность
	Нашему проекту нужны программисты.

	21
	«Задел». Уровень готовности продукта TRL
(для проектов, прошедших во второй этап)*

Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап-проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и др.), позволяющие максимально эффективно развивать стартап дальше
	Участники нашего проекта разделили обязанности между собой, что позволяет работать рад проектом более эффективно. Наш проект – это идея для стартапа, который может быть развит благодаря использованием искусственного интеллекта.

	22
	Соответствие проекта научным и(или) научно-техническим приоритетам образовательной организации/региона заявителя/предприятия
(для проектов, прошедших во второй этап)
	

	23
	Каналы продвижения будущего продукта
(для проектов, прошедших во второй этап)

Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести кратко аргументы в пользу выбора тех или иных каналов продвижения 
	

	24
	Каналы сбыта будущего продукта
(для проектов, прошедших во второй этап)

Указать какие каналы сбыта планируется использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора
	

	
	Характеристика проблемы, на решение которой направлен стартап-проект

	25
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*

Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с помощью стартап-проекта
	Помощь детям с разными доминирующими особенностями развития в изучении иностранных языков.

	26
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*

Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9, 10 и 11) 
	Сегодня родители обеспокоены грамотным образованием для их детей. Некоторые дети имеют доминирующие особенности развития, что затрудняет их восприятие при учебном процессе. Наш продукт поможет родителям и преподавателям найти подход к детям, имеющим подобные особенности развития, и дать им качественные знания в сфере изучения иностранных языков.

	27
	Каким способом будет решена проблема*

Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям справляться с проблемой
	Платформа с чат-ботом для консультаций в любое время, в любом формате. Доступ к обучающим видео-материалам.

	28
	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности бизнеса
(для проектов, прошедших во второй этап)

Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию, указанную в пункте 16.
	

	29
	План дальнейшего развития стартап-проекта
(для проектов, прошедших во второй этап)

Укажите, какие шаги будут предприняты в течение 6-12 месяцев после завершения прохождения акселерационной программы, какие меры поддержки планируется привлечь
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