Приложение №15 к Договору

от _________ №70-2022-000928

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА

«___» ___________ 202__ г.

	Наименование Получателя гранта
	

	ИНН Грантополучателя
	

	Наименование акселерационной программы
	

	Дата начала реализации акселерационной программы
	

	Дата заключения и номер Договора
	


	1. Общая информация о стартап-проекте



	Название стартап-проекта


	Цифровые сервисы в помощь фермеру

	Команда стартап-проекта
	1. Критский Денис Ильич

2. Левин Егор Андреевич

3. Сариева Виктория Юрьевна

4. Никитин Никита Михайлович

5. Ефремкина Валерия Николаевна

6. Монгуш Намдалмаа Буяновна

7. Стародубова Юлия Алексеевна

8. Слаутенко Татьяна Владимировна 


	Технологическое направление


	Нано-, био-, информационные и когнитивные технологии

	Описание стартап-проекта

(технология / услуга / продукт)


	Forest Food Eco Map приложение для поиска грибных и плодово-ягодных мест. Продуктом нашей команды является концепт приложения на Android и IOS, который поможет пользователю найти грибы, ягоды и орехи на карте РФ.

	Актуальность стартап-проекта

(описание проблемы и решения проблемы)


	Каждый гуляя по лесу собирая грибы или ягоды, задавался вопросом «А съедобно ли это?», «Где можно собрать грибов?» и т.д. Приложение поможет разобраться, какие грибы, кустарники и плодовые деревья съедобные. А так же где и какие можно собрать грибы и ягоды. 

	Технологические риски


	Отсутствие компетенций в разработке прикладного программного обеспечения

	Потенциальные заказчики


	Туристы и грибники

	Бизнес-модель стартап-проекта1

(как вы планируете зарабатывать посредствам реализации данного проекта)
	Монетизация за счет рекламы (баннеры в десктоп-версии, рекламные ролики в мобильной версии), платная подписка на полную версию приложения (без рекламы)

	Обоснование соответствия идеи технологическому направлению

(описание основных технологических параметров)
	

	2. Порядок и структура финансирования



	Объем финансового обеспечения2
	500 000 рублей

	Предполагаемые источники финансирования
	Инвестор

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности проекта3
	Не менее 3000 пользователей, срок окупаемости 2 года


	3. Календарный план стартап-проекта

Название этапа календарного плана

Длительность этапа, мес.

Стоимость, руб.

Разработка приложения
4
400 000 
Продвижение и реклама
1
100 000
Итого                                                                                                                 500 000



	4. Предполагаемая структура уставного капитала компании 

(в рамках стартап-проекта)

Участники

Размер доли (руб.)

%

1.Критский Денис Ильич

2.Сариева Виктория Юрьевна

3.Ефремкина Валерия Николаевна

4.Монгуш Намдалмаа Буяновна
5 000
5 000

5 000

5 000
25
25

25

25
Размер Уставного капитала (УК)

20 000
100



	5. Команда стартап-проекта



	Ф.И.О.
	Должность
	Контакты
	Выполняемые работы в проекте


	Образование/опыт работы



	Критский Денис Ильич
	Директор
	89173288998
	Руководитель проекта
	студент

	Сариева Виктория Юрьевна 
	Заместитель директора
	89675007369
	Заместитель по общим вопросам
	студент

	Левин Егор Андреевич
	Специалист по рекламе
	89873789145
	Специалист по рекламе
	студент

	Ефремкина Валерия Николаевна 
	Специалист продвижению
	89870756797
	Специалист продвижению
	студент

	Никитин Никита Михайлович
	Специалист клиентской поддержки
	89873547618
	Специалист клиентской поддержки
	студент

	Монгуш Намдалмаа Буяновна
	Специалист клиентской поддержки
	89527515582
	Специалист клиентской поддержки
	студент

	Стародубова Юлия Алексеевна
	Специалист клиентской поддержки
	89370228284
	Специалист клиентской поддержки
	студент

	Слаутенко Татьяна Владимировна
	Специалист клиентской поддержки
	89961292581
	Специалист клиентской поддержки
	студент


_______________

1 Бизнес-модель стартап-проекта – это фундамент, на котором возводится проект. Есть две основные классификации бизнес-моделей: по типу клиентов и по способу получения прибыли.

2 Объем финансового обеспечения, достаточно указать для первого этапа – дойти до MVP

3 Расчет рисков исходя из наиболее валидного (для данного проекта) анализа, например, как PEST, SWOT и т.п., а также расчет индекса рентабельности инвестиции (Profitability index, PI)

