Приложение № 15 к Договору
от __________ № ____________

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА 

	____________(ссылка на проект)
	_________________(дата выгрузки)



	Наименование образовательной организации высшего образования (Получателя гранта)
	Воронежский филиал РЭУ имени Г. В. Плеханова

	Карточка ВУЗа (по ИНН)
	

	Регион ВУЗа
	Воронежская область, г. Воронеж

	Наименование акселерационной программы
	ХАЙВ - ИТ

	Дата заключения и номер Договора
	



	
	Краткая Информация о стартап-проекте


	1
	Название стартап-проекта*
	Система электронного расписания – “RuRasp”

	2
	Тема стартап-проекта*

Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.

	IT.

	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	Технологии информационных, управляющих, навигационных систем.

	4
	Рынок НТИ

	TechNet

	5
	Сквозные технологии 

	большие данные

	
	Информация о лидере и участниках стартап-проекта


	6
	Лидер стартап-проекта*
	- Unti ID: 1415069
- Leader ID 2142016
- ФИО: Кириллова Ксения Владимировна
- телефон: 8-910-752-77-17
- почта: pobedutelnuza@gmail.com

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)
	№
	Unti ID
	Leader ID
	ФИО
	Роль в проекте
	Телефон, почта
	Должность (при наличии)
	Опыт и квалификация (краткое описание)

	1
	1415478
	4905963
	Косарева Елена 
	Дизайнер
	8-900-924-49-33
lena.kosareva.04@mail.ru

	студентка
	

	2
	141510
	4905841
	Ламонов Даниил
	Менеджер
	8-908-467-95-35
lamonovdaniil@icloud.com

	студент
	

	3
	1415409
	4906276
	Макеев Никита
	Генератор идей
	8-920-227-79-96
	студент
	

	4
	1415117
	4905733
	Рауфов Маъруфжон 
	Копирайтер
	8-950-752-18-80
raufovm03@mail.ru

	студент
	




	
	плаН реализации стартап-проекта


	8
	Аннотация проекта*
Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	Приложение для автоматизированного составления расписаний для ВУЗов и СУЗов, а также вывод расписания на web-сайт.

	
	Базовая бизнес-идея

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*

Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход

	ПО для автоматизированного составления расписания.

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Данный программный комплекс позволит получить составить электронное расписание для учебного заведения, что нужно для прохождения аккредитации.

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*
Указывается краткая информация о потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в части 3 данной таблицы): для юридических лиц – категория бизнеса, отрасль, и т.д.; для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	ВУЗы и СУЗы нашей страны. 

	12
	На основе какого научно-технического решения и/или результата будет создан продукт (с указанием использования собственных или существующих разработок)*

Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	Нейро-сети. Автоматизированная обработка офисных документов.

	13
	Бизнес-модель*
Указывается кратко описание способа, который планируется использовать для создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется использовать и развивать, и т.д.
	Ценностное предложение: 
- Автоматизация работы методического отдела
- Получение электронного расписания для учеников и преподавателей
 Потребительские сегменты: 
Учебные заведения
Каналы сбыта: 
Через дистрибьютора ПО.

	14
	Основные конкуренты*
Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	1. FlipTable
2. 1C Университет
3. ММИС.
4. Программный центр помощь образования
5. Галактика

	15
	Ценностное предложение*
Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов или услуг
	
Несопоставимо низкая стоимость лицензии, наличие веб-интерфейса для вывода электронного расписания.

	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.); дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)*

Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем обосновывается потенциальная прибыльность бизнеса, насколько будет бизнес устойчивым
	Приложение – продукт IT отрасли в котором есть: 

· Техническая поддержка
· Низкая стоимость
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