Приложение №15 к Договору

от _________ №70-2022-000928

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА

«___» ___________ 202__ г.

	Наименование Получателя гранта
	Коржакова Яна Сергеевна

	ИНН Грантополучателя
	13988673639

	Наименование акселерационной программы
	Практико - ориентированная акселерационная программа «Агроинноватор»

	Дата начала реализации акселерационной программы
	10.10.2022

	Дата заключения и номер Договора
	№70-2022-000928


	1. Общая информация о стартап-проекте



	Название стартап-проекта


	Алоэ: древнейшее растение в современном мире

	Команда стартап-проекта
	1. Спицына Полина Андреевна. 

2. Блохина Дарья Павловна. 

3. Коржакова Яна Сергеевна. 

4. Иванова Анна Андреевна. 

5. Алимова Алина Артемовна. 

6. Беляков Данила Сергеевич



	Технологическое направление


	Косметология/фармацевтика

	Описание стартап-проекта

(технология / услуга / продукт)


	Косметический продукт (крем для рук), который в краткие сроки заживляет повреждения на коже, устраняет сухость и покраснения

	Актуальность стартап-проекта

(описание проблемы и решения проблемы)


	В данном проекте рассматриваются целебные свойства алоэ, показывается технология приготовления специальных крем-гелей для увлажнения кожи, ее упругости и снятия раздражений. Наш продукт решает проблему бессмысленной траты денег: современный рынок предлагает множество средств на основе алоэ; каждое из них позиционируется как панацея для сухой и раздражённой кожи, но на деле во многих товарах этой категории чрезмерно содержание спиртов, используемых в качестве консервантов и ароматизаторов, из-за чего эффект становится обратным (спирт сушит и раздражает кожу). Состав нашего крема позволяет действительно справляться с кожным дискомфортом.

	Технологические риски


	К примеру, эпифитотия в угодьях алоэ Агроцентра – нашего предполагаемого поставщика сырья. На этот случай мы рассмотрели замену листьев алоэ уже готовым соком алоэ (концентратом), даже выбрали несколько источников этого ингредиента. 

	Потенциальные заказчики


	Преимущественно женщины (хотя крем будет полезен и мужчинам) в возрасте от 16 до 50 лет.

	Бизнес-модель стартап-проекта1

(как вы планируете зарабатывать посредствам реализации данного проекта)
	Бизнес для потребителя. Мы планируем реализовать наш продукт через точки продажи сети магазинов «Агропродукт»; так же готовы продавать часть продукции сами, на дому, «по знакомым». 
Второй этап проекта – это обретение своей клиентской базы. На третьем этапе проекта мы рассчитываем получать постоянную прибыль от продажи данного крема, а на часть вырученных средств собираемся экспериментировать с алоэ дальше (планируем вводить в линейку другие косметические продукты)

	Обоснование соответствия идеи технологическому направлению

(описание основных технологических параметров)
	Технология изготовления нашего крема, можно сказать, домашняя. Ручное производство, никакой механизации и автоматизации (максимум использование блендера перед фильтрацией мякоти алоэ). Из обязательных требований: постоянная температура в помещении не выше +25 градусов Цельсия, относительная стерильность помещения, не высокая влажность. Для изготовления крема не требуется большого количества работников, поскольку мы не собираемся производить его  промышленных масштабах; это крафтовое производство: 2 работника могут заниматься подготовкой листов алоэ, другие фильтрацией извлечённой из них мякоти, третьи смешиванием ингредиентов и т.д.

	2. Порядок и структура финансирования



	Объем финансового обеспечения2


	Пока что мы сами инвестируем в свой проект: собрали бюджет на создание пробной порции крема. Также как инвестора мы рассматриваем Агроцентр, предоставивший нам листья алоэ для первого этапа проекта.



[image: image1]
1 Бизнес-модель стартап-проекта – это фундамент, на котором возводится проект. Есть две основные классификации бизнес-моделей: по типу клиентов и по способу получения прибыли.

2 Объем финансового обеспечения, достаточно указать для первого этапа – дойти до MVP
	
	Наш первоначальный капитал: 928 рублей (закупка ресурсов для первой порции крема)


	Предполагаемые источники финансирования
	Мы не сильно рассчитываем на финансирование извне, поскольку производство наше невелико; полагаемся на свои силы

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности проекта3
	Мы уверены в высоком спросе на товары данной группы; конкретно наш продукт заинтересовал уже много людей. Те, кто имел возможность протестировать его, остались довольны. 
Рентабельность: проект начнёт приносить плоды (прибыль), когда случится первая оптовая закупка сырья; эта была розничной, потому не особо выгодной. Производство моментально начнёт окупать себя, поскольку потребители уже нашлись.
Себестоимость баночки крема в ходе второго этапа составила 331 рубль; это связано с розничной закупкой всего необходимого и экспериментальностью данного этапа. С учётом оплаты труда изготовителя – 431 р. (это очень условно, поскольку наш продукт опять же является крафтовым, в наёмных работниках мы не нуждаемся, т.к. объём производимой масштаб не будет промышленным). 
Теперь, когда рецептура и технология выверены, мы можем говорить о фиксированной цене за баночку – 250 рублей. Этого будет вполне достаточно, чтобы мы могли позволить себе закупку уже утверждённого списка необходимого сырья и закупку ингредиентов для продолжения экспериментов с алоэ в косметологии. 


	3. Календарный план стартап-проекта

Название этапа календарного плана

Длительность этапа, мес.

Стоимость, руб.

Экспериментальный этап (модель проекта и пробный образец крема)
2 месяца (октябрь-ноябрь) 
928
Первые шаги (изготовление продукта после утверждения состава, первые продажи, обретение клиентской базы)
Ближайшие полгода (декабрь-май)
2500
Расширение ассортимента (стабильная прибыль от продажи крема = средства на работу над новыми рецептурами косметических средств с добавлением алоэ)
Последующие месяцы
1000
Итого: 8 месяцев (первые 2 этапа проекта) / 3428 рублей; последующее существование проекта трудно спрогнозировать, потому что экспериментальная его часть не может быть рассчитана (поскольку ингредиенты, необходимые для изготовления новых продуктов, и их количество будут определяться в процессе).  



	4. Предполагаемая структура уставного капитала компании 

(в рамках стартап-проекта)

Участники

Размер доли (руб.)

%

1. Спицына Полина Андреевна. 

2. Блохина Дарья Павловна. 

3. Коржакова Яна Сергеевна. 

4. Алимова Алина Артемовна. 

5. Беляков Данила Сергеевич.

154 
154

154

154

154

20
20

20

20

20

Размер Уставного капитала (УК)

928
100
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3 Расчет рисков исходя из наиболее валидного (для данного проекта) анализа, например, как PEST, SWOT и т.п., а также расчет индекса рентабельности инвестиции (Profitability index, PI)

	5. Команда стартап-проекта



	Ф.И.О.
	Должность
	Контакты
	Выполняемые работы в проекте


	Образование/опыт работы



	1. Спицына Полина Андреевна


	Руководитель проекта
	cpicapolina1@gmail.com
	1. Распределение обязанностей

2. Работа с экономикой проекта

3. Поиск потенциальных заказчиков
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.05.01. Ветеринария

С-ВТ-203



	2. Блохина Дарья Павловна


	Дизайнер 
	darya.blokhina.03@bk.ru
	1. Создание дизайна презентации

2. Продумывание структуры презентации

3. Поиск методических материалов
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.05.01. Ветеринария

С-ВТ-203

	3. Коржакова Яна Сергеевна 


	Администратор
	yana.korzhakowa@yandex.ru
	1. Анализ рынка

2. Составление статистики

3. Поиск методического материала
4. Подбор рецептуры и технологии изготовления крема
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.05.01. Ветеринария

С-ВТ-203

	4. Иванова Анна Андреевна


	Администратор
	anna.ivanova.mail@yandex.ru
	1. Поиск методического материала 

2. Составление аналитических таблиц
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.05.01. Ветеринария

С-ВТ-203

	5. Алимова Алина Артемовна






	Администратор
	aiv100feh@gmail.com
	1. Составление текста для презентации проекта

2. Поиск методического материала
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.05.01. Ветеринария

С-ВТ-203

	6. Беляков Данила Сергеевич
	Администратор
	danil-belyakov-03@mail.ru
	1. Анализ рынка для установления стоимости продукта

2. Поиск потенциальных заказчиков
	ФГБОУ ВО Вавиловский университет
Направление подготовки 36.03.02
Зоотехния
Б-ЗТ-203


