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	ФИО участника команды
	Роль
	Функционал
(что поручено, объем)
	% выполнения
	Результат
(что конкретно сделано)

	1
	Ивлев Макар Александрович
	Руководитель проекта, инициатор и лидер
		



	Разработка дорожной карты проекта, определение уникального торгового предложения (УТП), координация работы команды, стратегическое планирование



	30%
	Проведено обсуждение с командой, начато формирование структуры УТП и этапов дорожной карты.       

	2
	Войцих Артём Олегович 
	Исследователь слабых сторон, Аналитик по проблематике и актуальности проекта
	Анализ проблем малого бизнеса в логистике (доставка, короткие маршруты, хрупкие грузы). Сбор данных, подтверждающих актуальность проекта FreightShare и рыночный спрос.

	10%
	Начато формирование структуры отчёта по актуальности проекта, собрана предварительная информация о болях малого бизнеса и запросах на гибкие логистические решения.

	3
	Музалев Антон Дмитриевич
	Разработчик продукта – текущей основы нашего сервиса
	Разработка MVP Telegram-бота, определение тарифов и условий сервиса, тестирование функционала.
	35%
	Создана базовая структура бота, определены ключевые функции для MVP.

	4
	Талин Владимир Анатольевич
	Менеджер по продвижению (маркетолог, PR-специалист)
	Проведение опроса среди потенциальных клиентов, запуск PR-кампании, создание концепции бизнес-модели по направлению маркетинга и продвижения.
	15%
	Подготовлен шаблон опроса, определены каналы коммуникации (Telegram, соцсети).

	5

	Полянский Александр Сергеевич






	Аналитик рынка, исследователь конкурентов
	Изучение конкурентов, анализ их моделей, определение целевых групп магазинов и товарных категорий для работы.
	30%
	Составлен список конкурентов, начат сбор данных по их услугам и ценам.

	6 
	Чванов Дмитрий Александрович
	Финансовый аналитик, представитель по партнёрствам
	Расчёт себестоимости и тарифов, планирование финансовой модели, организация и планирование встреч с местными магазинами для установления партнёрств.
	20%
	Составлен предварительный план встреч, начат сбор исходных данных для расчётов.



Комментарии и дальнейшие действия
· Ивлев Макар (30%) — в течение месяца подготовить черновую дорожную карту и описать УТП.
· Войцих Артём (10%) — завершить исследование рынка и оформить отчёт о слабых сторонах к следующему этапу.
· Музалев Антон (35%) — разработать MVP бота и провести первые тесты тарификации.
· Талин Владимир (15%) — провести опрос целевой аудитории, начать формирование PR-плана и бизнес-модели продвижения.
· Полянский Александр (30%) — проанализировать минимум 5 конкурентов, определить потенциальные категории клиентов.
· Чванов Дмитрий (20%) — рассчитать предварительную финансовую модель и провести 2–3 встречи с локальными магазинами.
 
