Приложение №6
к Договору возмездного оказания услуг №70-2023-000732  от «12» июля 2023г.
ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА
https://pt.2035.university/project/renteasy (ссылка на проект)                                                          22.11.2023 г. (дата выгрузки)
	Наименование акселерационной программы
	Т-шейп

	Дата заключения и номер Договора
	№70-2023-000732  от «12» июля 2023г

	Наименование Исполнителя (ИНН, ЕГРИП)
	ФЕДЕРАЛЬНОЕ ГОСУДАРСТВЕННОЕ БЮДЖЕТНОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ "ДОНСКОЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ТЕХНИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ",
ИНН 6165033136


	
	КРАТКАЯ ИНФОРМАЦИЯ О СТАРТАП-ПРОЕКТЕ


	1
	Название стартап-проекта*
	Renteasy

	2
	Тема стартап-проекта*
Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.

	Веб-сервис для поиска сожителей для студентов на основе их персональных предпочтений 


	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	Технологии управляющих, информационных, навигационных систем


	4
	Рынок НТИ

	Технет

	5
	Сквозные технологии

	Большие данные

	
	ИНФОРМАЦИЯ О ЛИДЕРЕ И УЧАСТНИКАХ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	6
	Лидер стартап-проекта*

	- Unti ID: U1752298
- Leader ID: 4657523
- Яковенко Максим Михайлович
- +79882551161
- michailyakovenk3@gmail.com

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)
№
Unti ID
Leader ID
ФИО
Роль в проекте
Телефон,
почта
Должность
(при наличии)
Опыт и
квалификация
(краткое
описание)
1
U1752300
4967677
Каракай Анастасия Александровна
Product-manager 
+79897198814
nastyak0400@mail.ru 
Проработка маркетинговой стратегии для ТМ “Донской край”
2
U1752613
4969490
Двойников Максим Сергеевич
Маркетолог
+79185923343
maksimdvoynikov2005@mail.ru
3
U1753766
2088894
Провков Иван Александрович
Разработчик
+79934546260
provkovivan@gmail.com 
Разработка алгоритмов на Python, Frontend-разработка (HTML, CSS, JS)
4
U1750133
4330664
Охотников Никита Алексеевич
Разработчик
+79282373994
nikitahunter23@gmail.com
Deviate
Ростов-на-Дону
Ведущий разработчик .net
————
Май 2023 — настоящее время
Affectus Dream
C# разработчик
————-
Сентябрь 2022 — Май 2023
Реализация новой архитектуры, миграция существующей кодовой базы на новые
архитектурный принципы.
Интеграция с платежными системами: подписки, единоразовые платежи.
Реконфигурация CI/CD для различных окружений.
5
U1753525
4282306
Кравцов Никита Сергеевич
Разработчик
+79180127092
kravcovnikita0@gmail.com
Разработка алгоритмов на Python, Frontend-разработка (HTML, CSS, JS)
6
U1753794
3094801
Лапшин Александр Андреевич
PR-менеджер
+79281080404
24347413@mail.ru
7
U1752236
4283804
Бабенко Даниэль Юрьевич
UX/UI-дизайнер
79287510458
bobr.bd@yandex.ru
Прототипирование в Figma, работа в графических редакторах


	
	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	8
	Аннотация проекта*
Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	Площадка для поиска сожителей с удобными фильтрами, позволяющая быстро и комфортно найти подходящих людей для совместной аренды жилья
Проект ориентирован на улучшение процесса поиска сожителей и увеличение совместимости между ними с помощью интеграции искусственного интеллекта


	
	Базовая бизнес-идея

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*
Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	Сервис предоставляет услугу по подбору сожителей для совместной аренды жилья. Пользователи сервиса смогут размещать анкеты, а так же просматривать анкеты других пользователей. 
Сервис продает услугу для пользователей «Расширенный доступ». Он позволяет потребителям, оплатившим подписку, получить доступ к полному функционалу сервиса (доступ к подробным данным анкеты, чату с пользователем).
Также сервис предоставляет услугу «Закрепить объявление». Пользователь, купивший услугу, получает поднятие своего объявления в ленте наверх.

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*
Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Студенты, вынужденные по тем или иным причинам арендовать во время обучения жилье вместе с сожителем, сталкиваются на разных этапах проживания с трудностями психологического, бытового характера, заставляющими их расходовать дополнительные ресурсы на частую смену места жительства


	11
	Потенциальные потребительские сегменты*
Указывается краткая информация о
потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в
части 3 данной таблицы): для юридических лиц
– категория бизнеса, отрасль, и т.д.; 
Для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	Сектор рынка: B2C
Географическое расположение потребителей: на начальном этапе реализации - Россия, Ростовская обл. При дальнейшем масштабировании планируется расширить географию потребителей до ближайших к Ростовской области регионов, затем до всех регионов России.
Портрет потребителя: юноша или девушка 17-20 лет, студент 1 или 2 курса, в период обучения в вузе проживает в общежитии или в съёмной квартире, готов(-а) тратить на аренду жилья от 5 до 15 тыс. руб. в месяц

	12
	На основе какого научно-технического
решения и/или результата будет создан
продукт (с указанием использования
собственных или существующих
разработок)*
Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	Использование алгоритмов машинного обучения и методов анализа данных.
Разработка уникальных методов взаимодействия с пользователем.
Применение современных методов шифрования, аутентификации и обеспечения безопасности.
Кэширование данных с использованием Redis. Реализация механизма кэширования для временного хранения часто запрашиваемых данных в Redis, что уменьшит нагрузку на базу данных и ускорит ответы на запросы.
Написание автоматизированных юнит-тестов с использованием фреймворка тестирования ASP.NET Core для обеспечения стабильности и надежности Backend.
Развертывание и управление микросервисами в контейнерах с использованием Kubernetes для автомасштабирования и управления высокой доступностью приложения

	13
	Бизнес-модель*
Указывается кратко описание способа,
который планируется использовать для
создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется
использовать и развивать, и т.д.
	- Разовая плата за доступ к полному набору данных потенциальных соседей. Для зарегистрированных пользователей доступен просмотр всех объявлений на сайте без указания подробных данных. За разовую плату пользователь получает доступ к подробным данным анкет и может открыть чат с потенциальным соседом для уточнения деталей совместной аренды и пр. Этот шаг позволяет усилить безопасность данных клиентов и сократить количество мошеннических и спам- объявлений. 
- Разовая плата за “поднятие” объявления в списке рекомендованных


	14
	Основные конкуренты*
Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	1. Quickl - сервис по поиску соседей для совместной аренды и единомышленников для переезда в другой город
2. Friendly Family - онлайн-сервис, который помогает студентам и молодым специалистам в поиске соседа и подборе жилья через работу с менеджером
3. Avito - российский интернет-сервис для размещения объявлений о товарах, недвижимости, вакансиях и резюме на рынке труда
4. Teamo - онлайн-сервис для поиска серьезных отношений для выстраивания совместного быта, главной особенностью которого является психологическое тестирование потенциальных партнеров для проверки их совместимости
5. VK Знакомства - российский дэйтинг-сервис, существующий и как отдельное приложение и как часть VK Mini Apps, позволяющий найти партнера на основе заполненной анкеты

	15
	Ценностное предложение*
Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов
или услуг
	Качественный подбор сожителей на основе персональных предпочтений, позволяющий сократить трату времени и других ресурсов на поиск жилья и впоследствии минимизировать конфликты между соседями на почве различий в образе жизни и привычках


	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.);
дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)*
Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем
обосновывается потенциальная
прибыльность бизнеса, насколько будет
бизнес устойчивым
	Проект по подбору сожителей является реализуемым и достаточно устойчивым проектом, так как это будет решением актуальных запросов студентов. Сервис позволит искать сожителей просто, быстро и удобно. Одна система поиска, которая будет использоваться только потенциальными клиентами. 
Сервис не имеет серьезно развитых сервисов аналогов. 
Бизнес идея хорошо реализуема в связи с тем, что в настоящее время огромное количество человек поступает в университеты в городах без друзей и родственников. В связи с этим, спрос на общежития высокий, но мест не хватает. Студентам, которым не выделили место в общежитии,  приходиться  искать сожителя или снимать квартиру самостоятельно. 
Бизнес будет сезонным, он будет приносить стабильный доход и повышенные во время волн поступления и переездов студентов.

	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры,
включая обоснование соответствия
идеи/задела тематическому направлению
(лоту)*
Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют выбранному тематическому направлению

	Механизм Матчинга и Алгоритмы поиска:
· Описание: Разработка эффективных алгоритмов сопоставления пользователей, учитывающих их предпочтения, привычки и другие критерии.
· Обоснование: Эффективные алгоритмы улучшат опыт пользователей, предоставляя им наилучшие варианты сожителей, соответствующих их потребностям
.
Система Рекомендаций и Аналитика:
· Описание: Интеграция системы рекомендаций для предоставления персонализированных предложений и аналитика для отслеживания популярных трендов.
· Обоснование: Это поможет привлечь пользователей и улучшит решение, предоставляя ценную информацию о предпочтениях и трендах.
Безопасность и Конфиденциальность:
· Описание: Реализация мер безопасности, таких как шифрование данных, двухфакторная аутентификация и управление доступом.
· Обоснование: Обеспечение безопасности данных пользователей является критически важным для создания доверия и соответствия нормативам
.
Мобильная Совместимость и Отзывчивый Дизайн:
· Описание: Разработка веб-сервиса с учетом мобильных устройств и создание отзывчивого дизайна.
· Обоснование: Обеспечение доступности с различных устройств расширяет аудиторию и улучшает пользовательский опыт.
Использование Технологий Backend и Frontend:
· Описание: Использование современных технологий вроде ASP.NET Core 7, TypeScript и React для обеспечения высокой производительности и современного пользовательского интерфейса.
· Обоснование: Эти технологии предоставляют множество инструментов и ресурсов, что содействует быстрому развертыванию и поддержке продукта.

	18
	Организационные, производственные и
финансовые параметры бизнеса*
Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая партнерские возможности
	Команда проекта:
Зарплаты и вознаграждения 
· Middle Backend Разработчики: 120.000руб/месяц x 1
· Middle Frontend Разработчики: 120.000руб/месяц x 1 
· UI/UX Дизайнеры: 120.000руб/месяц x 1
· Юрист: 70.000 руб/месяц x 1
· Финансовый менеджер: 50.000 руб/месяц x 1
· Менеджер по рекламе и маркетингу: 80.000 руб/месяц х 1
· Продуктовый менеджер: 100.000 руб/месяц х 1
· Project-менеджер: 65.000 руб/месяц х 1
Программное обеспечение: 
· Jira Standard Подписка на 10 пользователей - 81.50$/месяц
· TeamCity Professional Подписка на 4 Build Agent и 110 Build Configurations - 30$/месяц
Другие расходы:
· Реклама в сообществах ВК (на 100.000 показов) 14.000 руб/сообщество х 5 = 70.000 руб/месяц
· Контекстная реклама в ВК (на 100.000 показов) 75.000 руб/месяц
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	Основные конкурентные преимущества*
Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в
сравнении с существующими аналогами
(сравнение по стоимостным, техническим параметрам и проч.)
	Прямые конкуренты для нашего проекта Quickl и Friendly Family, которые занимаются таким же видом деятельности (сервисы для поиска сожителя). Также в числе косвенных конкурентов входит Avito (и более мелкие сервисы для аренды жилья), а также  Teamo, VK Знакомства (Сервисы для поиска знакомств)
Конкурентные преимущества достигаются за счет использования фильтров личной совместимости (поиск сожителя по определенным параметрам), автоматического подбора рекомендованных вариантов.
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	Научно-техническое решение и/или
результаты, необходимые для создания продукции*
Описываются технические параметры
научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих
	Модели машинного обучения:
· Разработка и обучение моделей машинного обучения для алгоритмов, связанных с функциональностью продукта.
· Оптимизация моделей для обеспечения высокой производительности и точности предсказаний.
Методы взаимодействия с пользователем:
· Разработка уникальных методов взаимодействия с пользователем, используя современные подходы в дизайне интерфейса и психологии пользователей.
· Интеграция React и TypeScript для создания динамичных и отзывчивых интерфейсов.
Безопасность:
· Применение современных методов шифрования для защиты данных в покое и в передаче.
· Реализация механизмов аутентификации, обеспечивающих безопасность доступа к системе.
Кэширование данных с использованием Redis:
· Разработка механизмов кэширования данных с использованием Redis для ускорения доступа к часто используемым данным.
Автоматизированные юнит-тесты:
· Написание автоматизированных юнит-тестов для бэкенд-части с использованием фреймворка тестирования ASP.NET Core для обеспечения стабильности и предотвращения регрессий.
Оркестрация контейнеров с Kubernetes:
· Разворачивание микросервисов в контейнерах для обеспечения легкости масштабирования и управления высокой доступностью приложения.
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	«Задел». Уровень готовности продукта TRL
Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап- проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и
др.), позволяющие максимально эффективно развивать стартап дальше
	TRL 2
Сайт в стадии разработки, закончен дизайн,                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          есть разработчик, дизайнер
Сервера для размещения сервиса нет.


	22
	Соответствие проекта научным и(или)
научно-техническим приоритетам
образовательной организации/региона
заявителя/предприятия*

	Соответствует

	23
	Каналы продвижения будущего продукта*
Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести
кратко аргументы в пользу выбора тех или иных каналов продвижения
	- Telegram-канал проекта:
(Освещение процесса разработки, продвижение бренда, налаживание более близкого контакта с пользователями)
- Поддержка образовательных учреждений (например: продвижение в журнале “One Plus”, в медиа-каналах, университетских СМИ “Мыслете Медиа”)
- Направленная реклама в университетских сообществах Вконтакте (например: “Подслушано ДГТУ”)


	24
	Каналы сбыта будущего продукта*
Указать какие каналы сбыта планируется
использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора

	Прямые каналы сбыта (веб-сайт)


	
	Характеристика проблемы,
на решение которой направлен стартап-проект

	25
	Описание проблемы*
Необходимо детально описать проблему, указанную в пункте 9
	Сервис решает проблему студентов, вынужденных снимать квартиру с сожителями, которые сталкиваются с конфликтами из-за различий в образе жизни и привычках, трудностями в поиске квартир с подходящими условиями и ценой, предвзятостью со стороны арендодателей. 

	26
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*
Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с помощью стартап-проекта
	1. Предвзятость к студентам со стороны арендодателей
2. Конфликты из-за различий в образе и привычках

	27
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*
Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9, 10 и 24)
	Финансовая мотивация студентов, арендующих жилье совместно, и из-за несовпадения интересов и бытовых конфликтов вынужденных тратить ресурсы (деньги, время) на частые переезды

	28
	Каким способом будет решена проблема*
Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям справляться с проблемой
	1. Предвзятость к студентам со стороны арендодателей - основной замысел и описание платформы ориентируется на то, что подавляющее большинство потребителей - студенты, следовательно, арендодатели, публикуя объявление о сдаче жилья в аренду на платформе, предполагают, что арендаторы будут являться студентами, что в разы сокращает для арендаторов риск столкнуться с негативным отношением со стороны арендодателя
2. Конфликты из-за различий в образе и привычках - сервис предполагает наличие фильтров персональных предпочтений к потенциальным соседям, что поможет найти соседа, максимально соответствующего вашим режиму дня, бытовым привычкам, увлечениям и т.п. и позволит минимизировать конфликты на бытовой почве

	29
	Оценка потенциала «рынка» и
рентабельности бизнеса*
Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию,
указанную в пункте 7.
	Всего студентов в России на 2023 год 4,5 млн человек, включая 1 236 022 первокурсников. 
TAM в клиентах: 4,5 млн человек (потенциальный объем рынка) 
TAM в деньгах (услуга 500 р):  2 250 000 000 р 
SAM в первокурсниках: 1 236 022 человек 
SAM в деньгах: 618 011 000 р
SOM в пользователях (18%)(сколько процентов снимают кв): 222 483 человек
SOM в деньгах: 111 241 980 р.


ПЛАН ДАЛЬНЕЙШЕГО РАЗВИТИЯ СТАРТАП-ПРОЕКТА
	22.11.2023 - доработка прототипа, бета-показ
08.12.2023 - защита проекта, поиск источников инвестиций
12.2023-02.2024 - backend-, frontend-разработка
02.2024-06..2024 - предрелизные тестирования, сбор обратной связи


ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ ПОДАЧИ ЗАЯВКИ
НА КОНКУРС СТУДЕНЧЕСКИЙ СТАРТАП ОТ ФСИ:
(подробнее о подаче заявки на конкурс ФСИ - https://fasie.ru/programs/programma-studstartup/#documentu )
	Фокусная тематика из перечня ФСИ
(https://fasie.ru/programs/programmastart/
fokusnye-tematiki.php )
	Студенческий стартап

	ХАРАКТЕРИСТИКА БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ
(РЕЗУЛЬТАТ СТАРТАП-ПРОЕКТА)
Плановые оптимальные параметры (на момент выхода предприятия на самоокупаемость):

	Коллектив (характеристика будущего
предприятия)
Указывается информация о составе
коллектива (т.е. информация по количеству, перечню должностей, квалификации), который Вы представляете на момент
выхода предприятия на самоокупаемость.
Вероятно, этот состав шире и(или) будет отличаться от состава команды по проекту, но нам важно увидеть, как Вы представляете себе штат созданного предприятия в будущем, при переходе на самоокупаемость
Техническое оснащение
Необходимо указать информацию о Вашем представлении о планируемом техническом оснащении предприятия (наличие технических и материальных ресурсов) на
момент выхода на самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	1. Каракай Анастасия - product-менеджер
2. Яковенко Максим - project-менеджер, дизайнер
3. Двойников Максим - маркетолог
4. Кравцов Никита - разработчик
5. Провков Иван - разработчик
6. Охотников Никита - разработчик
7. Бабенко Даниэль - UX/UI-дизайнер
8. Лапшин Александр - PR-менеджер

	Партнеры (поставщики, продавцы)
Указывается информация о Вашем
представлении о партнерах/
поставщиках/продавцах на
момент выхода предприятия на
самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	Университетские официальные сообщества, внутренние средства массовой информации

	Объем реализации продукции (в натуральных единицах)
Указывается предполагаемый Вами объем реализации продукции на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как может быть осуществлено
	Предельно охватываемый объем рынка в реальных условиях - 222 483 человек


	Доходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех доходов (вне зависимости от их источника, например, выручка с продаж и т.д.) предприятия на момент выхода 9 предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто.
	Прибыль с потока пользователей (в расчете на 100.000 чел.) в первый месяц: -401.000 р.
Валовая прибыль: 3.220.000 р.
Доход с потока пользователей (в расчете на 100.000 чел.): 5.000.000 р.

	Расходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех расходов предприятия на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто
	Расходы на привлечение пользователей - 225.000 р.
Ограниченные сверху расходы в месяц на зарплаты, аренду офиса, сервера - 595.000 р.
Расходы на маркетинг - 145.000 р.
Расходы на привлечение — зп сейлз команды - 80.000 р.


	Планируемый период выхода предприятия на самоокупаемость
Указывается количество лет после
завершения гранта
	18-24 месяца

	СУЩЕСТВУЮЩИЙ ЗАДЕЛ,
КОТОРЫЙ МОЖЕТ БЫТЬ ОСНОВОЙ БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ:

	Коллектив
	1. Каракай Анастасия - product-менеджер
2. Яковенко Максим - project-менеджер, дизайнер
3. Двойников Максим - маркетолог
4. Кравцов Никита - разработчик
5. Провков Иван - разработчик
6. Охотников Никита - разработчик
7. Бабенко Даниэль - UX/UI-дизайнер
8. Лапшин Александр - PR-менеджер


	Техническое оснащение:
	Использование алгоритмов машинного обучения и методов анализа данных.
Разработка уникальных методов взаимодействия с пользователем.
Применение современных методов шифрования, аутентификации и обеспечения безопасности.
Кэширование данных с использованием Redis. Реализация механизма кэширования для временного хранения часто запрашиваемых данных в Redis, что уменьшит нагрузку на базу данных и ускорит ответы на запросы.
Написание автоматизированных юнит-тестов с использованием фреймворка тестирования ASP.NET Core для обеспечения стабильности и надежности Backend.
Развертывание и управление микросервисами в контейнерах с использованием Kubernetes для автомасштабирования и управления высокой доступностью приложения

	Партнеры (поставщики, продавцы)
	Университетские официальные сообщества и СМИ

	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
(на период грантовой поддержки и максимально прогнозируемый срок,
но не менее 2-х лет после завершения договора гранта)

	Формирование коллектива:

	Команда разработки, команда маркетинга, команда UX/UI-дизайна

	Функционирование юридического лица:

	Открытие юридического лица при релизе и дальнейшем масштабировании проекта, привлечение опытных специалистов

	Выполнение работ по разработке
продукции с использованием результатов научно-технических и технологических исследований (собственных и/или легитимно полученных или приобретенных), включая информацию о создании MVP и (или) доведению продукции до уровня TRL 3 и обоснование возможности разработки MVP / достижения уровня TRL 3 в рамках реализации договора гранта:

	Модели машинного обучения:
· Разработка и обучение моделей машинного обучения для алгоритмов, связанных с функциональностью продукта.
· Оптимизация моделей для обеспечения высокой производительности и точности предсказаний.
Методы взаимодействия с пользователем:
· Разработка уникальных методов взаимодействия с пользователем, используя современные подходы в дизайне интерфейса и психологии пользователей.
· Интеграция React и TypeScript для создания динамичных и отзывчивых интерфейсов.
Безопасность:
· Применение современных методов шифрования для защиты данных в покое и в передаче.
· Реализация механизмов аутентификации, обеспечивающих безопасность доступа к системе.
Кэширование данных с использованием Redis:
· Разработка механизмов кэширования данных с использованием Redis для ускорения доступа к часто используемым данным.
Автоматизированные юнит-тесты:
· Написание автоматизированных юнит-тестов для бэкенд-части с использованием фреймворка тестирования ASP.NET Core для обеспечения стабильности и предотвращения регрессий.
Оркестрация контейнеров с Kubernetes:
· Разворачивание микросервисов в контейнерах для обеспечения легкости масштабирования и управления высокой доступностью приложения.

	Выполнение работ по уточнению
параметров продукции, «формирование» рынка сбыта (взаимодействие с потенциальным покупателем, проверка гипотез, анализ информационных источников и т.п.):
	Проверка гипотез, сбор обратной связи, А/В тесты


	Организация производства продукции:
	Не требуется

	Реализация продукции:
	Прямой канал сбыта (веб-сайт)


	ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
ПЛАНИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ НА РЕАЛИЗАЦИЮ ПРОЕКТА

	Доходы:

	Прибыль с потока пользователей (в расчете на 100.000 чел.) в первый месяц: -401.000 р.
Валовая прибыль: 3.220.000 р.
Доход с потока пользователей (в расчете на 100.000 чел.): 5.000.000 р.


	Расходы:

	Ограниченные сверху расходы в месяц на зарплаты, аренду офиса, сервера - 595.000 р.
Расходы на маркетинг - 145.000 р.
Расходы на привлечение — зп сейлз команды - 80.000 р.

	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):

	Инвестиции, грантовая поддержка

	ПЕРЕЧЕНЬ ПЛАНИРУЕМЫХ РАБОТ С ДЕТАЛИЗАЦИЕЙ

	Этап 1 (длительность – 2 месяца)
Наименование работы
Описание работы
Стоимость
Результат
Backend-, Frontend-разработка
Разработка уникальных методов взаимодействия с пользователем.
Применение современных методов шифрования, аутентификации и обеспечения безопасности.
Кэширование данных с использованием Redis. Реализация механизма кэширования для временного хранения часто запрашиваемых данных в Redis, что уменьшит нагрузку на базу данных и ускорит ответы на запросы.
Написание автоматизированных юнит-тестов с использованием фреймворка тестирования ASP.NET Core для обеспечения стабильности и надежности Backend.
Развертывание и управление микросервисами в контейнерах с использованием Kubernetes для автомасштабирования и управления высокой доступностью приложения
740.000 руб.
Разработанный веб-сервис с полным функционалом и возможностью масштабирования


	Этап 2 (длительность – 10 месяцев)
Наименование работы
Описание работы
Стоимость
Результат
Проведение предрелизных тестов
Набор команды для тестирования,  А/В тесты, наполнение сервиса контентом, тестирование модели продвижения, анализ обратной связи, оптимизация интерфейса на основе фидбека от тестировщиков
2.250.000 руб.
Подготовленный к релизу продукт


	ПОДДЕРЖКА ДРУГИХ ИНСТИТУТОВ
ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ

	Опыт взаимодействия с другими институтами развития: нет


	Платформа НТИ
	Никто из членов команды не участвовал 


	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в «Акселерационно-образовательных интенсивах по формированию и преакселерации команд»:

	Никто из членов команды не участвовал 

	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в программах
«Диагностика и формирование
компетентностного профиля человека /
команды»:

	Никто из членов команды не участвовал 


	Перечень членов проектной команды,
участвовавших в программах Leader ID и
АНО «Платформа НТИ»:

	Никто из членов команды не участвовал 


	ДОПОЛНИТЕЛЬНО

	Участие в программе «Стартап как диплом»
	Никто из членов команды не участвовал 

	Участие в образовательных
программах повышения
предпринимательской компетентности и наличие достижений в конкурсах АНО «Россия – страна возможностей»:
	Никто из членов команды не участвовал 


	Для исполнителей по программе УМНИК


	Номер контракта и тема проекта по
программе «УМНИК»
	Никто из членов команды не участвовал 

	Роль лидера по программе «УМНИК» в заявке по программе «Студенческий стартап»
	Никто из членов команды не участвовал 


КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН
Календарный план проекта:
	№ этапа
	Название этапа календарного плана
	Длительность этапа,
мес
	Стоимость, руб.

	1
	Формирование команды и образа решения
	1
	· 

	2
	Создание прототипа в рамках акселератора
	1
	· 

	3
	Разработка модели монетизации и продвижения
	1
	80.000 руб.

	4
	Подготовка MVP
	2
	740.000 руб.

	5
	Предрелизные тесты и доработка продукта
	9
	2.025.000 руб.

	6
	Релиз
	1
	365.000 руб.


	Заказчик:
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