Приложение № 15 к Договору от 22.04.2024 № 70-2024-000225


ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА



 Корпоративная сеть в аренду (2035.university)(ссылка на проект)	 	(дата выгрузки)



	Наименование образовательной организации высшего образования (Получателя гранта)
	Ижевский Государственный Университет им. М.Т. Калашникова

	Регион Получателя гранта
	Удмуртская Республика

	Наименование акселерационной программы
	«ISTU CREATECH»

	Дата заключения и номер Договора
	№70-2024-000225 от 22.04.2024




	
	КРАТКАЯ ИНФОРМАЦИЯ О СТАРТАП-ПРОЕКТЕ

	1
	Название стартап-проекта*
	Шесть

	2
	Тема стартап-проекта*

Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.
	Корпоративная сеть в аренду (Развертывание сетевой инфраструктуры в аренду)

	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	Технологии и программное обеспечение распределенных и высокопроизводительных вычислительных систем.

	4
	Рынок НТИ
	TechNET

	5
	Сквозные технологии
	Технологий хранения и анализа больших данных

	
	ИНФОРМАЦИЯ О ЛИДЕРЕ И УЧАСТНИКАХ СТАРТАП-ПРОЕКТА

	6
	Лидер стартап-проекта*
	· U1827008
· 6117353
·  Умрилова Анастасия Михайловна
· 79615650262
·  Umrilovaam@bk.ru

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)

	
	
	№
	Unti ID
	Leader ID
	ФИО
	Роль в проекте
	Телефон, почта
	Должность (при наличии)
	Опыт и квалификация (краткое описание)




	
	
	1
	U1819068
	6117111
	Грезин И.В.
	Эксперт
	+79127423443
grezini292@gmail.com
	
	3 курс Сетевого и системного администрирования, участие в мероприятиях по системному администрированию
	

	
	
	2
	U1829680
	6117074
	Бурмакин Д.А.
	Эксперт
	89225136217
danil1562@yandex.ru
	
	3 курс Сетевого и системного администрирования, участие в мероприятиях по системному администрированию
	

	
	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ СТАРТАП-ПРОЕКТА
	

	8
	Аннотация проекта*
Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	   Бизнес на начальном этапе своего развития сталкивается с необходимостью создания корпоративной сети, однако найм штата сотрудников и закупка оборудования требует больших финансовых вложений. Не каждая компания может позволить себе такие затраты. 
На решение данной проблемы направлен наш проект. Создание корпоративной сети на заказ, а так же сдача оборудования в аренду позволяет сократить расходы малого бизнеса до минимума.
	

	
	Базовая бизнес-идея
	

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*

Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	Оказание услуг по созданию корпоративной сети по техническому заданию заказчика с предоставлением  оборудования в аренду.
	

	
10
	
Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Компании, госучреждения  которые не могут себе позволить создавать и обслуживать собственную инфраструктуру, могут получить в аренду сетевую инфраструктуру, необходимую для функционирования компании.
	

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*

Указывается краткая информация о потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в части 3 данной таблицы): для юридических лиц
– категория бизнеса, отрасль, и т.д.; для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка
(B2B, B2C и др.)
	Малый и средний бизнес.
	

	
12
	На основе какого научно-технического решения и/или результата будет создан продукт (с указанием использования собственных	или	существующих разработок)*


Указывается необходимый перечень научно- технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	  Научно-технические решения, на основе которых создаются корпоративные сети, включают в себя различные аспекты, такие как использование серверов, рабочих станций, технологии VPN, защиты данных и масштабируемости, аутентификации и интеграции различных устройств и сервисов для обеспечения эффективной работы компании.
	




	13
	Бизнес-модель*
Указывается кратко описание способа, который планируется использовать для создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется использовать и развивать, и т.д.
	  Бизнес-модель аренды и сервис-ориентированная модель : предоставление услуги аренды, при которой клиент сможет арендовать конкретное оборудование, необходимое для настройки корпоративной сети в соответствии с конкретными требованиями клиента, а также обслуживание, устранение неполадок и оптимизация сети.

	14
	Основные конкуренты*
Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	  Услуги по аренде сетевого оборудования для корпоративной сети не предоставляются. 

	15
	Ценностное предложение*
Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов или услуг
	Снижение временных и финансовых затрат.

	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.); дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.) (для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)

Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем обосновывается потенциальная прибыльность бизнеса, насколько будет
бизнес устойчивым
	Уникальность услуги. Многие компании продают оборудование, но для начинающего бизнеса такое вложение может быть невыгодно. Наш проект предполагает предоставление данного оборудования в аренду.

	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры, включая обоснование соответствия идеи/задела тематическому направлению (лоту)*

Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют
выбранному тематическому направлению
	Производительность и пропускная способность корпоративной сети определяется многими факторами: выбором серверов и рабочих станций, их удалением друг от друга, качеством и подбором каналов связи, сетевого оборудования, выбором сетевого протокола передачи данных, серверных операционных систем и операционных систем рабочих станций, аппаратной части серверов и ее конфигураций, правильным распределением файлов базы данных по информационным хранилищам в сети, организацией процесса защиты.

	18
	Организационные, производственные и финансовые параметры бизнеса
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)*

Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая
партнерские возможности
	 Организационные параметры:
Регистрация как ИП или ООО, для ведения юридической деятельности
 Производственные параметры:
Приобретение оборудования и расходных материалов.
Аренда помещения под офис и склад.
 Финансовые параметры:
Стартовые вложения пойдут на закупку оборудования и расходных материалов, аренду помещений, зарплату сотрудникам, рекламу.
Сезонность отсутствует, спрос стабильный.

	19
	Основные конкурентные преимущества
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)*
	  Отсутствие у клиентов необходимости вкладывать денежные средства в закупку и обслуживание оборудования.




	
	
Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в сравнении с существующими аналогами (сравнение по стоимостным, техническим
параметрам и проч.)
	

	20
	Научно-техническое решение и/или результаты, необходимые для создания продукции
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)*

Описываются технические параметры научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих их
конкурентоспособность
	Серверы:
Производительность процессора и объем оперативной памяти зависят от количества пользователей и нагрузки на сервер. Серверы должны иметь избыточные массивы независимых дисков (RAID) для обеспечения отказоустойчивости и производительности. (Например, серверы с резервированием блоков питания и вентиляторов)
Коммутаторы:
Коммутаторы должны поддерживать необходимую пропускную способность для передачи данных между узлами. (Например ,коммутаторы с поддержкой технологий резервирования каналов и агрегации каналов для повышения отказоустойчивости и пропускной способности)
Маршрутизаторы:
Маршрутизаторы обеспечивают связь между сегментами сети и выход в интернет. Производительность маршрутизаторов должна соответствовать суммарной нагрузке на каналы связи. (Например, маршрутизаторы с поддержкой технологий QoS)
Каналы связи:
Пропускная способность каналов связи должна быть достаточной для передачи данных между узлами сети. (Например,  резервные каналы связи для повышения отказоустойчивости)
Безопасность:
Использование межсетевых экранов, систем обнаружения вторжений, VPN.
Мониторинг и управление:
Специализированные системы мониторинга и управления.

	21
	«Задел». Уровень готовности продукта TRL (для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)*

Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап- проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и др.), позволяющие максимально эффективно
развивать стартап дальше
	TRL9 технология готова к практическому пользованию.

	22
	Соответствие проекта научным и(или) научно-техническим приоритетам образовательной организации/региона заявителя/предприятия
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)
	

	23
	Каналы продвижения будущего продукта (для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)

Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести кратко аргументы в пользу выбора тех или
иных каналов продвижения
	Сотрудничество с компаниями производящими оборудование, посредством чего возможно предоставление широкого ассортимента оборудования клиентам.
Создание информативного корпоративного сайта с приятным дизайном, где клиенты смогут ознакомиться с нашими услугами и оборудованием.
 Использование контекстной рекламы в интернете, чтобы точечно охватывать потенциальных клиентов.
 Участие на профильных выставках и конференциях, где можно напрямую общаться с корпоративными заказчиками.
 

	24
	Каналы сбыта будущего продукта
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)

Указать какие каналы сбыта планируется использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора
	 Активный поиск клиентов и предложение индивидуальных решений.

	
	Характеристика проблемы, на решение которой направлен стартап- проект

	25
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*
	Компании, которые не могут себе позволить создавать и обслуживать собственную инфраструктуру, могут получить в аренду сетевую инфраструктуру, необходимую для функционирования компании.




	
	Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с
помощью стартап-проекта
	

	26
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*

Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9,
10 и 11)
	Для начинающего бизнеса, у которого не ясны перспективы или  госучреждений работающих на устаревшем оборудовании  будет выгоднее воспользоваться услугами построения корпоративной сети в аренду, чем вкладываться в дорогостоящее оборудование.
Для среднего бизнеса выгоднее построить и обслуживать корпоративную сеть в аренду, чем содержать сетевой отдел сотрудников.

	27
	Каким способом будет решена проблема*

Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям
справляться с проблемой
	Компания получает полноценную корпоративную сеть без затрат на закупку оборудования через договор аренды.

	28
	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности бизнеса
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)

Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию,
указанную в пункте 16.
	

	



29
	План дальнейшего развития стартап- проекта
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)

Укажите, какие шаги будут предприняты в течение 6-12 месяцев после завершения прохождения акселерационной программы, какие меры поддержки планируется привлечь
	Закупка необходимого оборудования.
Поиск потенциальных клиентов.


ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ ПОДАЧИ ЗАЯВКИ
НА КОНКУРС СТУДЕНЧЕСКИЙ СТАРТАП ОТ ФСИ:
(для проектов, прошедших во второй этап акселерационной программы)
(подробнее о подаче заявки на конкурс ФСИ - https://fasie.ru/programs/programma-studstartup/#documentu )

	Фокусная тематика из перечня ФСИ (https://fasie.ru/programs/programma-
start/fokusnye-tematiki.php )
	

	ХАРАКТЕРИСТИКА БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ
(РЕЗУЛЬТАТ СТАРТАП-ПРОЕКТА)
Плановые оптимальные параметры (на момент выхода предприятия на самоокупаемость):

	Коллектив (характеристика будущего предприятия)
Указывается информация о составе коллектива (т.е. информация по количеству, перечню должностей, квалификации), который Вы представляете на момент выхода предприятия на самоокупаемость. Вероятно, этот состав шире и(или) будет отличаться от состава команды по проекту, но нам важно увидеть, как Вы
представляете себе штат созданного
	




	предприятия в будущем, при переходе на
самоокупаемость
	

	Техническое оснащение
Необходимо указать информацию о Вашем представлении о планируемом техническом оснащении предприятия (наличие технических и материальных ресурсов) на момент выхода на самоокупаемость, т.е. о
том, как может быть.
	

	Партнеры (поставщики, продавцы) Указывается информация о Вашем представлении о партнерах/ поставщиках/продавцах на момент выхода предприятия на
самоокупаемость, т.е. о том, как может
быть.
	

	Объем реализации продукции (в натуральных единицах)
Указывается предполагаемый Вами объем реализации продукции на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как может быть
осуществлено
	

	Доходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех доходов (вне зависимости от их источника, например, выручка с продаж и т.д.) предприятия на момент выхода 9 предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как это будет
достигнуто.
	

	Расходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех расходов предприятия на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как это будет
достигнуто
	

	Планируемый период выхода предприятия на самоокупаемость
Указывается количество лет после завершения гранта
	

	СУЩЕСТВУЮЩИЙ ЗАДЕЛ,
КОТОРЫЙ МОЖЕТ БЫТЬ ОСНОВОЙ БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ:

	Коллектив
	

	Техническое оснащение:
	

	Партнеры (поставщики, продавцы)
	

	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
(на период грантовой поддержки и максимально прогнозируемый срок, но не менее 2-х лет после завершения договора гранта)

	Формирование коллектива:
	




	Функционирование юридического лица:
	

	Выполнение работ по разработке продукции с использованием результатов научно-технических и технологических исследований (собственных и/или легитимно полученных или приобретенных), включая информацию о создании MVP и (или) доведению продукции до уровня TRL 31 и обоснование возможности разработки MVP / достижения уровня TRL 3 в рамках реализации договора гранта:
	

	Выполнение работ по уточнению параметров продукции, «формирование» рынка быта (взаимодействие с потенциальным покупателем, проверка гипотез, анализ информационных источников и т.п.):
	

	Организация производства продукции:
	

	Реализация продукции:
	

	ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
ПЛАНИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ НА РЕАЛИЗАЦИЮ ПРОЕКТА

	Доходы:
	

	Расходы:
	

	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):
	

	ПЕРЕЧЕНЬ ПЛАНИРУЕМЫХ РАБОТ С ДЕТАЛИЗАЦИЕЙ

	Этап 1 (длительность – 2 месяца)

	

	
	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат
	

	
	
	
	
	
	

	Этап 2 (длительность – 10 месяцев)

	
	
	

	
	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат
	

	
	
	
	
	
	




	ПОДДЕРЖКА ДРУГИХ ИНСТИТУТОВ ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ

	Опыт взаимодействия с другими институтами развития

	Платформа НТИ
	

	Участвовал ли кто-либо из членов проектной команды в «Акселерационно- образовательных интенсивах по формированию и преакселерации команд»:
	

	Участвовал ли кто-либо из членов проектной команды в программах
«Диагностика и формирование компетентностного профиля человека / команды»:
	

	Перечень членов проектной команды, участвовавших в программах Leader ID и АНО «Платформа НТИ»:
	

	ДОПОЛНИТЕЛЬНО

	Участие в программе «Стартап как диплом»
	

	Участие в образовательных программах повышения предпринимательской компетентности и наличие достижений в конкурсах АНО «Россия – страна возможностей»:
	

	Для исполнителей по программе УМНИК

	Номер контракта и тема проекта по программе «УМНИК»
	

	Роль лидера по программе «УМНИК» в заявке по программе «Студенческий стартап»
	







Календарный план проекта:

КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН


	
№ этапа
	
Название этапа календарного плана
	
Длительность этапа, мес
	
Стоимость, руб.

	
1
	
	
	



	
2
	
	
	

	
	
	
	





