Приложение №6
к Договору возмездного оказания услуг №70-2023-000732  от «12» июля 2023г.

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА
https://pt.2035.university/project/skladon (ссылка на проект)                                                                   27.11.23(дата выгрузки)
	Наименование акселерационной программы
	Т-шейп

	Дата заключения и номер Договора
	№70-2023-000732  от «12» июля 2023г

	Наименование Исполнителя (ИНН, ЕГРИП)
	ФЕДЕРАЛЬНОЕ ГОСУДАРСТВЕННОЕ БЮДЖЕТНОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ "ДОНСКОЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ТЕХНИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ",
ИНН 6165033136



	
	
КРАТКАЯ ИНФОРМАЦИЯ О СТАРТАП-ПРОЕКТЕ


	1
	Название стартап-проекта*
	SkladOn

	2
	Тема стартап-проекта*

Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.

	Проектирование автоматизированных конвейерных складов мелкого товара для предприятий и маркетплейсов

	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	
IT, Торговля и ритейл


	4
	Рынок НТИ


	TECHNET

	5
	Сквозные технологии


	Новые производственные технологии, технлогии компонентов робототехники и мехатроники

	
	
ИНФОРМАЦИЯ О ЛИДЕРЕ И УЧАСТНИКАХ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	6
	Лидер стартап-проекта*


	- U1755492
- 4282491
- Казаков Леон Владимирович
- +79996313576
- leonkazakov1@gmail.com

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)
	№
	Unti ID
	Leader ID
	ФИО
	Роль в проекте
	Телефон,
почта
	Должность
(при наличии)
	Опыт и
квалификация
(краткое
описание)

	1
	U1755984
	4992859
	Пугач Виолетта Павловна

	Участник
	89198880541
veta.pugach2004@mail.ru
	
	

	2
	U1756129
	4988975

	Марченко Олег Евгеньевич

	Участник
	omarchelos@mail.ru
	
	

	3
	U1756356
	1781701
	Лукаш Ксения Андреевна

	Участник
	89054039611, ksu_lukash@mail.ru
	
	




	
	
ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	8
	Аннотация проекта*

Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	SkladOn - это проект, заключающийся в разработке системы автоматизированного склада мелкого товара.

Автоматизированные склады используются в различных промышленных и торговых областях, позволяют сортировать и хранить крупные объёмы сырья и готовой продукции практически без использования человеческой силы. Однако, эта технология является очень дорогой и сложной для массового её использования.

Предлагается проект создания таких автоматизированных складов, в которых будет использовано минимальное количество дорогостоящих манипуляторов, а основное движение продукции будет осуществляться за счёт конвейерных лент. Мы предложим предприятиям и торговым площадкам проектирование менее затратных роботизированных складских помещений.

Основной концепцией системы склада является перемещение продукции конвейерными лентами. Фильтрация товара осуществляется механическими сортировщиками и манипулятором, который сбрасывает продукт в нужную ячейку для хранения, из которой в дальнейшем единица будет попадать на другой конвейер, идущий на погрузку для транспортировки.

	
	Базовая бизнес-идея

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*

Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	Услуги проектирования автоматизированных складов по собственной технологии, программное обоспечение и в будущем собственные компоненты

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Оснащение складов автоматизированными системами является очень дорогой и сложной технологией для массового её использования. Отсутствие же подобных складских помещений приводит к таким проблемам, как: низкая эффективность, большие затраты времени при сортировке, ошибки и потери продукции, а также высокие затраты на рабочую силу.
Мы предложим предприятиям и торговым площадкам проектирование менее затратных роботизированных складских помещений.

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*

Указывается краткая информация о
потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в
части 3 данной таблицы): для юридических лиц
– категория бизнеса, отрасль, и т.д.; 
Для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	Маркетплейсы(Ozon,WB), а именно оснащение их складов и сортировочных центров товара, а также производственные предприятия изготавливающие и хранящие мелкую продукцию.

	12
	На основе какого научно-технического
решения и/или результата будет создан
продукт (с указанием использования
собственных или существующих
разработок)*

Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	Собственна концепция устройства лент погрузки и выгрузки, а так же ячеек хранения. Своё программное обеспечение и промышленные двухплоскостные манипуляторы (В будущем собственного производства)

	13
	Бизнес-модель*

Указывается кратко описание способа,
который планируется использовать для
создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется
использовать и развивать, и т.д.
	Персональное проектирование складских помещений, предоставление софта и посредничество междузаказчиком и подрядчиками. Планируется прямое сотрудничество с компаниями и предприятия и предоставление своих услуг. Участие в специализированных выставках, проведение презентаций и продвижение в профессиональных журналах. Привлечение в команду профильных специалистов и средств путём запроса.

	14
	Основные конкуренты*

Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	LogistiX, SSI SCHÄFER, Арсеналум, ОАО “ПКБ Техноприбор”, Vanderlande ADAPTO


	15
	Ценностное предложение*

Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов
или услуг
	Мы предложим услуги по проектированию и установке более низких по стоимости и упрощённых технически автоматизированных складских систем мелкого товара для маркетплейсов и серийных производств


	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.);
дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)*

Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем
обосновывается потенциальная
прибыльность бизнеса, насколько будет
бизнес устойчивым
	Основным преимуществом выступает более низкая стоимость в связи с простотой конструкции, в которой перемещение продукции происходит путём передвижение по конвейерным лентам, фильтрация и размещение происходит с использованием одного двухплоскостного манипулятора, а хранение в плотнорасположенных ячейках, что также экономит пространство

	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры,
включая обоснование соответствия
идеи/задела тематическому направлению
(лоту)*

Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют выбранному тематическому направлению






	Использование двухполосного промышленного манипулятора (в будущем собственного производства), а так же разработка собственного програмного обеспечения для механического сортировщика и манипулятора

	18
	Организационные, производственные и
финансовые параметры бизнеса*

Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая партнерские возможности
	Планируется привлечение профильных специалистов в команду с компетенциями планирования, создания технической документации и робототехники. Также планируется привлечение инвесторов в проект для дальнейшего совладения бизнесом.

	19
	Основные конкурентные преимущества*

Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в
сравнении с существующими аналогами
(сравнение по стоимостным, техническим параметрам и проч.)
	Более низкая стоимость производста и установки в связи с упрощением конструкции, использованием минимального количества роботизированных устройств, а также более плотная компановка ячеек хранения в сравнении с конкурентами

	20
	Научно-техническое решение и/или
результаты, необходимые для создания продукции*

Описываются технические параметры
научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих
	Детальное проектирование устройства складского помещения, создание подробной технической документации и в дальнейшем манипулятора и програмного обеспечения собственного производства.

	21
	«Задел». Уровень готовности продукта TRL

Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап- проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и
др.), позволяющие максимально эффективно развивать стартап дальше
	Стартап проект на стадии идея/концепция. Для дальнейшей реализации нужны специалисты в команду и средства на разработку.

	22
	Соответствие проекта научным и(или)
научно-техническим приоритетам
образовательной организации/региона
заявителя/предприятия*

	-

	23
	Каналы продвижения будущего продукта*

Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести
кратко аргументы в пользу выбора тех или иных каналов продвижения
	1. Участие в профессиональных выставках и конференциях: такие события обычно собирают важных игроков отрасли, эти события могут привлечь большое количество профессионалов отрасли и заинтересованных лиц, что делает их хорошим каналом для продвижения проекта..
2. Вебинары и онлайн-презентации: данная форма может быть эффективной для демонстрации возможностей и преимуществ проекта роботизированного склада.
3. Реклама в специализированных журналах и онлайн-ресурсах: такие ресурсы обладают хорошей аудиторией из профессионалов отрасли, и их содержимое зачастую ценится за его целевую направленность.


	24
	Каналы сбыта будущего продукта*

Указать какие каналы сбыта планируется
использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора



	Личные переговоры с компаниями и предприятиями, потенциально нуждающимся в нашей системе

	
	Характеристика проблемы,
на решение которой направлен стартап-проект

	25
	Описание проблемы*

Необходимо детально описать проблему, указанную в пункте 9
	Проблема отсутствия автоматизированных складских помещений приводит к таким проблемам, как: низкая эффективность, большие затраты времени при сортировке, ошибки и потери продукции, а также высокие затраты на рабочую силу. При обращении к услугам конкурентов появляется проблема сложности и дороговизны установки систем, а также многие из них являются малоэффективными в связи со скоростью работы.

	26
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*

Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с помощью стартап-проекта
	Проблема решается полностью. Мы будем предоставлять услуги проектирования более дешёвых, простых и высокоэффективных систем по сравнению с конкурентами.

	27
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*

Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9, 10 и 24)
	Владелец предприятия, который желает сократить штат сотрудников и повысить эффективность производства увидев на конференциях или презентациях о нашей системе, будет обращаться для решения своей проблемы

	28
	Каким способом будет решена проблема*

Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям справляться с проблемой
	После проектирования и подведения под личные требования, будет произведена и установлена система автоматизированного склада удовлетворяющая потребность заказчика в наличии такой системы

	29
	Оценка потенциала «рынка» и
рентабельности бизнеса*

Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию,
указанную в пункте 7.
	Быстрорастущий рынок в связи с уходом западных компаний и развитием собственного производства, а так же расширение маркетплейсов и их пунктов сортировки и хранения товара. Возможно масштабирование в связи с созданием новых систем для других задач (более габаритная продукция)



ПЛАН ДАЛЬНЕЙШЕГО РАЗВИТИЯ СТАРТАП-ПРОЕКТА
	Поиск наставника, специалистов с необходимыми компетенциями планирования и разработки документации в команду. Поиск партнёров и подрядчиков для реализации проекта.




ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ ПОДАЧИ ЗАЯВКИ
НА КОНКУРС СТУДЕНЧЕСКИЙ СТАРТАП ОТ ФСИ:
(подробнее о подаче заявки на конкурс ФСИ - https://fasie.ru/programs/programma-studstartup/#documentu )
	Фокусная тематика из перечня ФСИ
(https://fasie.ru/programs/programmastart/
fokusnye-tematiki.php )
	

	ХАРАКТЕРИСТИКА БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ
(РЕЗУЛЬТАТ СТАРТАП-ПРОЕКТА)
Плановые оптимальные параметры (на момент выхода предприятия на самоокупаемость):

	Коллектив (характеристика будущего
предприятия)

Указывается информация о составе
коллектива (т.е. информация по количеству, перечню должностей, квалификации), который Вы представляете на момент
выхода предприятия на самоокупаемость.
Вероятно, этот состав шире и(или) будет отличаться от состава команды по проекту, но нам важно увидеть, как Вы представляете себе штат созданного предприятия в будущем, при переходе на самоокупаемость
Техническое оснащение
Необходимо указать информацию о Вашем представлении о планируемом техническом оснащении предприятия (наличие технических и материальных ресурсов) на
момент выхода на самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	

	Партнеры (поставщики, продавцы)

Указывается информация о Вашем
представлении о партнерах/
поставщиках/продавцах на
момент выхода предприятия на
самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	

	Объем реализации продукции (в натуральных единицах)

Указывается предполагаемый Вами объем реализации продукции на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как может быть осуществлено
	

	Доходы (в рублях)

Указывается предполагаемый Вами объем всех доходов (вне зависимости от их источника, например, выручка с продаж и т.д.) предприятия на момент выхода 9 предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто.
	

	Расходы (в рублях)

Указывается предполагаемый Вами объем всех расходов предприятия на момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто
	

	Планируемый период выхода предприятия на самоокупаемость

Указывается количество лет после
завершения гранта
	

	СУЩЕСТВУЮЩИЙ ЗАДЕЛ,
КОТОРЫЙ МОЖЕТ БЫТЬ ОСНОВОЙ БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ:

	Коллектив
	


	Техническое оснащение:
	


	Партнеры (поставщики, продавцы)
	


	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
(на период грантовой поддержки и максимально прогнозируемый срок,
но не менее 2-х лет после завершения договора гранта)

	Формирование коллектива:

	

	Функционирование юридического лица:

	

	Выполнение работ по разработке
продукции с использованием результатов научно-технических и технологических исследований (собственных и/или легитимно полученных или приобретенных), включая информацию о создании MVP и (или) доведению продукции до уровня TRL 31 и обоснование возможности разработки MVP / достижения уровня TRL 3 в рамках реализации договора гранта:

	

	Выполнение работ по уточнению
параметров продукции, «формирование» рынка быта (взаимодействие с потенциальным покупателем, проверка гипотез, анализ информационных источников и т.п.):
	







	Организация производства продукции:
	


	Реализация продукции:
	


	ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
ПЛАНИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ НА РЕАЛИЗАЦИЮ ПРОЕКТА

	Доходы:

	

	Расходы:

	

	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):

	

	

ПЕРЕЧЕНЬ ПЛАНИРУЕМЫХ РАБОТ С ДЕТАЛИЗАЦИЕЙ

	

Этап 1 (длительность – 2 месяца)

	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат

	
	
	
	




	
Этап 2 (длительность – 10 месяцев)

	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат

	
	
	
	




	
ПОДДЕРЖКА ДРУГИХ ИНСТИТУТОВ
ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ

	
Опыт взаимодействия с другими институтами развития


	Платформа НТИ
	


	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в «Акселерационно-образовательных интенсивах по формированию и преакселерации команд»:


	

	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в программах
«Диагностика и формирование
компетентностного профиля человека /
команды»:


	

	Перечень членов проектной команды,
участвовавших в программах Leader ID и
АНО «Платформа НТИ»:











	

	ДОПОЛНИТЕЛЬНО

	Участие в программе «Стартап как диплом»
	

	Участие в образовательных
программах повышения
предпринимательской компетентности и наличие достижений в конкурсах АНО «Россия – страна возможностей»:
	

	
Для исполнителей по программе УМНИК


	Номер контракта и тема проекта по
программе «УМНИК»
	

	Роль лидера по программе «УМНИК» в заявке по программе «Студенческий стартап»
	



КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН
Календарный план проекта:
	№ этапа
	Название этапа календарного плана
	Длительность этапа,
мес
	Стоимость, руб.

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	…
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