Приложение №6
к Договору возмездного оказания услуг №70-2023-000732 от «12» июля 2023г.

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА
____________(ссылка на проект)                                                                     _________________(дата выгрузки)
	Наименование акселерационной программы
	Т-шейп

	Дата заключения и номер Договора
	№70-2023-000732 от «12» июля 2023г

	Наименование Исполнителя (ИНН, ЕГРИП)
	ФЕДЕРАЛЬНОЕ ГОСУДАРСТВЕННОЕ БЮДЖЕТНОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ "ДОНСКОЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ТЕХНИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ",
ИНН 6165033136



	
	
КРАТКАЯ ИНФОРМАЦИЯ О СТАРТАП-ПРОЕКТЕ


	1
	Название стартап-проекта*
	Vertex

	2
	Тема стартап-проекта*

Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.

	Автоматизация бытовых решений


	3
	Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	Робототехника и автоматизированные системы: разработка роботов и автоматизированных систем, роботизированных помощников и устройств для автоматизации бытовых процессов и решений.


	4
	Рынок НТИ


	HomeNet - высокотехнологичная экосистема комфортной и безопасной жизнедеятельности человека.

	5
	Сквозные технологии


	компоненты робототехники и сенсорика


	
	
ИНФОРМАЦИЯ О ЛИДЕРЕ И УЧАСТНИКАХ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	6
	Лидер стартап-проекта*


	- UntiID
-U1750234
- LeaderID
4966362
- ФИО
Беспалов Михаил Дмитриевич
- телефон
+79897177809
- почта
darkmpp@mail.ru

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)
	№
	Unti ID
	Leader ID
	ФИО
	Роль в проекте
	Телефон,
почта
	Должность
(при наличии)
	Опыт и
квалификация
(краткое
описание)

	1
	U1756078
	4991241
	Барабанов Владимир Романович
	Администратор
	+79889924094
	Администратор
	

	2
	U1756088
	4283479
	Бондарев Денис Виталиевич
	Экономист
	bondarev.dv@gs.donstu.ru

	Экономист
	

	3
	U1756085
	4590978
	Назарова Юлия Константиновна
	Дизайнер
	Nazarova.yk@gs.donstu.ru

	Дизайнер
	

	4
	U1750548
	4330952
	Павленко Степан Андреевич
	Программист
	SAPavlenko1@mail.ru
	Программист
	

	5
	U1750635
	1750635
	Терновский Владимир Сергеевич
	Инженер
	mailto:prostosuper760@gmail.com

	Инженер
	

	6
	U1756089
	4585313
	Черных Илья Николаевич
	Инженер
	chernyh.in@gs.donstu.ru

	Инженер
	




	
	
ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ СТАРТАП-ПРОЕКТА


	8
	Аннотация проекта*

Указывается краткая информация (не более1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализацияотдельных блоков предусмотрена другимиразделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	Целью проекта является создание робота-помощника для выполнения повседневных рутинных дел. Задачами проекта являются разработка и запуск первого прототипа 26 декабря, а также продажа 6 экземпляров в первые 2 месяца. Основные потребительские сегменты включают людей, заинтересованных в технологиях, а также людей с ограниченными возможностями.

	
	Базовая бизнес-идея

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*

Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	Автономный роботдля помощи в рутинных делах HelpBot

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей)проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Роботы помощники выполняют повторяющиеся задачи, помогая людям и совершая задачи, которые отнимают у людей время.

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*

Указывается краткая информация о
потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в
части 3 данной таблицы): для юридических лиц
– категория бизнеса, отрасль, и т.д.; 
Для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	Первыми нашими потребителями будут являться люди с ограниченными возможностями и техногики, так же потенциальными потребителями могут являться
Люди которые ценят свое время. Мы ожидаем что у потребителей будет средний уровень дохода или выше. Наша модель бизнеса B2C.


	12
	На основе какого научно-технического
решения и/или результата будет создан
продукт (с указанием использования
собственных или существующих
разработок)*

Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	Наш проект использует следующие технические решения:
-Нейронные сети - математическая модель, используемая для обработки информации и решения сложных задач на основе функционирования нейронов в мозге.
- Большие языковые модели - модели машинного обучения, обученные на больших объемах текстовых данных, способные генерировать тексты, отвечать на вопросы и выполнять другие задачи обработки естественного языка.
- Программируемые платы - электронные компоненты для создания гибких систем и устройств, позволяющие программировать и настраивать функциональность для разных задач.

	13
	Бизнес-модель*

Указывается кратко описание способа,
который планируется использовать для
создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется
использовать и развивать, и т.д.
	Наш продукт позволяет экономить время и/или средства на выполнение рутинных задач.
Наши пути монетизации: 
-продажа продукта
-препродажи 
-донаты
-подписочный сервис 

	14
	Основные конкуренты*

Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	Прямыеконкуренты: Elephant Robotics, Dobot, UFactory, DARwin-OP, Walker UBTech.
Косвенные конкуренты: клининговые компании, робот-пылесос

	15
	Ценностное предложение*

Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов
или услуг
	У нас предоставлен более обширный ассортимент функций для решения бытовых задач.

	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.);
дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)*

Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем
обосновывается потенциальная
прибыльность бизнеса, насколько будет
бизнес устойчивым
	Проведя статистический анализ, мы подтвердили существование проблемы и её актуальность. Для её устранения мы планируем объединить существующие технологии и инновационные решения. Нашими клиентами являются все люди, которые стремятся упростить свой быт. 

	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры,
включая обоснование соответствия
идеи/задела тематическому направлению
(лоту)*

Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют выбранному тематическому направлению






	Время расхода аккумулятора – 8 часов
Грузоподъемность – 5 кг
Габариты – 35 на 35 на 50
Важность времени работы заключается  в установке количества потенциальной работы
Определяет возможность работы в зависимости от веса объекта
Определяет проходимость робота

	18
	Организационные, производственные и
финансовые параметры бизнеса*

Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая партнерские возможности
	Наша компания состоит из квалифицированных работников, которые выполняют работу в своей области. 
Первые образцы будут созданы вручную, последующие (при достаточном объеме продаж около 100 в месяц) автоматизировано. 
Наши основными доходами будет прибыль с продаж продукта. Основными расходами оплата труда сотрудникам, закупка комплектующих для сборки. 

	19
	Основные конкурентные преимущества*

Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в
сравнении с существующими аналогами
(сравнение по стоимостным, техническим параметрам и проч.)
	В отличии от конкурентов наш продукт обладает автономностью и мобильностью, и рассчитан на два года эксплуатации. Так же более экономный вариант, который может позволить себе многие, при этом не теряя в качестве продукта или функционале. 

	20
	Научно-техническое решение и/или
результаты, необходимые для создания продукции*

Описываются технические параметры
научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих
	Инновационность нашего продукта заключается в собственной системе принятия решений, основывающихся на больших языковых моделях.

	21
	«Задел». Уровень готовности продукта TRL

Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап- проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и
др.), позволяющие максимально эффективно развивать стартап дальше
	Наш коллектив 

	22
	Соответствие проекта научным и(или)
научно-техническим приоритетам
образовательной организации/региона
заявителя/предприятия*

	Соответствует

	23
	Каналы продвижения будущего продукта*

Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести
кратко аргументы в пользу выбора тех или иных каналов продвижения
	YouTube, TikTok– имеет большой охват, легко популяризировать продукт
ВКонтакте, Телеграмм- имеет медленно растущую аудиторию, легко публиковать информацию

	24
	Каналы сбыта будущего продукта*

Указать какие каналы сбыта планируется
использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора



	Первые продажи и препродажи будут по договорённости.
В будущем, маркет плейсы, собственный сайт, локальные магазины.

	
	Характеристика проблемы,
на решение которой направлен стартап-проект

	25
	Описание проблемы*

Необходимо детально описать проблему, указанную в пункте 9
	-Роботы помощники предназначены для выполнения часто повторяющихся рутинных задач, которые могут быть утомительными и время затратными для людей.
- Роботы помощники создаются для поддержки людей в выполнении задач, когда у них физически не хватает рук или способностей.

	26
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*

Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с помощью стартап-проекта
	Наш продукт решает такие проблемы как:
- перемещение объектов
- сигнализированные о возникшей опасности в доме
- забота о питомцах
- соблюдение чистоты в доме


	27
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*

Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9, 10 и 24)
	Наш проект помогает людям с нехваткой свободного времени, которые воспринимают это как проблему, освобождая это время от рутинных дел. На оплату альтернативных решений потребитель будет тратить 135 тысяч в год, при этом наше решение обойдется единожды в 150 тысяч и прослужит дольше

	28
	Каким способом будет решена проблема*

Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям справляться с проблемой
	Наше продукт автономно выполнит рутинные дела за вместо покупателя.

	29
	Оценка потенциала «рынка» и
рентабельности бизнеса*

Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию,
указанную в пункте 7.
	Примерный рынок равен 300,64 млн руб.
Так же анализ статистики показывает заинтересованность в решении данной проблемы.
Наш продукт будет решать задачи стоимостью в размере 471 тыс. руб в год при цене в 130 тыс. руб



ПЛАН ДАЛЬНЕЙШЕГО РАЗВИТИЯ СТАРТАП-ПРОЕКТА
	




ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ ПОДАЧИ ЗАЯВКИ
НА КОНКУРС СТУДЕНЧЕСКИЙ СТАРТАП ОТ ФСИ:
(подробнее о подаче заявки на конкурс ФСИ - https://fasie.ru/programs/programma-studstartup/#documentu )
	Фокусная тематика из перечня ФСИ
(https://fasie.ru/programs/programmastart/
fokusnye-tematiki.php )
	

	ХАРАКТЕРИСТИКА БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ
(РЕЗУЛЬТАТ СТАРТАП-ПРОЕКТА)
Плановые оптимальные параметры (на момент выхода предприятия на самоокупаемость):

	Коллектив (характеристика будущего
предприятия)

Указывается информация о составе
коллектива (т.е. информация по количеству, перечню должностей, квалификации), который Вы представляете на момент
выхода предприятия на самоокупаемость.
Вероятно, этот состав шире и(или) будет отличаться от состава команды по проекту, но нам важно увидеть, как Вы представляете себе штат созданного предприятия в будущем, при переходе на самоокупаемость
Техническое оснащение
Необходимо указать информацию о Вашем представлении о планируемом техническом оснащении предприятия (наличие технических и материальных ресурсов) на
момент выхода на самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	

	Партнеры (поставщики, продавцы)

Указывается информация о Вашем
представлении о партнерах/
поставщиках/продавцах на
момент выхода предприятия на
самоокупаемость, т.е. о том, как можетбыть.
	

	Объем реализации продукции (в натуральных единицах)

Указывается предполагаемый Вами объемреализации продукции на момент выходапредприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как может бытьосуществлено
	

	Доходы (в рублях)

Указывается предполагаемый Вами объемвсех доходов (вне зависимости от ихисточника, например, выручка с продаж ит.д.) предприятия на момент выхода 9 предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто.
	

	Расходы (в рублях)

Указывается предполагаемый Вами объемвсех расходов предприятия на момент выходапредприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше
представление о том, как это будет
достигнуто
	

	Планируемый период выхода предприятия насамоокупаемость

Указывается количество лет после
завершения гранта
	

	СУЩЕСТВУЮЩИЙ ЗАДЕЛ,
КОТОРЫЙ МОЖЕТ БЫТЬ ОСНОВОЙ БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ:

	Коллектив
	


	Техническое оснащение:
	


	Партнеры (поставщики, продавцы)
	


	ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
(на период грантовой поддержки и максимально прогнозируемый срок,
но не менее 2-х лет после завершения договора гранта)

	Формирование коллектива:

	

	Функционирование юридического лица:

	

	Выполнение работ по разработке
продукции с использованием результатов научно-технических и технологических исследований (собственных и/или легитимно полученных или приобретенных), включая информацию о создании MVP и (или) доведению продукции до уровня TRL 31 и обоснование возможности разработки MVP / достижения уровня TRL 3 в рамках реализации договора гранта:

	

	Выполнение работ по уточнению
параметров продукции, «формирование» рынка быта (взаимодействие с потенциальным покупателем, проверка гипотез, анализ информационных источников и т.п.):
	







	Организация производства продукции:
	


	Реализация продукции:
	


	ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА
ПЛАНИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ НА РЕАЛИЗАЦИЮ ПРОЕКТА

	Доходы:

	

	Расходы:

	

	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):

	

	

ПЕРЕЧЕНЬ ПЛАНИРУЕМЫХ РАБОТ С ДЕТАЛИЗАЦИЕЙ

	

Этап 1 (длительность – 2 месяца)

	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат

	
	
	
	




	
Этап 2 (длительность – 10 месяцев)

	Наименование работы
	Описание работы
	Стоимость
	Результат

	
	
	
	




	
ПОДДЕРЖКА ДРУГИХ ИНСТИТУТОВ
ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ

	
Опыт взаимодействия с другими институтами развития


	Платформа НТИ
	


	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в «Акселерационно-образовательных интенсивах по формированию и преакселерации команд»:


	

	Участвовал ли кто-либо из членов
проектной команды в программах
«Диагностика и формирование
компетентностного профиля человека /
команды»:


	

	Перечень членов проектной команды,
участвовавших в программах Leader ID и
АНО «Платформа НТИ»:











	

	ДОПОЛНИТЕЛЬНО

	Участие в программе «Стартап как диплом»
	

	Участие в образовательных
программах повышения
предпринимательской компетентности и наличие достижений в конкурсах АНО «Россия – страна возможностей»:
	

	
Для исполнителей по программе УМНИК


	Номер контракта и тема проекта по
программе «УМНИК»
	

	Роль лидера по программе «УМНИК» в заявке по программе «Студенческий стартап»
	



КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН
Календарный план проекта:
	№ этапа
	Название этапа календарного плана
	Длительность этапа,
мес
	Стоимость, руб.

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	…
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